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Titulo: ¢ Telefénica Hispam llega a su fin? Espafiola suma a Uruguay a su plan de desinversiones en la regién

suma a Urug

plan de desinversiones
en la region

W La operadora ya tiene abierta la venta de las filiales en Argentina
y Colombia, y sus redes de fibra en Reino Unido y Espafia. En Pert,
en tanto, esta en conversaciones con interesados y en proceso de
reorganizacion financiera.

POR MARIA GABRIELA ARTEAGA

El 27 de noviembre 2019, Tele-
fénica lanzo un spin off en América
Latina llamado Hispam, con la idea
de reunir bajo un mismo paraguas
a todos los negocios de la region,
excepto Brasil -al que considera
entre sus mercados estratégicos-,
y asi reducir su exposicién.

Sin embargo, casi cinco afos
después, todo parece indicar que

la firma esta en un sincero proceso
de desinversion en linea con lo
que el afo pasado dijo el entonces
presidente ejecutivo, José Maria
Alvarez-Pallete: “Lo que no es
rentable, se vende”.

Afios antes, el ejecutivo habia
dejado claro que “todas las opciones
estdn abiertas” para su presencia
latinoamericana, por lo que no es
de extrafiar que la compaiiia tenga
en carpeta algunos movimientos.

La duda es si es este el fin de His-
pam, al menos como hasta ahora
se conoce.

Pese aque DFSUD ha consultado
a la empresa y ain no ha habido
respuesta, en la industria telco el
dato es que si. “Es casi un secreto
avoces”, dijo a este medio un pro-
veedor argentino al que le habrian
informado sobre el fin del contrato
de sus servicios en esa nacion.

Fuentes cercanas a la empresa

agregaron que, desde diciembre
de 2024, ha habido movimientos
internos de altos cargos que tenian
posiciones exclusivas en Hispam.
“Quienes tenian cargos duplicados;
es decir para Telefénica y para
Hispam, estan nuevamente cum-
pliendo solo funciones locales”,
comentaron.

Es decir, por ahora cada filial se-
guird con los lineamientos acordes a
la coyuntura del pais en que opera.

Otra fuente reveld que la decision
deir cerrando Hispam localmente
fue dada a conocer a los distintos
jefesde areade lacompaiiiay “ellos
fueron los encargados de ir bajéndola
a los respectivos equipos”.

Enelintertanto, mediosde todoel
mundo han revelado las operaciones
que haria la firma y que incluyen la
ventade las redes de fibra 6pticaen
el Reino Unido y en Espana.

Tan solo este martes se conocio
que la compania busca comprador
para su negocio de Uruguay, valorado
en casi USS 400 millones, en medio
de la pérdida de clientes frente al
liderazgo de Claroy la estatal Antel.

Segiin Expansion, Telefonica as-
pira hasta 2.700 millones de euros
(US$ 2.900 millones) de ingresos si
logra al menos cuatro de esas ventas.

Colombia y Argentina

En 2024, Telefonica anuncio su
acuerdo con Millicom para despren-
derse de 1a filial de Colombia por
un valor de USS 400 millones. Ello
fue confirmado por el presidente
de Tigo, Carlos Blanco, quien dijo
a inicios de febrero que el proceso
“esta caminando; estan en negocia—
ciones para el acuerdo definitivo”.
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MILLONES

PODRIA OBTENER TELEFONICA S|
VENDE ARGENTINA'Y COLOMBIA,
Y LAS REDES EN REINO UNIDO Y
ESPANA.

Luego, la agencia Bloomberg de-
veld que la empresa habria recibido
interés de inversionistas locales
y extranjeros para comprarle el
negocio en Argentina. Una semana
después se conocié que se habia
contratado al banco JPMorgan para
liderar esas conversaciones.

Segln Expansion, esta seria una
de las partidas mas cuantiosas con-
siderando las mejores perspectivas
macroecondmicas del pais.

Esa salida, sefialo el medio, po-
dria alcanzar los 1.000 millones de
euros, aunque algunos analistas
prevén una cifra mas cercanaalos
750 millones de euros.

Detras de ese negocio estarian
al menos cinco grupos, entre ellos
América M6vil del magnate mexi-
cano Carlos Slim, también duefio de
Claro que tiene el liderazgo del sector
envarios paises de laregion. Soloen
Colombia tiene una cuota muy por
encima del 50% de participacion.

La crisis en Pert

A la par de Argentina se conocio
que Telefonica también persigue su
salida de Peru, una operacion con
cifras rojas por anos.

La empresa reconocié que “ha
sostenido conversaciones con poten—
ciales inversionistas”, aun cuando
noestaban avanzadas. Poco despueés,
pidio ante el ente regulador de la
competencia su reestructuracion
financiera, para evitar laquiebraen
medio de abultadas deudas.

Seglin la agencia de calificacién
Moody'’s, la filial peruana “no
cuenta con la capacidad para con-
tinuar soportando el deterioro de
sus resultados y enfrenta un alto
riesgo de reperfilamiento de sus
obligaciones”.

“(Esto) se encuentra relacionado,
ademds, a la incertidumbre sobre
futuros préstamos y capitalizacio-
nes, ya que en nuestra opinion la
compania no es un activo estratégico
para Telefonica S.A.”, sefnald.

Seglin fuentes cercanas a laem-
presa, hasta ahora Brasil y Chile
serian los Unicos mercados fuera
de la estrategia de desinversion.

Los planes reales y las proyec-
ciones se podran conocer en ocho
dias mas, cuando se publiquen los
resultados al cierre de 2024.
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