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La suscripcion
de autos llego
para quedarse

Por Romina Cannoni Berd. / Fotos: Freepik. Aunque nuestro
mercado esta aun en nimeros porcentuales muy lejos de paises
como Espafia o Estados Unidos, aquellas personas (o pequefias
empresas) que optan por esta forma de tener un auto cero kild-

metro crece afio a afio en Chile.

ento pero seguro. Asi pa-

rece ser el camino que

hatomado el rentingola

suscripcion de autos en

el mercado chileno. Si
bienes ciertoque el arriendo de flo-
tas de vehiculos, sobre todo para tra-
bajo -y que es comunmente cono-
cido como leasing operativo y exis-
te hace mas de medio siglo en
nuestro pais-, la suscripcién automo-
triz (por su simil a lo que sucede con
las plataformas digitales como
Netflix, Amazon Prime, Disney+ o
Spotify, entre otras) debuté a media-
dos de 2019 y desde entonces las
empresas que ofrecen este tipo de
servicio han ido creciendo y, con ello,
la cantidad de usuarios que prefie-
ren este sistema de movilidad fren-
te a la posibilidad de adquirir un
auto cero kilémetros.

Se estima que en la actualidad hay
casi tres mil vehiculos circulando en
|as calles chilenas gracias a estamo-
dalidad, pero se calcula que solo
este afo la cifra podria haber llega-
do a entre mil y 1.500 arriendos... y
se esperaque siga aumentando afio
tras afio.

Europa y Estados Unidos son los
mercados mas desarrollados con
los renting a personas naturales
con un gran nivel de madurez. Se
calcula que de 100 autos que se ven-
den en el Viejo Continente o en el
pais del norte, 20 a 25 lo hacen
con este sistema. Espafia es quizas
uno de los mercados mas desarro-
llados en renting, donde represen-
ta cerca del 30% del mercado au-
tomotriz, que es aproximadamen-
te de 1 millén de autos por afio.
Dentro de este 30%, a su vez el 30%
corresponde a personas naturales
y auténomos. En Chile Ia cifra no al-

canzael1%, lo que da margen para
creer en el potencial que aun exis-
ta para que siga creciendo y pene-
trando asf entre los usuarios.

“Efectivamente creemos que este
modelo de negocio seguird cre-
ciendo en Chile en los préximos
aflos. Vemos que rapidamente las
personas estdn entendiendo las
ventajas de suscribirse a unautoy
no comprarlo y esperamos que en
los préximos afios podamos llegar
al10% de penetracién de mercado;
en Chile en afios normales esta-
mos casi en 400.000 vehiculos
vendidos al afio, por lo que espera-
riamos que esto significara cerca de
40.000 vehiculos colocados al afio
via suscripciones”, explica Gustavo
del Pedregal, gerente de Desarro-
llode MITTA, unade las firmas que
ofrece este servicio y conuna am-
plia oferta de productos.

Pero, écomo funciona
renting en Chile?

Sibien existen diversas plataformas
y empresas que ofrecen este servi-
cioen el pafs, en general todas fun-
cionan de forma similar.

“Las personas que deciden tener
un auto O kildémetros normalmente
tienen las siguientes opciones, com-
prar al contado, tomar un crédito au-
tomotriz (en subancoo el que ofre-
celamarcade autos), ouna compra
inteligente, en cualquiera de estos ca-
sos ademds podria tener la posibili-
dad de entregar su auto usado en
parte de pago. Esta persona tendré
un crédito financiero que lo amarra-
ré seguramente a 3 afios, y en ese
periodo tendrd que ocuparse de Re-
visiones Técnicas, seguros, manten-
ciones, reparaciones no programa-
das, los problemas que conllevan un
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posible siniestro, y al final del tiem-
po ver qué hacer con el usado (y con
la incertidumbre de no saber a qué
preciolo venderd). Con el Renting se
olvida de todo eso, paga una cuota
mensual, elige el plazo que quiere
utilizarlo, que va entre 1y 3 afios, y
se olvida del resto, solo disfrutar”, se-
fala Pedregal

Respecto a si es mds caro que el
restode las opciones para poder te-
ner un auto nuevo, el ejecutivo de
MITTA explica que “al considerar to-
dos los gastos adicionales en que se
incurre al tener auto propio y tenien-
do en cuenta que siempre tendrd la
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posibilidad alterminar el periodo de
arriendo de, renovar por otro perio-
do, cambiar de auto, o incluso com-
prar el auto que usa a un precio pre-
ferencial, este sistema es mas bara-
to que cualquier otro sistema de
financiamiento”

Si bien el servicio estd pensado
mas para personas naturales, las
empresas también son potenciales
clientes, por ejemplo cuando entre-
gan un vehiculo como beneficio a sus
ejecutivos y no quieren comprarloo,
en el caso de pequefias empresas, es
una formade arrendar sus primeras
camionetas o furgones sin tener que
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usar el sistema financiero, asi no
tienen que copar su capacidad cre-
diticia en un vehiculo y lo pueden
destinar al core de su negocio.

Con la oferta que ya existe en el
mercado de empresas que entre-
gan este servicio, siempre se reco-
mienda evaluar y comparar. En el
caso de MITTA GO, es una de las
empresas de arriendo de vehiculos
mas grandes de Chile, con casi
28.000 vehiculos. “Tenemos mas
de 65 afios de experiencia y eso es
un respaldo para nuestros clientes.
Ademads, tenemos presencia en las
principales ciudades del pais”.
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