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vitan hablar de crisis, pero
las cifras muestran que la
industria de las cerezas
atraviesa una temporada
compleja: labajade los pre-
cios de venta en China, su
mayor destino de exporta-
cidn, han tenido nerviosos
aexportadoresy productores, quienes se jue-
gan en las proximas dos semanas toda una tem-
porada. En la industria se unen para afirmar
que la temporada todavia estd en desarrollo y
que, por lo mismo, es pronto para anticipar
conclusiones.

Esta historia comenzd a escribirse en octu-
bre pasado. En ese entonces habia celebracion
y buenas perspectivas para el mercado de las
cerezas. Se estimé unalza de un 59% enlasex-
portaciones respecto al periodo anterior, en-
viando 657.935 toneladas, una cifra récord
para la exportacion de la cereza chilena. Lasul-
timas proyecciones de la consultora iQonsul-
ting apuntan a que las exportaciones llegarin
a625 mil, lo que serfa un alza de 50,5% enre-
lacion a la temporada 2023/2024.

“Aun quedan algunos volimenes por salir, te-
nemosen Chile unazona tardia en Osornoque
falta por exportar. Hasta el 12 de enero, se ha-
bianexportado 599.214 toneladas segiinlas es-
tadisticas de Frutas de Chiley estimo que que-
da por salir un volumen de 26.000 tonelada,
con lo cual se completarin 625.000 toneladas
que se pretende exportar este afo, esto es 51%
mas que la temporada pasada”, dice la socia
fundadora deiQonsulting, Isabel Quiroz. Y ese
mayor volumen de envios tuvo repercusio-
nes. Como dice un exportador: “y es imposi-
ble que un aumento de esa envergadura no ten-
gaun efecto en precios”

El éxito de la temporada se la juegan duran-
te las dos ultimas semanas previas al afo nue-
vo chino, que esel 29 de enero. Porello, la se-
mana que comienza el lunes 20 ya entran en
larecta final de la comercializacion de las ce-
rezas.

En China, antes del 2007, para el Afio Nue-
vo chino se regalaban naranjas 0 manzanas,
pero desde ese ano en adelante la cereza co-
menzo a ser un simbolo importante en las ce-
lebraciones del Ano Nuevo Chino, yaque enesa
cultura se cree que son portadoras de buena
suerte y prosperidad.

Losactores de la industria comparten que esta
temporada las exportaciones tuvieron un sal-
to exponencial y que se debio a que las plan-
taciones que se hicieron en los ultimos cinco
anos comenzaron a dar frutos.

“Hoy es 15 de enero de 2025. Son las 8 de la
manana. Estamos en Shanghdi en uno de los
mercados mds importantes viendo como se
comporta nuestra fruta, nuestras cerezas. La
verdad es que los precios han repuntado leve-
mente, el movimiento ha repuntado mucho.
Esta semana en comparacion a la semana pa-
sada se han movido 800 contenedores al dia,
la semana pasada alrededor de 90. Estamos
mejor que hace 7 dias”, fue el mensaje que en-
vi6 via Instagram, el presidente de Frutas de
Chile, Ivin Marambio, quien reforzé sullama-
doalacalma: “Lo importante esdecir que esta
es una industria solida, no dependemos delos
precios de una semana, no estamos enuna cri-
sis, estamos trabajando para poder continuar
conesta gran industria que es la fruticultura,
lacereza, y en beneficio de todos los chilenos™.
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El llamado de alerta
a la industria de
las cerezas

Atraviesan un aio desafiante. Los altos voliimenes exportados a China, que crecio 50%
de un afio a otro, generaron una mayor oferta que golpeo los precios, con valores de
hasta 30% menos que el afio pasado. Atin asi, los exportadores han detectado una
recuperacion de valores esta semana, ad portas del Afio Nuevo chino del 29 de enero.
Aun asi, los actores ya sacan lecciones. “Tenemos que ser es mas eficientes en toda la
cadena productiva, desde los campos a la ultima milla”, dice Herndn Garcés, el duefio de
la mayor empresa del sector. “Se va a producir una consolidacion, como ha pasado en
todas las demas especies fruticolas”, anticipa Alejandro Garcia Huidobro, controlador de
Prize. Copefrut coincide con ese altimo vaticinio.
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EVOLUCION DELPRECIO DELAS CEREZAS

Precios de las cerezas por ano en el mercado
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Si bien se espera que los precios se recupe-
raren durante estas semanas, el andlisis que
hace iQonsulting afirma que no serd a los ni-
veles de la temporada 2023-24. “Los calibres
mayores se mantendrdn entreun 10% a 20% por
debajo del precio de la temporada pasada.
Esos precios atin son atractivos. Los calibres
menores tendrdn problemas”. Asi, en prome-
dio, si se compara los precios de esta semana,
estdan por debajo en un 33% en relacion a la
temporada pasada y un 41% en comparacion
hace dos afios.

La evolucion que han tenido los precios du-
rante esta temporada la explica Quiroz: “Los
precios se comportaron bien al inicio, con
ajustes normales por el incremento del volu-
men. Podriamos decir que desde octubre, no-
viembre einiciosde diciembre, donde los arri-
bos son acotados, no hubo problema, hasta la
semana 51 (semana de Navidad en Occidente).
Pero desde la iltima semana de diciembre las
reducciones de precios llegarona niveles muy
bajosy coincidi6 con grandes arribos de cere-
zas a China, en las semanas 52 (Gltima de di-
ciembre) y las dos primerasde enero, se regis-
traron precios histéricamente mds bajos, so-
bre 30% menos que la temporada pasada”.

El primero en alertar esa situacion fue Her-
nén Gareés, presidente Gareés Fruit, una de las
mayores exportadoras de cerezas en Chile,
quien en unacartaa sus productores alerté so-
bre los precios. “A pocas semanas del inicio del
Ano Nuevo Chino, que serd el proximo 29 de
enero, enfrentamos un escenario de precios
histéricamente bajos, incluso considerando
que atin queda mds del 50% del volumen de
fruta por comercializar”, escribid. Aquello
alertda toda la industria. El escenario esta se-
mana, sin embargo, ha mejorado en algo. Pero
el llamado de alerta qued¢ instalado.

Quéy cudnto se exporta

En 2007 se firmé el protocolo fitosanitario de
Chile y el pais asidtico. Desde ese ano, las ce-
rezas pudieron entrar directo a ese mercado.
Si en 2006 se exportaban al mundo cerca de 24
mil toneladas, un afo después el volumen se
duplicéy se exportaron44.503 toneladas. Pero
el mayor saltd y la tendencia sobre 1as 100 mil
tonelada exportadas comenzd en la tempora-
da 2018/2019 con 186.404 de envios; en

2021/2022 salté a352.474 toneladas de expor-
taciones de cerezas y ahora se espera el récord
delas 625.000 toneladas.

Los primeros envios a China parten via aé-
rea alrededor del 20 de octubre. Y el 15de no-
viembre empiezan los embarques maritimos.
El peakse da enlas semanasde diciembre. Mds
de la mitad del volumen total sale en este mes.

Lastres principales variedadesde las cerezas
chilenas son Lapins, Santina y Regina, ya que
abarcan en general mds del 70% un 78 % del to-
tal exportado. Otras variedades son las Bing,
Sweet Heart, Royal Dawn, Skeena, Kordia, Ra-
iniery Stella.

Esta temporada el 92,4% de lo exportado
tuvo comodestino China, y porello, si bien des-
de ProChile, su director general, Ignacio Fer-
nandez, dice que se debe trabajar en aumen-
tar los paises de destino, algo que enla indus-
tria consideran poco realista: el mayor mercado
sigue siendo China, que es casi como un con-
tinente.

De Garcés Fruit a Prize y Copefrut

El presidente de la Sociedad Nacional de Agri-
cultura, (SNA) Antonio Walker, propone avan-
zar a un mayor ordenamiento de la industria.
“Esta es una industria atomizada, tiene una
cantidad enrome de productores, pequefos,
mediano y grandes™. Por ello, consideraque es
necesarioavanzar “en homogeneizar la calidad
delas cerezas que se exportan, paraque se ex-
porte lo que el mercado quiere recibiry no lo
que el productor quiere exportar. Esto tiene que
partir desde el mismo productor”, dice.

Los principalesexportadoresde cerezas tam-
bién entregan su analisis sobre lasituacionac-
tual de laindustria. Garceés Fruit esla mayor ex-
portadora de cerezas del mundo. Y su duefo
mantiene una mirada expectante de como
evoluciona la temporada. Desde China, Her-
nan Gareés Echeverria responde via WhatsApp
aPulso.

“Entérminos productivos y calidad es unade
las mejores temporadas que hemos tenido.
Las semanas anteriores enfrentamos un esce-
nario de precios historicamente bajos, perohan
empezadoamejorary todavia restan las sema-
nas claves que son las previas al Ao Nuevo. Es
muy pronto para sacar conclusiones”.

El dueno de esa empresa no cree en la pro-

puesta de diversificar mercados: “He leido
muchas opiniones sobre abrir mercados, es-
tamos en eso hace afos y esos mercados han
crecido muy poco. Este negocio de cereza es
para China, no existe otro pais que pueda ab-
sorber este volumen. China es gigante y el
consumo inmenso, tenemos que mirarlo como
si de ese porte fuera el mundo. Cada ciudad y
los distintos rincones del pais quieren la cere-
za, loque tenemos que ser es mds eficientes en
toda la cadena productiva, desde los campos
ala ultima milla”.

Aligual que el resto de los actores de la in-
dustria, Garcés Echeverria se mantiene ex-
pectante: “Estasemana los precios hanidosu-
biendo de a poco y debieran seguir mejoran-
do para los calibres mis grandes. Como Garcés
Fruit estamos desplegando todos nuestros re-
cursos y esfuerzos, nuestra oficina comercial

625.000

toneladas se exportaran esta
temporada, esto es un50% mas
que elano pasado.

en China trabaja dia a dia evaluando distintas
oportunidades. Como parte de nuestra estra-
tegia, hemos diversificado lasciudades y regio-
nes de destino para maximizar los retornos”.
Alejandro Garcia Huidobro, socio de Prize,
analiza en Chile la situacién del mercado: “Ve-
nimos de una temporada historicamente muy
buena, con mas de 400 millones de kilos ex-
portados y con resultados muy buenos para
toda la industria. El afio pasado definitiva-
mente estuvo sobre las expectativas. Este ano
estamos creciendo un 50% aproximadamente,
mads de 600 millones de kilos, pero todavia la
temporada estd en curso asf que ain no tene-
mos el volumen definitivo”, explica al inicio.
Luego, Garcia Huidobro agrega: “Lo que vi-
mosa principios de enero, que es una fecha his-
toricamente de menos movimiento, ya se ha
ido recuperandoy en lailtima semana hemos
visto una recuperacionde precios propiade la
demanda creciente del Ano Nuevochino. Aun
es temprano para sacar conclusiones y habra

que ver los balances finales™.

En cuanto a la mirada que se estd teniendo
delaindustria, el empresario se alejada de las
visiones “catastrofistas”. “Creo que la indus-
tria, en términos generales, lo ha hecho bas-
tante bien y para cualquiera que participe de
nuestra industria sabe que muchas veces tene-
mos situaciones como estas en todos los pro-
ductos. Estamos en un lugar que si lo hubié-
semos pensado hace 10 afios creo que ni el mds
optimista habria dicho donde estariamos hoy
en términos de ventas, impacto , volumen”.

Y también opina que la dispersion excesiva,
concentenares de exportadores, juegaencon-
trade la industria. “Quizis es poco popular lo
que voy a decir, pero en una industria tan re-
levante paralaagriculturay parael pafs, si bien
hahabido muchas oportunidadesy el negocio
hadado para todo y con unalto nivel de com-
petenciaque hafomentado la eficiencia, lain-
novaciony hacer las cosasbien, definitivamen-
te llegando a estos volitmenes como industria,
la atomizacion juega mds en contra que a fa-
vor”, explica Garcfa Huidobro.

Por ello, asevera que “que alargo plazo serfa-
mos una industriamucho més eficiente con me-
nos actores, mejor preparados y con mayores vo-
Iumenesy, dado el nivel de maduracion delain-
dustria, se va a producir una consolidacion,
como ha pasado en todas las demas especies fru-
ticolas. Escosade leer las noticiasy ver que esto
estd pasando a una velocidad importante en to-
dos lados salvo en las cerezas hasta ahora”.

Otro actor relevante es Copefrut. Sebastiin
Garcia, category managerde la empresa coin-
cide en que “todavia es temprano para sacar
conclusiones. Es necesario esperar que latem-
porada siga adelante y entender como sigue de-
sarrollindose la temporada. Si ya tenemos cla-
ro que debemos hacer un cambio en la oferta
de fruta que llega después de Navidad y con
mucha anticipacion al ano nuevo chino”.

El ejecutivo coincide con Garcfa Huidobro:
“Es esperable que se consolide el mercado, tal
como pasaen todas lasindustrias a medidaque
van madurando, pero todavia se ve como algo
dificil que se concrete. El volumen sigue cre-
ciendo de formaimportante y con muchos par-
ticipantes nuevos a nivel de produccion,
packing y exportadores debido a lo atractivo
que ha sido el negocio”.@
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