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Titulo: ECOGEN: De la ciencia a la empresa

Lahistoriade ECOGEN, empre-
sade biotecnologia nacida en for-
maindependiente enla ciudad de
Concepcion, es un ejemplo palpa-
ble de cémo el buen uso delos fon-
dos para emprendedores puede
impulsar el despegue de un nego-
cio innovador.

Afines de 2019, Roger D. Sepul-
veda y Kennia Morales, biélogos
marinos, cientificos y apasiona-
dos por la naturaleza, dieron vida
a ECOGEN con una propuesta
cientifica innovadora: ofrecer
servicios genéticos para le-
vantar informacién de biodi-
versidad y apoyar a empresas
multisectoriales en la gestién de
métricas de sostenibilidad am-
biental. Susolucién, aunque técni-
cay especifica, abordaba un pro-
blemareal y urgente: lanecesidad
de las empresas en contar con in-
formacion precisa, confiable y no-
invasiva, para medir los impactos
ambientales y avanzar hacia prac-
ticas mas sostenibles.

Sibien el potencial de ECOGEN
era evidente, sus fundadores en-
frentaban el desafio de convertir su
desarrollo cientifico en una em-
presa prospera. La falta de expe-

riencia en el &mbito comercial era
un obstdculo que no podian igno-
rar. En ese contexto, labisquedade
apoyo financiero se convirtié en
una tarea crucial (...) y ahi apareci
yo., como mentor de IncubaUdec.
Aqui, la pregunta clave fue: ;postu-
lamos a fondos? La respuesta no
siempre es si, pero cuando lo es
(como fue en este caso), la clave
estuvo en elegir de manera correc-
ta el fondo adecuado para el em-
prendimiento y los objetivos del
momento.
El monto del fondo es im-
portante, pero no lo es todo.
Hay que fijarse en los requisi-
tos, las condiciones y el tipo de
apoyo que ofrece. Elegir mal pue-
designificar quela postulacion sea
rechazada o que no reciba el apo-
yo que realmente necesita. Con
estavision en mente, ECOGEN de-
cidi6 postular a un fondo semillade
$15 millones. Aunque este monto
erainferior asus necesidades basa-
das en biotecnologia (genética am-
biental para ser exactos), les permi-
ti6é dar los primeros pasos y sentar
las bases para su crecimiento.
A partir de ese momento, laem-
presa emprendié un camino de
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postulaciones estratégicas a dife-
rentes fondos, seleccionando aque-
llos que mejor se ajustaban a su
estado de desarrollo, objetivos in-
mediatos y a sus ambiciones futu-
ras. Hoy, ECOGEN ya ha superado
su punto de equilibrio y se conso-
lida como una empresa eficiente.
Cuenta con ventas recurrentes a
varias empresas a nivel nacional,
halogrado entrar al mercado ecua-
toriano y proyecta este 2024 ex-
pandirse a otros paises de LATAM.

ECOGEN es un caso que, con su
éxito desde el Biobio, nos muestra
laimportancia de apoyar alos em-
prendedores enlas etapas tempra-
nas de su desarrollo. Elacceso afi-
nanciamiento adecuado, junto con
laasesoria ylos acompafiamientos
necesarios, pueden marcar la dife-
renciaen el camino haciala conso-
lidacién de empresasinnovadoras
y sostenibles que generen un im-
pacto positivo en la economiayla
sociedad.
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