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Noticia general
Rebaja al limite de potencia: los pros y contras que enfrentan las pymes para migrar al régimen de cliente libre

Rebaja al limite de potencia: los pros y
contras que enfrentan las pymes para
migrar alrégimen de cliente libre

Firmas comercializadoras de energfa llaman a asesorarse y cotizar a las empresas interesadas en reducir
el costo de la energia. En tanto, expertos puntualizan que el beneficio de cambiar el régimen libre, en el
cual se debe estar minimo cuatro afnos, serd mds claro sélo hasta 2027, el periodo mds intenso de alzas en

las tarifas de la luz.

VICTOR GUILLOU

Elgobierno concreto la rebaja del limite de po-
tencia para poder optar al régimen de cliente
libre en el mercado eléctrico. La medida fue
adoptada a través de una resolucion dictada el
viernes de la semana pasada, y que se publicd
enel Diario Oficial este lunes. Una medida com-
prometida por el Ejecutivo con Convergencia
Pymes, en el marco de las opciones con que el
gobierno contaba para hacer frente a las alzas
en las cuentas de la luz, particularmente en el
segmento de pequenas y medianas empresas
que buscaba acceder a tarifas eléctricas mas
convenientes.

Asilo establece la resolucion, firmada por el
ministro de Energfa, Diego Pardow. “Rebdjese
el limite de potencia conectada de 500 ki-
lowatts a 300 kilowatts, por empalme asocia-
do al suministro de cada usuario final, a efec-
tos de que estos puedanoptar aun régimende
tarifa regulada o de precio libre, por un perio-
do minimo de cuatro anos de permanencia en
cada régimen, comunicando el ejercicio del re-
ferido derecho de opcidn a la correspondiente
concesionaria de distribucién con una antela-
cion de, al menos, 12 meses”.

Con ello, y a partir de esta semana, el limite
de potencia conectada por cliente para poder
optar al cambio del sistema tarifario serd de 300
kilowatts, cifra que marca el nuevo limite in-
ferior para los clientes elegibles, establecido pre-
viamente en 500 kilowatts. El limite superior
semantuvoen 5.000 KW, por lo que las indus-
trias que superan dicha cifra en potencia co-
nectada no tienen la alternativa de elegir ser
cliente regulado.

El hito marca el cuamplimiento del compro-
miso del Ejecutivo, anunciado la semana pa-
sada, de emitir en menos de cinco dias el de-
creto respectivo. Sinembargo, el gobierno se li-
mité a cumplir con el cambio normativo que
la ley le autoriza, lo que explica que se man-
tenga el plazo de minimo cuatro anos de per-
manencia en unrégimenuotro, y que el tiem-
po contemplado para concretar la migracion
desde un tipo de tarifa a otra sea de un ano a
partir del momento en que solicita el cambio.
Una modificacion de los plazos habria reque-
rido un cambio legal, entorpeciendo atin mas

un cambio reglamentario que sélo requeria
del visto bueno por parte del Tribunal de la Li-
bre Competencia.

Y pese a que no hay consenso en el niumero
de pequenas y medianas empresas que se su-
manal universo de clientes elegibles, para dis-
tintos expertos, la medida es positiva.

Juan Sebastidn Jara, cofundador de Match
Energia -firma comercializadora de energia, ba-
sada en Concepcion- lo grafica asi: “Desde las
primeras migraciones del afo 2016, excepto ca-
sos puntuales, no hemos visto ningtin cliente
que se haya devuelto a regulado™, sefnala sobre
la primera vezque se rebajo el limite de poten-
ciadesde 5.000 kilowatts hasta los, que se dic-
tamind hace ya 8 afios.

“Los primeros clientes, los early adopters, res-
pondieron a esta primera reduccion, que fue
mucho mayor a la reduccion actual”, subraya,
recordando que las firmas tenian como sefal
de precio los nuevos contratos de suministro
para los clientes regulados de firmas renovables.
Es decir, habia interés por capturar precios
mas convenientes, especialmente en horarioso-
lar. Sin embargo, reconoce que los problemas

de congestionen las redeseléctricas, especial-
mente desde Valdivia al sur, pueden generar
“una volatilidad dificil de pronosticar” en los
precios.

Sebastidn Novoa, gerente general de Evol Ser-
vices, sostiene que los incentivos de los valo-
res de la energia estin presentes, y “si bien hay
zonas del pais que tienen subsidios que serdan
mads bajos que cualquier tarifa libre, en gene-
ral, los precios del mercado estdn por debajo de
las tarifas reguladas™.

No obstante, remarca la necesidad de contar
con asesorias. “Que coticeny que entiendan los
beneficios y riesgos antes de tomar cualquier
decision”, sostiene.

En eso, asegura que cambiar al régimen de
clientes libres también tiene riesgos “y hay que
saber como mitigarlos”.

“Los principales son plazo, precio segtin blo-
que horario, sobrecostos sistémicos y las cldu-
sulas contractuales, debemos saber conjugary
comparar correctamente para asegurar que
efectivamente se ahorra, aunque, en nuestra ex-
periencia como Evol Services, el mayor riesgo
se da cuando el usuario no percibe que no

sabe sobre el asuntoy decideno asesorarse”, se-
nala.

Para el académico de la Universidad de San-
tiago, Humberto Verdejo, los incentivos esta-
rdn presentes especialmente durante los pro-
ximos tres anos, considerando que el alzade las
tarifas estd asociado al cargo del Mecanismode
Proteccion al Cliente (MPC), de $22/kWh has-
ta el ano 2027, que luego bajard a niveles de
$9/kWh hasta el afo 2035.

“Si comparamos la tarifa final, efectivamen-
te hay un beneficio concreto hasta al menos el
ano 2027, considerando por supuesto la devo-
lucion via MPC que debiese ser incluida en los
peajes”, indica Verdejo.

En esalinea, el experto sostiene que el mayor
desafio para las pymes que migren al régimen
de cliente libre “corresponde a la capacidad de
negociaciony el entendimientode laestructu-
ra tarifaria diferente”.

“El hecho de interiorizar variables nuevas
como los costos sistémicosy la obligacion defir-
mar un contrato de al menos 4 anos, pueden
ser elementos que actualmente no se contem-
plan con total detalle”, advierte.@
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