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Buydepa, la proptech que opera en el mercado

MARISA COMINETTI

Una nueva startup esta lista
para debutar en el mercado de
capitales. Es mds, lo hard la
préxima semana a través de
ScaleX, la plataforma de valo-
res alternativa de la Bolsa de
Comercio de Santiago. Se tra-

ta de Buydepa, proptech enfo-
cada en el mercado secunda-
rio de viviendas, que el vier-
nes pasado dio el primer
paso al inscribir oficial-

le mente suapertura. Un pro-
= ceso que segun cuenta Ni-
ue colds Méndez, cofunda-
les dor y CEO, comenzé en
ti- 2023. “Las primeras con-

versaciones partieron
sde hace un afio, porque
2llas siempre hemos visto
total que nuestro futuro esta
fnica en el mercado de capi-

tales y ScaleX es el pase
para iniciar esa rela-
cién”, dice el empren-
dedor que en 2019,
junto a Agustin y Pa-
blo Ruiz-Tagle y An-
tonio Roa, fundé la
empresa.
La idea nacié al

IS

lente del constatar que el
sta sor- mercado habitacio-
con va- nal nuevo era cada
0, el lider vez menos accesi-
ecutivo y ble para las fami-
el princi- lias con ingresos
i de Espa- de hasta $2 millo-
le Sénchez nes. Ahi fue
e Teleféni- cuando decidie-
1 por pagar ron atacar el ni-
n de dere- cho de las vi-
n el asunto. viendas usadas,
iedios de iz-

secundario de viviendas, sale a bolsa

A través de Scalex, la startup busca recaudar $3.000 millones para impulsar
su crecimiento. El libro de érdenes estara abierto hasta este viernes y la
colocaciodn se realizard el lunes 27.

Los cofunda-
dores Agustin
Ruiz-Tagle y Ni-
colas Méndez,
con el COO An-
drés Torres.

con una solucién que le agregara valor y
liquidez a ese stock. El modelo de negocio
se basa enla compra, remodelacién y venta
de propiedades, a través de su plataforma
que utiliza inteligencia artificial. “El 85%
de las familias no puede acceder a una vi-
vienda nueva y nosotros entregamos una
soluciéon seminueva”, dice Méndez.

El objetivo, anade, es recaudar $3.000
millones, como minimo, para expandir el
stock de viviendas y financiar el crecimien-
to. “Ya estamos colocados casi al 100%”,
adelanta y agrega que tienen un inversio-
nista institucional como ancla, ademads de
la mayoria de los inversionistas actuales y
varios nuevos. El colocador es LarrainVial
y como co-colocador estda BancoEstado.

Desde hoy las acciones se pueden cotizar
bajo el nemotécnico BUYDEPAX. El libro
de érdenes estard abierto hasta el 24 de
enero. Ese mismo dia se reunird el directo-
rio para aprobar el libro, de manera que la
transaccidn se realice el lunes 27.

Buydepa opera en 11 comunas de la Re-

BUYDEPA

gion Metropolitana, en el segmento de de-
partamentos bajo las 3.000 UF. Ya han en-
tregado soluciones a casi 400 familias. El
afio pasado crecieron 58% en ventas, con
un total de $11.400 millones. Para 2025 es-
timan cerrar con unos $24 mil millones en
ventas. En unidades fueron 160 en 2024 y
para este afio estiman colocar unas 240.

A lafecha, el crecimiento ha sido a través
del financiamiento con fondos de deuda
privada como Addwise, que fue el primero
y cuyo presidente, Mauricio Lépez, es so-
cio fundador de Buydepa; ademds de otros
como BTG, Nevasa y Quest Capital.

Conlos fondos obtenidos a través de esta
apertura, Buydepa destinard el 90% al cre-
cimiento y encaje de deuda inmobiliaria,
mientras que el 10% restante se enfocard en
potenciar nuevos productos “asset light”,
con herramientas innovadoras para sim-
plificar la compraventa de propiedades.

Con todo, sostiene que la proyeccién es
quintuplicar las ventas en los préximos 4
afios sin requerir aumentos de capital.
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