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UNK llega a MEXICO con solucién que optimiza la cadena de frio de alimentos

( llega a Mexic
con solucion

que optimiza la
cadena de frio de
alimentos

I La startup chilena desarroll6 sensores y un
software capaces de trazar la temperatura
y humedad de la industria alimentaria para

evitar desperdicios.

POR RENATO OLMOS

A su primer mercado
fuera de Chile llegara UNK,
una startup que desarrolla
hardware y software para
optimizar la cadena de frio
de la industria alimentaria.

La firma, fundada en
2017 por el ingeniero en
telecomunicaciones Jaime
Torresy el constructor civil
Francisco Cuevas, arribard
a México en los préximos
meses tras obtener una
linea de Corfo.

Torres conto que la star-
tup surgié como spinoff de

un software de desarrollo
propio que envia notifi-
caciones y estadisticas en
reportes a los usuarios.
Torres sefialé que tienen
unos 50 clientes y estan
presentes en el 70% de la
mineria chilena y gestio-
nan un 25% de la distribu-
cion de la Junta de Auxilio
Escolar y Becas (Junaeb).

Expansion

La startup ya habia
intentado iniciar una ex-
pansién internacional. En
2021 realizo pilotos en Pert
y Colombia, pero desistie~

una empresa de telecomu-
nicaciones.

“El mundo de los ali-
mentos nos empezo a pedir
soluciones para la cadena
de frio, como monitoreo,
alertas y notificaciones.

Se nos acercé Copec y Mc-
Donald’s y ahi dijimos que
aqui teniamos algo”, dijo
Torres, CEO de UNK.

Entraron a este segmen-
to para evitar pérdidas de
alimentos con soluciones
basadas en internet de
las cosas (IoT, en inglés).
Desarrollaron pequenos
sensores (hardware) que se
instalan en los camiones
que transportan alimento o
en los centros de distribu-
cion de las empresas para
capturar datos de humedad
y temperatura y llevar la
trazabilidad. Esta infor-
macién es procesada por

ron instalarse, “porque no
teniamos la madurez en el
producto que tenemos hoy,
por lo tanto, si podiamos
dar el servicio, pero no te-
niamos como tener escala
afuera”, dijo Torres.

Hace unas semanas, tras
adjudicarse el Condolida y
Expande de Corfo, rea-
lizaron un viaje inicial a
México para reunirse con
potenciales clientes y en
marzo volaran por segunda
vez para participar en una
feria del rubro y desplegar
una agenda que ya tiene 10
reuniones agendadas con
actores de la industria.

Torres adelanté que el
plan es instalarse con ofi-
cinas en Ciudad de México
o Monterrey y entrar en
las industrias de alimen-
tos, retail y de servicios de
alimentacion.
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