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“Hay potencial en Los Lagos en servicios vinculados a lo acuicola: muchos son pymes”

Carlos J. Véjar

cronica@diariollanquihue.cl

amision de ProChile es
L juntar la oferta nacional
con la demanda interna-
cional. De esa forma, Ignacio
Fernandez, director nacional
de este servicio, describe el tra-
bajo que realiza desde princi-
pios de 2023, cuando se adjudi-
c6 el puesto, via Alta Direccion
Publica. A nivel nacional, son
16 las reparticiones de ProChi-
le, incluyendo una en Los La-
gos.

“Eso lo contrastamos con
nuestras 54 oficinas en el mun-
do”, sostiene. En una reciente
visita a la zona, y en didlogo
con este Diario, Fernandez co-
ment6 como la contingencia
convulsa en el mundo influye
en la labor de estimular las ex-
portaciones, en un mundo con
conflictos bélicos en curso, en-
tre otras situaciones. Asimis-
mo, asevera, realizan los deno-
minados “Consejos regionales
exportadores”, donde reciben
la retroalimentacion de los ge-
neradores de productos y ser-
vicios exportables, en el senti-
do de saber como perciben la
gestion de ProcChile, como se
puede mejorar y qué propo-
nen hacer.

—Con quiénesse reunié, puntual-
mente, en el caso de Los Lagos...
—Por ejemplo, con una empre-
sa que vende suplementos ali-
menticios, conindustrias crea-
tivas, con aquellas vinculadas a
productos del mar, lacteos,
carne, entre otras.

—¢Con qué vision se queda de es-
tosencuentrosyenquépieveala
region?

~Me parece muy potente el sis-
tema en torno a la industria
acuicola. Visité, por ejemplo,
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una pyme liderada por muje-
res que ve el tema de las lumi-
narias para las pisciculturas.
Eso es clave, porque determina
cudnto se demora en madurar
sexualmente un pez, lo que da
unaserie de variables, como si
producird mas o menos grasa,
loque es de interés para el mer-
cado. Es algo muy fino.

Lo interesante es que, ade-
mas de ofrecerlo a la industria

nacional, también lo estan ex-
portandoa Australia y Canada.
Asi también hay otra em-
presa, del mismo mundo, que
esta operando en Escocia y es-
tan viendo opciones en Mia-
mi... porque son reconocidos a
nivel internacional. Estas son
dos empresas tope de linea.

—Laindustriaacuicola es el cora-
del XP i egionar

les. ;De qué forma se puede am-
pliar estamatriz?

~Enlo acuicola destaca el pro-
ducto final, choritos y salmo-
nes, pero se esta creando un
ecosistema, que es parte de la
cadena, que provee los servi-
cios. Un ejemplo: en el caso de
Australia, hoy lo relacionado a
todo lo que tiene que ver con
servicios vinculados a la mine-
ria es mas grande que la mine-

ria propiamente tal. Hay poten-
cial en Los Lagos en servicios
relacionados a loacuicola: mu-
chos son pymes. A ellose suma
lo lacteo, carnico y las indus-
trias creativas. Es decir, se esta
abriendo hacia otros sectores,
donde se destaca el trabajo de
las universidades, el turismo,
etc.

OFERT A LOCAL

stan a cargs
ta Iocal para el mundo, ;qué les
demandan a ustedes hoy?
~De todo. En el tltimo consejo
nos agradecieron mucho lo
que hacemos, lo que habla
bien de nuestro trabajo. De to-
das formas, nos demandan co-
sas especificas: desde presen-
cia en ferias internacionales
que hoy no estamos; hasta que
laimagen del pais en instancias
en el exterior sea capaz de ilus-
trar de mejor forma qué es lo
que se hace enla Region de Los
Lagos.

También nos piden, por
ejemplo, visibilizar de mejor
manera aquellas pymes que no
pertenecen al mundo de lo
acuicola. En el caso de Los La-
gos, por ejemplo, eso pasa por
ellado de una empresa dedica-
da a los suplementos alimenti-
cios, con base a la miel de ul-
mo. De eso tomamos nota para
mejorar nuestros servicios.
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—Cémo ven desde ProcChile el
mundo convulsode hoy, confren-
tes bélicos claros entre Hamas e
Israel y lo que sucede hoy entre
Ucrania y Rusia. ;Como esta in-
certidumbre influye en vuestra
labor?

—Influye, perolos conflictos in-
ternacionales siempre existi-
ran, como la pandemia, las
guerras y las catastrofes natu-
rales. Son extranos los perio-
dos de pazinternacionales. Un
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ejemplo: probablemente el
mundo del vino atin no se ajus-
taalos efectos de la pandemia,
la falta de contenedores, al so-
brestock a nivel mundial, lo
que hizo variar los precios.

En lo de Ucrania y Rusia,
por otro lado, habia un gran in-
terés desde laindustria del me-
jillon, donde hubo una baja en
elinterés de esos mercados. Lo
importante es que para eso es-
ta ProChile, con sus oficinas en
el mundo. Por ejemplo, sibien
hoy hay menos interés de pro-
ductos del mar en Japon y Esta-
dos Unidos, si estd a la mano
Brasil y China.

Ahi nos tenemos que ade-
lantar. Como sea, la dinamica
internacional es un problema,
peroes parte de una constante
en la que uno deberia estar
acostumbrado en el tema de
las exportaciones.
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—El afio 2022 fue un buen pe-
riodo de recuperacion; en tan-
to, 2023 no fue un tan buen
afo, fue mas lento. En general
diria que hay una mayor nor-
malidad, con precios de los
contenedores y logistica en
margenes estables.

—En el caso de Los Lagos, en par-
ticular en la provincia de Osorno,
hay una fuerte presencia de lo
fruticola. ;Qué piensadeaquello?
~Notuve laoportunidad de co-
nocerlodirectamente, peroes-
toy al tanto. Por ejemplo, supe
de experiencias con produc-
cién de espumantes. Como de-
cia, nuestro foco esta en los
proveedores de estos rubros,
para que salgan y exporten sus
servicios que hoy dan en Chile
aotros mercados. (3
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