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El Teniente lidero las compras del programa de Codelco Juntos
Emprendemos de Local” tras realizar el 4.5% de sus compras a
proveedores locales, superando la meta divisional establecida de 2.7%.

Durante 2023, El Teniente al-
canz6 el 4.5% de compras a pro-
veedores locales con lo que supe-

En un hito para la economia
local, Divisién El Teniente se posi-
cion6 como la division de Codelco

que mas compras realiz6 a pro- TTIe ré la meta divisional establecida
veedores locales. Con el programa del 2.7%. Este programa esta rela-
“Juntos Emprendemos de Local” cionado con la Estrategia de Desa-
como uno de los catalizadores, rrollo Territorial con Valor Social,
en 2023, se alcanzé una inversion impulsada para todas las opera-
anual de 109.3 millones de ddlares ‘ ciones de Codelco.

en gastos MiPyme. Teodoro Schmidt, especialis-

Carlos Vasquez, supervisor de mi"ones de dodlares ta senior de Desarrollo del Terri-
Desarrollo Comunitario de El Te- . torio de Codelco, explicd que “el
niente, destacé que “es importante crecieron d,eSde compromiso que teniamos era
que existan este tipo de progra- 2020 (34.7 mlllones) desarrollar herramientas para los
mas, ya que ayudan a potenciar a a 2023 (]093 millo- proveedores locales. En Teniente
proveedores locales. Los robuste- el resultado ha sido espectacular.
ce para licitaciones propias de la nes) las compras La misma division, los equipos de
Divisién y para todo tipo de licita- divisionales a pro- Abastecimiento y los gestores de
ciones y/o procesos de los cuales compra, lo han instaurado como
ellos sean parte”. veedores locales. parte de la cultura”.
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Oportunidades para
empresas locales

Estas cifras se relacionan con
la implementacion del progra-
ma corporativo "Juntos Empren-
demos de Local", una iniciativa
ejecutada en asociacién con la
Corporacion Simén de Cirene y
Gestion Social. En su Ultima eta-
pa, este programa busca brindar
apoyo integral en los procesos de
licitacion a empresas locales de
la region.

Felipe Moraga, ingeniero en
Desarrollo de Proveedores de
Codelco, anadido que “es crucial

®

CODELCO

PROVEEDORES LOCALES
juntos emprendemos
delocal

Una oportunidad
real de crecer

La oportunidad que se nos ha
presentado, ha simplificado
procesos. Se genera una
posibilidad y se abren
ventanas para los que piensan
que a lo mejor es muy dificil”.

Priscila Cortés,
representante legal de
la empresa Decantin
Servicios S.P.A

Valoro la oportunidad de
participar en el programa
porque cualquier opcion
de negocio que se abra,
para una pequena
empresa 0 microempresa
es importante. A nosotros
nos cambid la vida".

Patricio Ledén, gerente
global de Frantom Ltda

de aumento en los bienes y servicios
por parte de proveedores locales es el
compromiso de Codelco para el 2030.

porque asegura que una parte
de la inversion de la Corporacion
se quede en la region. Les ofrece
oportunidades de negocio, estabi-
lidad econémica y crecimiento”.
Durante este afio, se han se-
guido 9 licitaciones en 74 ca-
tegorias, lo que ha facilitado un
contacto directo con 129 empre-
sas de distintas comunas de la
region de O'Higgins. Este enfo-
que personalizado ha sido funda-
mental para facilitar el registro y
participacion de proveedores lo-
cales en distintas oportunidades.
Gracias al éxito del programa,
se ha instaurado el Plan Provee-

dor Local en Red Negocios, pla-
taforma que permite acreditar
y consolidar antecedentes de
las empresas proveedoras. Asi-
mismo, se han disefiado ocho
capsulas informativas que deta-
llan los pasos necesarios para
formar parte de la plataforma
principal de bases de datos de la
compafiia.

Nancy Coronado, ingeniera de
Abastecimiento de la Division,
sostuvo que “hoy tienen canal di-
recto con nuestra area, la sienten
mas cercana. Ellos han aprendi-
do a participar en los procesos y
eso, sin duda, lo agradecen”.
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