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IMPULSADO POR SOCIOS DE DADNEO Y GESTOR INMOBILIARIO:

ANA Capital, el primer
venture capital de Chile

y la region enfocado
en envejecimiento

Con su fondo ANA Agetech, la firma de capital de
riesgo busca startups dinamicas centradas en mejorar
la calidad de vida de las personas mayores. La tesis de
inversion apunta a tickets desde US$ 500 mil hasta US$ 7
millones. El plan es contar con un portafolio de entre 15 y
25 emprendimientos latinoamericanos en verticales como
proptech, logistica, fintech, entre otras. marisa comneTTI

“Buscamos
emprendi-
mientos dina-
micos de
agetech que
afadan valor a
la calidad de
vida de las
personas
mayores, con
tecnologias
que resuelvan
los problemas
reales de la
economia
plateada,
generando
impacto y
retornos”.

ALLAN JARRY
Managing partner
de ANA Capital.

n mercado con crecimiento

exponencial, pero a la vez

bastante desatendido en pro-

ductos y servicios, sobre todo

en Latinoamérica, fue el cruce
que les hizo sentido a Sebastian Ibdfez y
Allan Jarry —ambos socios de Dadneo
Capital— y al gestor inmobiliario Cristidn
Mc Intosh, para aventurarse en una pro-
metedora oportunidad: crear el primer
fondo de capital de riesgo agetech de Chi-
le y la region, es decir, enfocado en em-
prendimientos que desarrollan tecnolo-
glas para atender las necesidades de las
personas mayores. Todo esto acorde al
cambio demografico global.

Fue asi como nace ANA Capital, la fir-
ma de venture capital liderada por Allan
Jarry como managing partner, y en donde
son socios también Ibafiez y Mc Intosh.
“Latinoamérica y el Caribe es la region
con el nivel de envejecimiento més acele-
rado delmundoy es posiblemente una de
las que menos medidas estd tomando al
respecto”, comentan los socios y agregan
que las cifras muestran que el grupo eta-
rio de 60+ afos sera el que mas aumente
su consumo a nivel mundial en 2030.

Abordar ese reto es el eje central del
nuevo fondo llamado ANA Agetech, cuya
principal diferenciacion es que esté dedi-
cado exclusivamente a la silver economy
(economia plateada). “Su tesis de inver-
sién se centra en una mega economia
global y aborda a toda la gente de 55 anos
hacia arriba, precisa Jarry. Destaca, asis-
mismo, que son un fondo de inversién
con sentido, pues combina atractivo fi-
nanciero con impacto social.
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TESIS DE
INVERSION

Los socios cuen-
tan que en noviem-
bre del afio pasado
comenzaron a reu-
nirse con potencia-
les aportantes del
fondo, y que la res-
puesta ha sido muy
“favorable”. Aha-
den que cuentan
con el interés de va-
rios inversionistas.
A la fecha, ya han
levantado US$ 10
millones.

ANA Agetech es
un fondo por hasta
US$ 45 millones. La estrategia de finan-
ciamiento apunta a emprendimientos di-
ndmicos (crecimiento rapido e interna-
cionalizacién) de agetech en etapa de es-
calamiento. El interés es participar en
rondas post seed hasta B+, con tickets de
inversion desde US$ 500 mil hasta US$ 7
millones. En cuanto a las dreas de inver-
sion, el foco es casi “agndstico”, ya que
han definido 15 sectores: fintech y silver fi-
nance; turismo y ocio; comunicaciones y
telemedicina; empleabilidad, workertech
y apoyo freelance; care economy; smart
homes, IoT y robética; bienestar y fitness;
inteligencia artificial; educacion, prop-
tech; insurtech; smart cities y movilidad;
logistica; SaaS y servicios en la nube;
ecommerce 'y marketplaces.

El objetivo es tener un portafolio equili-

MACARENA PEREZ

Sebastidn Ibdnez, socio de ANA Capital y partner e
investment manager de Dadneo Capital.

bradoy diferentes perfiles de ries-
go. En total serfan entre 15 y 25
startups latinoamericanas.

Jarry dice que esperan estar
listos con el fondo (estan en pro-
ceso de linea de crédito Corfo)
en el tercer trimestre y asi hacer

ADNEO CAPITAL

los primeros negocios a fines de
ano: “Tenemos unos 50 proyec-
tos en el pipeline esperando avanzar”.

CONSEJO SENIOR

Una de las caracteristicas que recal-
can los socios es que el fondo dentro de
su estructura agrega una figura nueva,
que es un consejo asesor. Este estd inte-
grado por Ximena Abogabir (77 afios),
cofundadora de Travesia 100, y el médi-

co geriatra de Clinica Alemana Felipe
Salech. La idea es sumar un tercer
miembro al grupo en el corto plazo.
“No somos expertos en silver economy,
entonces este consejo nos permite nutrir-
nos de los temas importantes, de las ne-
cesidades y tendencias de las personas
mayores”, sefiala Jarry e indica que laidea
es reunirse cada cierto tiempo para anali-
zar y comentar los proyectos que reciben.

Ta

Allan Jarry,
managing par-
tner de ANA
Capital y tam-
bién partnery
CEO Dadneo
Capital.
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Cristidn Mc
Intosh, socio de
ANA Capital y
managing par-
tner de ME Ges-
tién Inmobiliaria
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