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tra empresa chilena
pasa a manos chinas.
El boom minero que
se avecina, con inver-
siones por masde US$
9 mil millones para
2025, abrio el apetito
de Shareate Tools, uno
de los principales fabricantes chinos de herra-
mientas de perforacion, que la semana pasada
anuncio la compra de su competidora chilena
Drillco.

Segun informd Shareate Tools a la Bolsa de
Shanghai, el acuerdo estd sujeto a la aproba-
cion de las autoridades locales, ya que las dos
firmas compiten en el mismo mercado de las
herramientas de perforacion de rocas de pre-
cision y entornos geoldgicos dificiles, un ne-
gocio quese ha ido concentrando con los afos,
debido alalto gastoen investigacion y desarro-
1lo que demanda.

Shareate Tools, con sede en Suzhou (cerca de
Shanghai) informé al mercado chino que pla-
nea invertir US$ 42 millones para adquirir la
totalidad de las acciones de su par chileno en
unaoperacion que realizard a través de su sub-
sidiaria australiana -Australia Xinrui Tools Co.
Ltd.- con fondos propios, tras un aumento de
capital.

Drillco, fundada en 1982 -aunque con activi-
dad en la mineria desde 1966- es una firma es-
pecializada en la investigacion, desarrollo, pro-
ducciony venta de herramientasde perforacion
de roca con base en Quilicura. Su creador, el in-
geniero en minas Rolando Carmona Barraza,
parti6 vendiendoy distribuyendo equipos para
laindustrialocal de lamineria y perforacién para
la busqueda de agua y con los afos se convirtio
enun proveedor global de herramientasde per-
foracion de rocas, reconocido globalmente por
su alta calidad. Entre susclientes figuran las prin-
cipales mineras del mundo, algo que Shareate
Tools destaco en susreportesa labolsa china para
justificarel deal. “Esta transaccion esuna adqui-
sicién orientada al mercado. La valoracion ge-
neral de la empresa se basa en la consideracion
exhaustiva de suimpacto enlaindustria, influen-
cia, acumulacion de experiencia y tecnologia,
desarrollo comercial y sinergia con el negocio de
la empresa, luego de una negociacion amistosa
entre las partes”, sostuvo.

Drillco es controlada por la familia Carmona,
cuya tercera generacion maneja hoy la compa-
nfa. En 2016, la Asociacion de Empresa Fami-
liares los premid como la familia empresaria de
ese ano y también ha sido reconocida por En-
deavor, que los destacé como el primer expor-
tador minero de Chile -entre unos 6.000 pro-
veedores- en términos de porcentaje de sus
ventas: mds del 70% de lo que produce va al ex-
terior. Peru, Brasil, Estados Unidos, Reino Uni-
do y Africa son sus principales mercados.

“La familia Carmona continuari liderando la
empresa a través de su tercera generacion, en la
gerencia general, buscando una transicion ar-
moniosa entre ambas empresas y la materiali-
zacion de las sinergias tecnoldgicas, comercia-
les y fabriles que han sido la base de esta tran-
saccion”, sostuvo Trinidad Carmona, Ce-CEOde
Drillco.

“Ventajas tecnologicas”

Trinidad Carmona anadio que este acuerdo per-
mitird materializar sinergias muy relevantes
para ambas empresas, en desarrollo de tecno-
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La china Shareate Tools pagara US$ 42 millones por la
empresa de la familia Carmona que fabrica desde 1982
herramientas para la perforacion de rocas de precision. “La
complementariedad de capacidades entre Shareate y Drillco
ha sido evidente, y esperamos que dichas sinergias se
materialicen durante 2025”, dice Trinidad Carmona, Co-
CEO de Drillco.

Un reportaje de FERNANDO VEGA

[a inversion china en Chile

Segtin cifras del programa Asia-Pacifico de la Biblioteca del Congreso, las
inversiones chinas ya superaron los US$ 23 mil millones el afio pasado. Un
informe publicado a mediados de 2024 por el departamento de Estudios de
la entidad sostiene que el acuerdo de inversiones firmado en 2016 entre
ambos paises dispard el interés de los asidticos por poner algunas de su fi-
chas enel pais.

Acorde al informe, la inversion china se concentra en energia, minerfa e
infraestructura. Pero vienen creciendo con fuerza las participaciones en
las industrias agroalimentaria, tecnologfa y bienes raices. Usando como
fuente el Repositorio Regional de Inversiones Chinas en América Latina de
2024, el estudio del Congreso sostiene que en total hay 50 grandes proyec-
tos chinos por US$23.122 millones.
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logia, fabricacion y huella comercial internacio-
nal. “Vemos con muy buenos ojos el futuro de
Drillco, con un fuerte crecimiento en nuevas li-
neas de productos, asi como nuevos mercados
internacionales. Drillco hoy comercializa su
tecnologia en 37 paisesalrededor del mundo. Ve-
mos que esta alianza entre una empresa tecno-
logica chilena de tamafio mediano, y una em-
presa fabril de gran tamano en China, aumen-
tard fuertemente la competitividad de Drillcoy
permitird llevar las tecnologias desarrolladas
por la empresa chilena a nuevos mercados y li-
neas de productos”, explicito.

Segun relatd Carmona, el negocio surgio tras
varios afios de conocimiento mutuo: Shareate
y Drillco han estado trabajando por mds deuna
décadaen el desarrollo y comercializacion de los
triconos para perforacion en mineria-brocas que
rompen las rocas mis dificiles- logrando obte-
ner el liderazgo en ese mercado en Latinoamé-
rica. Larelacion se fue haciendo tan estrecha que
con los afos Drillco, ademds, se torné el prin-
cipal cliente internacional de Shareate.

Con el tiempo, también Shareate se fue inte-
resando en entrar a la propiedad de Drillco.
“Durante 2023 y 2024 se llevd a cabo un proce-
so de negociacion, el cual incluyé cuatro viajes
delos respectivos equipos (dos de Shareate a Chi-
le y dos del equipo de Drillco a China), a través
del cual se logrd la firma de un SPA (Sales Pur-
chase Agreement), firmado el pasado 26 de di-
ciembre de 2024, relaté Carmona.

La ejecutiva agrego que la estrategia de ambas
empresas ha estado alineada, basada en produc-
tos de alta calidad a precios competitivos para
los mercados de minerfa, geotecnia, obras civi-
les, pozos de agua y canteras. “En este part-
nership, Drillco ha aportado tecnologiay cono-
cimiento, a travésde suextensa inversion en[+D,
equivalente a un 3% de la facturacion anual, es
decir, 10 veces el promedio de Chilesegun el ul-
timo informe del Ministerio de Ciencias”, dijo.

Peso en ventas

Ensuinforme almercado, Shareate Tools sos-
tuvo que laadquisicion la ayudara “a formar una
combinacion completa de productos y marcas
para herramientasde perforacion de rocade car-
buro sinterizado, creando sinergia entre produc-
tos, marcas y mercados al tiempo que reduce los
costos de produccién y ventas y optimiza suca-
pacidad comercial general”.

La prensa especializada china destacé que la
operacion permitird a Shareate fabricar también
algunos de suscomponentes en Chile, a escasos
kilometros de donde operanlos principalesgru-
pos mineros del mundo. Sin embargo, Carmo-
nasostuvo que los detalles especificos de lasin-
tegraciones fabriles estdn aun por definirse.
“Vemos con muy buenos ojos las oportunida-
des de aprendizaje tanto de Chile como de Chi-
na, donde existen especializaciones comple-
mentariasy fuertes posibilidades de integracion,
con tecnologia fabril de primer nivel y los altos
estandares de calidad que han caracterizado a
Drillco desde sus inicios”, anadio.

Fundada en 2004, Shareate vendio en el exte-
rior mds de US$ 101 millones, al primer semes-
tre de 2024, cifra que representa casi el 48% de
sus ingresos totales. Entre sus clientes directos
menciona a la chilena Codelco, BHP, Rio Tinto
Group, Fortescue y otros gigantes del sector.

Seguinreporto Shareate, Drillco en Chile repor-
t6 ventas anuales por US$ 41 millones, con ga-
nancias por US$ 2,5 millones.@
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