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Las grandes vifias reportan menos voliumenes de venta, pero mayores precios promedio en Chile

PAULINA ORTEGA

Las tres grandes empresas vitivinicolas
que reportan resultados en la Comision
para el Mercado Financiero (CMF) ya hicie-
ron entrega de sus estados financieros co-
rrespondientes al segundo trimestre del
afo. En el marco de una disminucion del
consumo de vino que ha tenido un efecto
mundial, Concha y Toro, Santa Rita y San Pe-
dro Tarapaca evidenciaron una caida en el
volumen de venta, aunque con mejores pre-
cios en el mercado chileno.

Los expertos han advertido de esta tenden
cia a nivel mundial, con una disminucion
de volumen, principalmente en las catego
rias de menores precios. Y, porel contrario,
los vinos de mas altos valores han ido cre-
ciendo. “La gente estd tendiendo a com
prar precios mas elevados y de mejor cali-
dad”, explicéd anteriormente la fundadora de
Wine Intelligence, Lulie Halstead.

Siguiendo esta tendencia, la Vina Concha
y Toro, ligada a la familia Guilisasti, infor-
mo a finales de julio que en el mercado en
Chile las ventas de vino lograron avanzar un
7,4% en valor hasta los $46.265 millones
(US$49 millones) por un aumento en el
precio promedio de 10,8%, contrarrestando
asi una contraccion de volumen en un 3%.

“Este resultado se explica, en gran medi-
da, por las medidas adoptadas por la com
panifa desde septiembre de 2022 que nos
permiten ser mds dgiles y tener una mejor
capacidad de adaptacion ante los escenarios
adversos y desafiantes que aun prevalecen,
y también a mejores tipos de cambio en
nuestra canasta de monedas. Ademas, cabe
recordar que la primera mitad del 2023 es-
tuvo marcada por caidas en el consumo”, ex-
plican en los documentos entregados a la
CMF.

Por su parte, San Pedro Tarapaca de CCU,
controlado por el Grupo Luksic, en el segun-
do trimestre en su mercado doméstico dis-
minuyé el volumen de venta en un 5,4%,
pero con un incremento de precios en un
& por alzas en los valores que ha ejecu-
tado la empresa en el ultimo afio con el fin
de mitigar los efectos de la inflacion y otros
factores tanto en el mercado doméstico
como en Argentina.

En el primer trimestre los precios prome-
dios de la Vina San Pedro se expandieron un
3,9%en territorio nacional, sin embargo, el
volumen no se contrajo como durante la se-
gunda parte del semestre. Tuvo un aumen-
tomarginal de 0,1%, manteniéndose relati-
vamente estable.

En Santa Rita, de Cristalerias de Chile, el
volumen de ventas de Chile en el primer se-
mestre disminuy6 en un 19,4%, aunque con
un aumento del precio promedio de un
7,5%. Esto ultimo no logré compensar o ni-
velar el escenario, puesto que la facturacion
del mercado nacional cay6 un 13,4% hasta
los $25.130 millones (US$27 millones).

En detalle, uno de los segmentos que em
pujo la tendencia fueron las ventas de pro-
ducto terminado en el mercado chileno,
que totalizaron 19,7 millones de litros bajan-
do un 19,4%, pero con un alza en el precio
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Al cierre del primer semestre Concha y Toro, San Pedro Tarapacd y Santa Rita
lograron aumentar sus ingresos, pero no todas mejoraron sus ganancias. Solo
las dos primeras registraron alzas en sus utilidades, no asi Santa Rita, que
experimento una caida tanto en el primer como en el segundo trimestre.

de venta que fue un 7,5% mayor al término
del semestre en comparacion al mismo pe-
riodo del 2023.

RESULTADOS FINANCIEROS

Ante este escenario, dos de las tres compa
nias lograron cerrar la primera mitad del ano
con mejores ganancias que en el mismo
periodo del ano anterior: Concha y Toro y
San Pedro. Pese a esto, todas vieron un in-
cremento de sus ingresos, al menos en la se-
gunda parte del semestre.

La primera de estas, finaliz6 junio con ga-
nancias acumuladas de $34.491 millones
(US$37 millones), subiendo con fuerza ver-
sus sus utilidades del primer semestre del
2023. En concreto subid un 263% versus
105 $9.492 millones (US$10 millones) del pe
riodo anterior.

A su vez la vifia tuvo un aumento en sus
ingresos que estuvo influenciado por las
marcas premiumy superiores, las cuales ex-

plicaron el 52,8% de los ingresosde lacom-
pania, “dando cuenta del avance de la estra-
tegia de premiumizacion iniciada en 2017,
cuando estos productos explicaban entor-
noal 36,0% de las ventas”, en linea con un
aumento enel valor total de ventas, y la dis
minucion del volumen.

En concreto, Concha y Toro subio sus in-
gresos en un 22% hasta los $443.517 millo-
nes (US$470 millones) en el primer trimes-
tre, y un 18% sdlo entre abril y junio.

San Pedro, por su parte, obtuvo ganancias
en el primer semestre de $6.990 millones
(US$7 millones), mas que doblando las uti-
lidades del mismo periodo del afno pasado,
subiendo un 113% versus los $3.285 millo-
nes (US$3,5 millones) que registro en ese en
tonces.

Esta vina también tuvo un aumento de in-
gresos donde el aumento de precios figura
como un factor clave, ademads del aumento
del tipo de cambio. En la primera mitad del

ano llego a los $130.889 millones (US$139
millones), aumentando 12% versus el mis-
mo periodo del aio pasado, cuando recau-

do6 $117.016 millones (US$124 millones). Sélo
en el segundo trimestre subié un 12% hasta
los $72.124 millones (US$76 millones).

Santa Rita no siguid la misma tendencia.
La compania y sus filiales disminuyeron
sus ganancias considerablemente enel pri-
mer semestre. Experimento una baja en sus
utilidades de casi un 91%, pasando de $1.689
millones a los $156 millones apenas. En el
primer trimestre tuvo pérdidas de $1.945
millones, superiores a las de igual periodo
del 2023, explicado en su totalidad por la
pérdida de laasociada Vina Los Vascos en la
primera parte del semestre.

La vina tuvo una mejora de sus ingresos
cercanaaun 3%, totalizando $77.131 millo-
nes (US$82 millones), pero una caida tri
mestral de un 7,5% llegando a los $45.539
millones (US$48 millones).@
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