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Toyota pone fin a venta del Corolla a gasolinay critica la Ley de Eficiencia Energética

EL REEMPLAZO POR VERSIONES HIBRIDAS MERMARIA LA DEMANDA:

Toyota pone fin a venta del
Corolla a gasolina y critica la
Ley de Eficiencia Energética

La marca acusa que la normativa beneficia fundamentalmente a los

vehiculos 100% eléctricos. Pide que cambio sea gradual.

MARCO GUTIERREZ V.

La marca japonesa Toyota lo-
gré en 2023 el primer puesto de
ventas de vehiculos nuevos en
Chile, desplazando de ese lugar
—ocupado por varios anos—ala
estadounidense Chevrolet.

Este afo, la firma nipona sigue
a la cabeza del mercado, con una
participacién de casi 8%, seguida
de la marca norteamericana y de
Suzuki.

Esto lo consiguié con una im-
portante oferta de modelos hibri-
dos —que combinan un motor a
gasolina y uno eléctrico—, que
representan cerca del 40% de la
comercializacién de sus autos li-
vianos. Lo anterior, lo hizo antes
de la entrada en vigencia de la
Ley de Eficiencia Energgética.

Toyota tiene una mirada criti-
ca de esa ley que empez6 a regir
en Chile en marzo pasado para
los automdviles livianos (poste-
riormente serd el turno de los
medianos y pesados). Para ajus-
tarse a las exigencias de la nor-
mativa, la compania va a dejar
de comercializar, desde esa fe-
cha en el pais, las versiones a ga-
solina del Corolla seddn y SUV
(Corolla Cross), el modelo “best
seller” de la marca, como lo se-
fiala Ignacio Funes, director eje-
cutivo de Toyota Chile.

El Corolla fue lanzado a nivel
mundial en 1966 y es uno de los
mds vendidos del mundo, con
mds de 53 millones de unidades
desde su estreno. A Chile arribé
por primera vez en 1975 como
seddn y en 2021 como SUV.

La normativa y criticas

Funes explica que esta norma-
tiva fija estdndares de rendimien-
to o eficiencia a los vehiculos.
Ello, relacionado —por ejem-
plo— con los kilémetros por litro
de combustible que rinde. Pero
considerando que no todos los
autos usan gasolina, se establece
una equivalencia para los hibri-
dos, eléctricos o a hidrégeno.

Anade que los autos que cum-
plen con el estdndar exigido ge-
neran un saldo a favor y los que
no, crean una multa a la marca.
Al fin del afio, tras la suma y res-
ta de cumplimientos e incumpli-
mientos, los importadores po-
drfan terminar pagando millo-
narias multas al fisco.

El ejecutivo comenta que la
industria local estimé que este
tema le podria significar un de-

sembolso de unos US$ 100 mi-
llones al sector.

El cuestionamiento que reali-
za estd relacionado con que la
ley beneficia fundamentalmente
a los autos 100% eléctricos.
“Hay tecnologias que también
aportan a reducir COz, que estdn
siendo tratadas igual que tecno-
logfas a gasolina o diésel, sin te-
ner este premio o bono, como
por ejemplo ocurre con la tecno-
logfa hibrida convencional, que
es lamds popular y de mejor ac-
ceso en términos de precio e in-
fraestructura”, dice.

Gradualidad

Funes asegura que “en Toyota
queremos cumplir el esténdar y
vamos a hacer todo el esfuerzo
posible para ello (...). Para des-
carbonizar, lo mejor es acelerar
el recambio del parque automo-
tor. Pero cuando se pone foco
solo en una tecnologia (eléctri-
ca), que hoy dia es cara y que tie-
ne problemas de oferta, porque
no estd tan masificada, entonces,
la velocidad de recambio del
parque serd muy lenta”.

En ese sentido, plantea que se
“debe incorporar un concepto
de gradualidad, que siseincluyé
en otras zonas, como Europa o
Estados Unidos. Creemos que
hay tecnologfas como la hibri-
da convencional que deben
ser consideradas”.

La marca sefiala que sus ob-
servaciones las estdn transmi-
tiendo a las autoridades a tra-
vés de la Asociacién Nacional
Automotriz de Chile (ANAC) y
de forma propia.

Aunque la firma
indica que el pafs
no estd prepara-
doatin parauna
electromovili-
dad total, pre-
cisa que no es-
td en contra
de esa ten-
dencia y an-
ticipa que
antes de dos
afios contard
con autos
100% eléc-

Ignacio Funes, director ejecu-
tivo de Toyota Chile, prevé que
este afio se comercializaran al-
rededor de 300.000 vehiculos
nuevos en el pais.

tricos en Chile.
Efecto y proyecciones

Ignacio Funes reconoce que la
salida de las versiones a gasolina
de los modelos Corolla merma-
rdn en alguna medida los volu-
menes de venta, porque sus re-
emplazos hibridos son mds ca-
ros, en 12% a 15%. Pero indica
que estos permiten un ahorro de
al menos 40% en consumo de
combustible.

Toyota espera mantenerse en
el primer lugar del mercado. “A
todo el mundo le gusta ser nu-
mero uno en lo que uno hace.
Pero el tema es no obsesionarse,
sino que trabajar para que ser
nimero uno sea la consecuen-
cia”, sostiene.

La marca prevé conservar su
participacion de mercado ac-
tual. Para el sector proyecta alre-
dedor de 300.000 vehiculos
nuevos vendidos este afio. El ru-
bro acumula una baja de 12,2%
anual amayo y Funes sefiala que
un factor negativo ha sido el alto
precio del délar y el menor acce-
so a financiamiento para las per-
sonas. “En términos macro, tam-

bién vemos que to-

davia no se al-
canzan

cifras de de-

sempleo o

crecimiento
que puedan
augurar un
mejor mer-
cado”, co-
menta.
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