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Tipo:  Noticia general
Titulo: Partié con $100.000 y gracias a su emprendimiento se compré una casay cinco autos

Nell Valero, dueno de PetSand Store, fue uno de los casos de éxito del Mercado Libre Experience

Partio con $100.000 y gracias a su
emprendimiento se compro una

Nell Valero la
tiene clara:
‘Le achunté
medio a
medio".

JoaQuiN Riveros

venezolano, 30 afios, oriundo de

Maracaibo, se puede resumir en
tres capitulos. El primero, como la
de todo inmigrante, trata de su dificil
asentamiento en Chile, de su trabajo
como empleado por cinco
afos en una empresa de
telecomunicaciones y de la
obtencién de su residencia
definitiva. El segundo capi-
tulo trata la renuncia a su
trabajo y de usar lo que le
quedd de su Gltimo sueldo,
$100.000, en comprar una
tonelada de arena especial
para gatos con la que inicié
su emprendimiento PetSand Store. El
tercer capitulo, a diez meses de su
apuesta, habla de haber acertado
con un producto de gran demanda.
“Le acerté medio a medio, me fue
bien y con lo que he ganado pude
comprarme una casa y cinco autos,
cuatro para trabajarlos y otro perso-
nal”, dice.

Valero fue uno de los emprende-
dores que la mafana de este martes
participé en el Mercado Libre Expe-
rience, encuentro de comercio elec-
trénico que por primera vez se realiza
en Chile, luego de sendas ediciones
en Brasil y México. En el encuentro,
que reunié a mas de 3.000 empren-

La historia de éxito de Nell Valero,

Vende arena para

gatos y accesorios

para mascotas. “El
producto fue un
acierto”, dice.

Casa y Cinco autos

dedores, particip6 el fundador y CEO
de Mercado Libre, Marcos Galperin,
quien fue entrevistado en el esce-
nario principal por Alan Meyer, vice-
presidente para la Regién Andina.
En cuatro escenarios, se realizaron
diversas conferencias sobre comer-
cio electrénico, paneles de expertos
y sesiones de networking, donde
lideres de la industria compar-
tieron sus experiencias y me-
jores practicas. Ademads, en el
evento se expuso sobre medios
de pago, transformacién digital,
logistica y estrategias de mar-
keting.

Partié con $100.000

La inversidn inicial con que
Nell Valero inicié su emprendimiento
la obtuvo de su dltimo sueldo de em-
pleado, recuerda. “Trabajaba como
supervisor en terreno y renuncié,
porque habia obtenido mi residencia
definitiva. Me quedaron $100.000 y
con esa plata compré una tonelada
de arena especial para gatos para
que hagan sus necesidades. Partf
vendiendo por redes sociales, pero
no me fue bien, porque la arena tiene
una logistica compleja, ya que vendo
al por mayor y minorista, y el trans-
porte es complicado”, recuerda.
“Luego decidi probar con Mercado
Libre, la verdad es que sin mucha fe,
pero el producto fue un acierto. Mi

teléfono comenzé a sonar y no paré
hasta ahora. Con lo que gané pude
armar un negocio familiar y darles
trabajo a mis parientes. Hoy tengo fi-
nanciamiento de los bancos por més
de 200 millones y mi empresa tiene
cinco vehiculos y una bodega ademas
de mi casa”, relata.

Valero dice que debe el éxito de su
emprendimiento a haber encontrado
un nicho muy rentable, hallazgo que
no fue casual. “Busqué una necesi-
dad, un producto de consumo masivo,
pero cuya demanda fuera constante
en el afio, que no fuera algo esta-
cional. La arena para gatos cubre la
necesidad que tienen los duefios de
mascotas en cuanto a algo que sea
higiénico y sanitario, un problema
importante para ellos”, sefala.

Daniel Quezada, director de “Chile
Converge”, corporacién de apoyo a
emprendedores, explica las razones
del éxito de Valero. “Muchas veces
un producto puede ser una via de en-
trada a todo un rubro. En este caso
el emprendedor aproveché las ven-
tajas competitivas que tenfa la arena
de gato en un comienzo, al ser un pro-
ducto no estacional y al haber hecho
la inversion inicial cuando el precio
estaba mucho mas bajo que ahora.
Con ello pudo obtener retornos que
le permitieron continuar con su nego-
cio y ampliar su gama de productos”,
indica.

Galperin: “La
pandemia nos
pillé en un gran
momento”

Invitado estelar del Mercado
Libre Experience fue Marcos
Galperin, fundador y CEO
de Mercado Libre, empresa
que el 2 de agosto cumplié
25 anos. El ejecutivo durante
una charla se refiri6 a la
expansion de la empresa

en el pais. “Chile fue un
mercado que nos costo
mucho. No creciamos a la
tasa que queriamos, pero
seguimos invirtiendo. El
mercado reaccionod y la
pandemia nos pillé en un
gran momento. El volumen de
ventas despeg0, contabamos
con la capacidad para
responder a la alta demanda
y este ritmo nunca mas paro.
Chile es por lejos donde méas
hemos crecido en los ultimos
cinco afnos”, dijo.
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