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Rueda de Negocios del Mes de la Mineria
registra a 600 empresas y mil reuniones

FORMATO B2B. Firmas proveedoras tuvieron la oportunidad de reunirse directay
presencialmente con ejecutivos de las principales compaiiias mineras del pais.

a Rueda de Negocios
2024, espacio derelacio-
namiento en el que las
empresas proveedoras tienen
laoportunidad de reunirse di-
recta y presencialmente con
ejecutivos de las principales
companias mineras del pais,
generd mas de mil reuniones
en formato b2b (negocio a ne-
gocio, por sus siglas en inglés),
ensu (iltima edicion.
Actividad que se enmarca
en el Mes de la Mineria 2024 or-

ganizado conjuntamente por
la Asociacion de Industriales
de Antofagasta (AIA), el Minis-
terio de Mineria y el Gobierno
Regional, en la que participa-
ron aproximadamente 600
empresas proveedoras, con-
formando una potente red que
creard futuras oportunidades
de crecimiento para la regién
de Antofagasta y el pais.

RELACIONAMIENTO
Sobre el éxito de la Rueda, la

gerente del Centro de Desarro-
llo Empresarial AIA, Natalia Fe-
menias, sefial6 que “vemos el
compromiso real de nuestros
socios estratégicos, de vincu-
larse, de fortalecer las relacio-
nes, y eso es muy valioso; ellos
se trasladan y se planifican con
mucha anticipacion para parti-
cipar en estas instancias, tan
importantes para la industria”.

Para Victor Munoz, ingenie-
1o Senior de Contratos de Glen-
core, relacionarse directamen-

te con los proveedores es cru-
cial para la estrategia de nego-
cio: “siempre buscamos opor-
tunidades que nos permitan
mejorar la calidad de los pro-
ductos, con el fin de poder con-
solidar un costo en el tiempo.
Aqui uno conoce nuevos pro-
veedares, tiene oportunidades
de abrir el abanico de ofertas y
nos permite obtener un mejor
acuerdo técnico-comerdial”.
Por otra parte, Oscar Her-
nandez, gerente de Proyectos

y Nuevos Negociosde CG Kofil-
man, indico que “todas las rue-
das de negocios que genera la
AIA han sido muy provecho-
sas, porque en cada una vas
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aprendiendo algo nuevo. Creo
que es una muy buenainstan-
cia para poder presentar tu
empresay que te conozcan las
empresas mandantes”. 3
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