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['INo Definida

Cuanto beneficia y como afecta alas
generadoras la venta de energia PMGD a
clientes residenciales

VICTOR GUILLOU

Cuando todas las miradas delsector eléctri-
co estaban puestas en ladiscusion sobre como
aumentar el monto del subsidio a los hoga-
res vulnerables, el Ejecutivo sorprendio al
adelantarse en el debate sobre como reducir
los costos de la energia. Un aspecto conside-
rado en el marco del trabajo de la mesa téc-
nica que el Ministerio de Energia tiene con los
parlamentarios, pero en el cual no se cono-
cian aun su preferencias, y donde las ideas que
rondaban -empujadas por un grupo minori-
tario de diputados- apuntaban a renegociar
contratos caros y antiguos con generadoras,
provenientes de las primeras licitaciones de
suministro.

Asl, la idea de buscar que los Pequetios Me-
dios de Generacion Distribuida (PMGD) -cen-
trales de hasta 9MW de capacidad- puedan ven-
der su energia en forma directaa las distribui-
doras eléctricas y asi abastecer al segmento
residencial, tomo por sorpresa a varios en el sec-
tor.

Los PMGD ya estaban en la discusion regu-
latoria desde antes, dada lamirada critica de va-
rios actores -incluyendo el Coordinador Eléc-
trico Nacional- al precio estabilizado, un aspec-
toque beneficia alas generadoras del segmento,
que algunos califican como un subsidio e in-
cluso una distorsion en el mercado eléctrico.
Esto porque el mecanismo, definido por una
proyeccion de la Comision Nacional de Ener-
gia (CNE), remunera las inyecciones de dichas
plantas de manera preferente, en la que se
compensa la diferencia entre el precio estabi-
lizadoy el costo marginal del mercado eléctri-
co, generando un pago lateral, como se le co-
noce en la industria.

En los ultimos afios, este tltimo estuvo por
sobre el nivel estabilizado, incrementando las
transferencias desde clientes libresy generado-
ras a estos proyectos. Asi, hay voces que empu-
jan por eliminar el precio estabilizado, pese a
que este mecanismo permitié impulsar fuer-
temente la instalacién, principalmente de plan-
tas fotovoltaicas, que actualmente abastecen
principalmente a clientes libres, pero no los de
mayores consumos de energia.

A diciembre de 2023, los PMGD alcanzaron
en su conjunto 2.741 MW en capacidad insta-
lada. De ellos, 81% son plantas fotovoltaicas, y
representan un 5,5% de la generacion del Sis-
tema Eléctrico Nacional. Suimpulsollega a tal
nivel quea fines del ano pasado habiansido de-
clarados en construccién nuevos PMGD, que
alcanzan los 2.073 MW, de los cuales 96% son
plantas solares.

Asi, lamodificacion planteada por el Ejecu-
tivoes seguida desde cerca por multiples acto-

La propuesta, segun estimaciones del gobierno, permitiria reducir en un 7% el
costo de la energfa que pagan los hogares, lo que equivale a cerca de un 5% en la
cuenta final. Pero, ademds, responderia a una inquietud levantada por clientes
libres ante el aumento en los costos sistémicos relacionados al precio
estabilizado, un aspecto que beneficia a los Pequerios Medios de Generacion
Distribuida (PMGD). Eso si, los expertos llaman a disefiar cuidadosamente el
mecanismo para no afectar el financiamiento de nuevos proyectos.

res del sector, atentos a conocer mas detalles de
la propuesta. Pese a que las dudas se irdn des-
pejando en la mesa técnica, este martes el mi-
nistro Diego Pardow entrego algunas de las ra-
zones que asujuicio justifican la modificacion
legal.

Enentrevista conradio ADN, el secretariode
Estado planted que lareforma busca reducir el
cobro del precio estabilizado, aminorando ade-
mas el impacto de una de las medidas que
buscan aumentarel subsidio eléctrico, especi-
ficamente el mayor cobro del Cargo por Servi-
cio Publico (CSP) aconsumidores por sobre los
5.000 MWh.

“Este pago lateral ha crecidomuchoen los il-
timos anos y es un costo productivo significa-
tivo del sistema. Sin embargo, este precio es-
tabilizado es menos que el promedio de la ca-
nasta al cual compran los residenciales.
Entonces, silos clientes residenciales, pasan a
comprarle a los pequenios medios de genera-
cién distribuida, pasana comprarlesa un pre-
cio mds barato, y a su vez esto absorbe el im-

pacto productivo que estariamos generando con
elaumento del CSP”, indico.

Pardow detallé que el menor precio redun-
darfa en una baja de “alrededor de un 7% en
energia, cerca de un 5% en cuenta final”, cifra
que en todo caso, admitié corresponde a esti-
maciones iniciales y requiere ser revisado con
los asesores parlamentarios en la mesa técni-
ca, pero defendio la medida como una “opti-
mizacion” del funcionamiento del sistema.

Para Daniel Salazar, socio director de Ener-
giE yasesor de de la mesa técnica, su estima-
cion preliminarindica “que se podriaalcanzar
unareduccion de solo4,4% en unacuenta tipo
residencial”.

El experto detalla que los PMGD *“colocaron
4,6 TWh elano 2023, equivalente al 15% de la
energia anual que consumen los cliente regu-
lados”. Considerando todo, cree que el disefio
del mecanismo “debe ser lo suficientemente
cuidadoso respecto a los incentivos y efectos que
puede generar. Me refiero a la aparicion de
unanueva fuente de debilitamiento del mode-

lode project finance que soporta los PPA regu-
lados, y al cada vez mds cuestionadomodelo de
precio estabilizado -sin riesgo de colocacién-
que hoy dia se aplica a estos activos en donde
urge corregir las distorsiones diagnosticadas”.

Samuel Toro, socio y gerente de Negocio de
Mineria en Symnetics, consultora chilena de
origen brasilefio, ve la propuesta como “una
gran oportunidad para seguir impulsando los
PMGD, pero reconoce como un riesgo “la ca-
pacidad de respuesta de los proyectos en tér-
minos de financiamiento, tramitacion y regu-
lacidn, loque afecta negativamente su capaci-
dad de ejecucion. También es un riesgo la
presion por cambiar o modificarla ley de pre-
cio estabilizado”.

En su estimacion es factible conseguir la re-
baja en los precios de la energia que estima el
Ejecutivo, atn cuando “no estin claras las va-
riables que hacen el cilculo para lareduccion
del 7% del precio de la energia”.

“Ante las distintas opciones que ha plantea-
doel gobierno para hacer frente al alza de ener-
gia, lamadsinnovadora eslarelacionada con los
PMGD (que en su gran mayoria son Coopera-
tivas, cerca del 70%), a través de lainstalacion
compartidaoinyecciondirecta. Quienesestin
detrds de los PMGD ven una oportunidad en
este tipo de inversion por las condiciones de
precio estabilizado (hasta el 2034), lo que les
permite lograr precios menoresque los de con-
tratos por suministros y, por otra parte, poner
energfa limpia al sistema”, agrego.

Para Roberto Mufioz, gerente general de An-
des Solar, “los resultados dependerdn de las
condiciones de disefio y de los detalles del pro-
ceso que se implemente” y aunque plantea
que “el beneficio para los clientes regulados es
evidente”, entre otros varios puntos a resolver,
estan lo que pase “con aquellos contratos de su-
ministro vigentes en que los precios de sumi-
nistro son actualmente mas baratos que el pre-
cio estabilizado”

“La solucion no es trivial, y los (buenos) re-
sultados dependerdan de como se aborda el pro-
ceso de integrar los PMGD como suministra-
dores a clientes regulados”, agrego.@
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