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“LOS NEO DESARROLLADORES, nuevos
actores para ALCANZAR PROYECTOS
mds eficientes”

La nueva forma de desarro-
llar los proyectos

El panorama hoy es de cons-
tantes cambios, donde el
futuro ya esta aca y requiere,
ademas de resiliencia, tem-
planza para tener la capaci-
dad de mantener la calma y
equilibrio en periodos mas
largos, siendo necesario un
cambio de mindset en las
organizaciones y en la forma
de hacer negocios de me-
diano y largo plazo sumado
a las tendencias y retos, la
transformacion digital que
vive la industria abarcan-
do desde la busqueda del
terreno y la planeacion, es-
tructuracion, comercializa-
cién, financiacion, gestion y
coordinacion, construccién
y en los casos de proyectos

Continuando con la columna de Abril sobre la
templanza en el negocio inmobiliario, en esta
edicion conectamos con la transformacion
digital que esta revolucionando la industria
inmobiliaria. ;Como impactan los Neo
Desarrolladores?. Vamos a explorar los
desafios y oportunidades que enfrenta el sector,
asi como las tecnologias emergentes que
estan dando forma al futuro de los proyectos
inmobiliarios.

)

de operacion inmobiliaria de
corta, mediana y larga esta-
dia como los colivings, se-
niors club, malls y los multifa-
mily hoy presentes en varios
paises; haciendo uso de tec-
nologias Contech, Protech,

fintech, ifunding, legaltech,
blockchain para Smart con-
tracts y tokenizacion, ade-
mas de nuevas Tech que
siguen surgiendo que se
adaptan a los modelos de
negocios.

Christiam Gutiérrez
Ingeniero civil, Consultor,
mentor y desarrollador de

negocios inmobiliarios

Un nuevo actor que se ha he-
cho popular es el de los Neo
Desarrolladores, que son
profesionales o firmas pro-
motoras que integran firmas
de tecnologia para hacer
mas eficientes e inteligentes
los proyectos, siendo una es-
pecie de laboratorios de da-
tos e innovacion haciendo la
integracion desde la planea-
cion logrando un mayor en-
tendimiento al momento de
analizar el mercado, disminu-
yendo el margen de error en
la seleccion del precio, publi-
co objetivoy producto inmo-
biliario solucionando necesi-
dades reales de los usuarios,
y durante la gestion, cons-
truccion y operacion, se apo-
yan en plataformas digitales
que optimizan y hacen mas
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facil el manejo de insumos,
materiales y suministros, au-
mentando la competitividad
y rentabilidad con el uso de
tecnologias para una manu-
factura de alta tecnologia y
automatizada para construir
proyectos a escala mas rapi-
do y reduciendo costos.

Estos Ultimos afios me he
dedicado a aprender e inte-
grar varias de las herramien-
tas digitales en casi todas
las etapas de los proyectos,
buscan crear productos para
el nuevo y moderno usuario
que demanda proyectos in-
mobiliarios mas innovado-
res, inteligentes, eficientes
y seguros, amigables con el
medio ambiente y pensados
para el futuro de los Smart
projects o cities.

Es de vital importancia en-
frentar los retos y entender-
los, para poder anticiparnos
y estar preparados cuando
lleguen. Dar el paso inicial es

"Los Neo Desarrolladores lideran la innovacion en
proyectos inteligentes"

el mas dificil, pero quien no
inicie ahora, no hara parte de
una industria con mas data y
mercado mas demandante.

Latinoamérica ha enfren-
tado varios estos Ultimos
afios que vienen de diferen-
tes direcciones. Tomemos
este momento para hacer
una pausa y pensar en es-
tas oportunidades, y con al-
gunas de las herramientas
tecnoldgicas que mencioné
previamente, entender estas
situaciones y podamos pre-
pararnos ante eventos futu-
ros.

Los retos

El COVID-19 dejé un antes
y un después en el sector
inmobiliario, llevando a los
desarrolladores a replantear
proyectos completos, adap-

tandose a nuevas estrategias
para el futuro retador tanto
para la gestiéon de proyectos
ya listos y comercializados,
como en la planificaciéon de
los nuevos proyectos.

Algunos retos que vive el
sector:

* Ya no son solo las tres Ls
(Location, Location, Loca-
tion). Los comportamientos
de las familias o integrantes
de los hogares y la opcién del
trabajo remoto, influenciaron
en la decision de buscar vi-
vienda en zonas mas verdes
y alejadas del ruido de la ciu-
dad.

* Caida de las ventas por
altas tasas para los présta-
mos e incertidumbre laboral,
frenando la decisién de com-
pra.

* Proyectos detenidos listos

para construir. Altas tasas
de interés y ddlar, aumento el
valor de los costos haciendo
proyectos ya vendidos, no
rentables.

* Incertidumbre en la planea-
cién de nuevos proyectos.
El panorama geopolitico no
permite tener un panorama
claro para los proximos dos
o tres afos.

* Burocracia en las entida-
des municipales. Tiempos
adicionales a los planeados
afectan la planificacion fi-
nanciera y rentabilidad del
proyecto.

Entiendo. Entonces, cuéles
son los decisivos en la nueva

forma de hacer proyectos in-
mobiliarios? N&c
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