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Titulo: Ingeniera creé marca de champus naturales en barra

Son fabricados en
Concdn y normalmente
tienen una duracion de
tres meses o para entre
50y 60 lavados.

MELissa ForRnO

a motivacion por encontrar
Lproductos capilares de ca-

lidad, junto con contribuir a
eliminar los envases plasticos de
uso diario, llevo a Nicole Recordon
a fundar la marca de champus,
acondicionares y jabones en barra,
Le Vert.

Segun explica Recordon, ingenie-
ra comercial de profesion, “probé
con distintos laboratorios en San-
tiago que maquilan con férmulas
naturales. Paralelamente, busqué
alternativas de recipientes que no
sean plasticos. Las formulas liqui-
das no me dieron buenos resulta-
dosy los frascos de vidrio tampoco
me convencieron, porque dentro de
la ducha se podian quebrar”.

A principios del afio 2019, co-
menzaron a llegar al pais los insu-
mos para realizar champus en ba-
rra, que se aplican con el cabello
y producto mojado, igual que el
formato clésico.

“Hasta ese momento, solo los
traia una marca inglesa y corres-
pondia a una categoria muy poco
conocida en Chile. Me inscribi en
cursos para hacerlos y comencé a
elaborarlos en mi casa, utilizando
un robot de cocina. Sin embargo,
siempre tuve la vision de vender-
los en el comercio formal, por tal
motivo, registré mi laboratorio en
el Instituto de Salud Publica (ISP),
ubicado en Concoén”, explica.

“Con la ayuda de una quimica,
inscribi el champu como jabon
para el pelo, en 2019, porque por
definicion, corresponde a un pro-
ducto liquido, con 80% de agua,
etcétera, segun el ISP. Las barras,
en cambio, no utilizan agua en su

La Vert también ofrece acondicionadores y jabones

Ingeniera cre6 marca de
champus naturales en barra

Nicole

Recordon formulacion”, anade.

parti Actualmente, Le Vert cuenta con
elaborando variedades para cabello normal o
jabones en mixto, graso, seco y para nifos o
su casa.

pelos delicados. “Luego, ahadi al-
ternativas con férmulas para evitar
la caida, la caspa, otra que ayuda
a matizar las canas, para crespos y
el segundo semestre de 2023 lancée
un champu especial para la barba”.

Ademas, tiene acondicionares en
barra para controlar el ‘frizz’, para
cabellos crespos y el matizante,
junto con jabones humectantes y
exfoliantes. Todos estan elaborados
sin sulfatos ni parabenos, tampoco
con ingredientes de origen animal.
“Proximamente, queremos comer-
cializar un champu ‘detox’ y una
crema corporal”, afirma.

¢Cuales son los ingredientes
fundamentales que utilizan?

“Los tensoactivos (componentes
que ayudan a disolver o emulsio-
nar sustancias insolubles en agua),
cuya funcién principal es despren-
der la suciedad y generar la espu-
ma, se los compro a un importador
chileno que los trae de Estados Uni-
dos o Espana. Mis formulas tienen
romero en polvo, harinas de avena
y coco, aceites de oliva, granada y
ricino, entre otros”.

¢Como debe mantenerse el
champu para que no se disuel-
va?

“Una barra de champu seco, si
se conserva dentro de una jabone-
ra, para que drene el agua, pude
durar tres meses, calculando en-
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tre 50 y 60 lavados, pero también
depende del largo del cabello. En
promedio, los champus liquidos de
250 ml tienen una vida util de un
mes, por ende, una barra equiva-
le a 2,5 botellas plasticas de este
producto”.

¢Doénde empezé a distribuir
los productos?

“Desde un principio, comence a
vender en tiendas pequenas, lue-
go entramos a la cadena DBS, que
nos ofrecié comercializarlos. Mis
clientes llegaban solos, por ejem-
plo, por recomendaciones. Entre
los afios 2020 y 2021 tuvimos un
gran crecimiento, ya que el mer-
cado chileno ofrecia muy pocas
marcas de champu en barra. Sin
embargo, este 2024 ha sido muy
dificil, porque en el segundo se-
mestre de 2023, varios negocios
cerraron. Actualmente, estamos
en 40 locales de Arica a Punta Are-
nas, potenciamos el ecommerce y
logramos entrar a Mercado Libre y
Amazon. Es muy complicado entrar
a Amazon, nos demoramos cerca
de ocho meses y ahora debemos
esperar que Le Vert aparezca en las
busquedas de clientes en Estados
Unidos.

¢Por qué decidié emprender
en la categoria de higiene per-
sonal?

"Desde los 30 afios me tefia las
canas con productos que compra-
ba en las grandes cadenas y em-
pecé a sufrir las consecuencias.
Comencé en la busqueda de in-
gredientes naturales y desde hace
mucho tiempo, intento reciclar y
contribuir a la reduccion de plas-
ticos. Ademas, estaba sin pega,
porque me trasladé de Santiago a
Concoén, dejando mi trabajo en la
capital". F§
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