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CGE COMERCIALIZADORA POTENCIA SU OPERACION Y ASPIRA DUPLICAR SU PARTICIPACION DE MERCADO AL 2028
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CGE COMERCIALIZADORA
POTENCIA SU OPERACION
Y ASPIRA DUPLICAR SU
PARTICIPACION

DE MERCADO AL 2028

EJECUTIVOS DE LA COMPARNIA
COMPARTEN LAS VIRTUDES DEL
MODELO INTEGRAL DE NEGOCIOS,
QUE INCLUYE SERVICIOS DE
ASESORIA, DISENO Y EJECUCION

DE SOLUCIONES ENERGETICAS,

Y LOS RUBROS PRODUCTIVOS A
LOS ESTAN APUNTANDO EN EL
MEDIANO PLAZO PARA APALANCAR
SU CRECIMIENTO.

n favorable panorama de de-
sarrollo futuro proyecta CGE
Comercializadora, filial de CGE,

dada su vertiginosa evolucidn como socia

estratégica de sus clientes-empresas
para la asesoria, disefio y ejecucion de
soluciones energéticas desde Arica hasta

Magallanes.

Héctor Lagos, gerente de obras y servi-

cios a terceros de CGE-C, sefiala que la

compafiia ha potenciado su operacion
con miras a apalancar el crecimiento
esperado, a fin de atender de la mejor

manera a sus clientes. “Aspiramos a

duplicar nuestra participacion de mer-

cado de aqui a 2028. Es lo que tenemos
definido en nuestro plan estratégico.

Hoy apuntamos a la mineria, ademas del

sector publico e inmobiliario”, afirmo.

VENTAJAS
COMPARATIVAS

El ejecutivo destacd que, para seguir
posiciondndose, estan enfocados en

entregar soluciones energéticas a la me-
dida del consumidor. “Otra de nuestras
ventajas comparativas es que somos el
grupo energético mas grande de Chile,
lo que nos permite ofrecer cobertura
geografica nacional, y a nuestros pro-
veedores tener un Unico interlocutor
para todas las necesidades requeridas”,
precisé.

Lagos sostiene que, ademds, la firma
cumple un alto estandar en materia de
seguridad. “Alcanzamos, a nivel nacio-
nal, nuestro primer afio sin accidentes
durante 2023y lo que va de 2024, mien-
tras que en el norte del pais cumplire-
mos tres afios. Asimismo, somos una
empresa con solidez financiera y con
amplia experiencia en el mercado”, dijo.
En la zona norte, la compafiia esta diver-
sificando sus fuentes de ingreso a través
de dos lineas principales de accién.
“Una es la de desarrollo de mercado,
con la que buscamos posicionarnos
en la mineria, y en la construccion de
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infraestructura para centrales so-
lares; y la otra es la de desarrollo
de productos, poniendo a disposi-
cion todo lo que se requiera para
ejecutar proyectos energéticos”,
afadid Lagos.

RUBRO

INDUSTRIAL

En tanto, Mario Vera, subgerente de
obras y servicios a terceros de CGE-C
de la zona Arica-Coquimbo, asevera
que, tras la experiencia adquirida
en el sector inmobiliario, dando so-
luciones de alumbrado publico y
disefio de redes interiores, CGE-C se
ha enfocado en el rubro industrial.
“Contamos con un equipo técnicoy
comercial de amplia experiencia en el
mercado de la energia para atender
este tipo de clientes”, indica.

Vera puntualiza que “por ejem-
plo, podemos asesorar a nuestros
clientes desde el disefio del proyec-
to eléctrico, construccion de
infraestructura y ges-
tion de suministro.

Por supuesto,
incorpo-
rando

Ty

como pilar de desarrollo la eficiencia
energética en todos los procesos”.

RECONOCIDOS
CLIENTES

Resalta que entre sus clientes figuran
empresas como Aguas Antofagasta,
la principal empresa sanitaria del
Norte Grande. “Desde 2023 a la fe-
cha, le hemos construido todos sus
empalmes de aumento de potencia.
También destaco a otros clientes,
como Ausenco y Ferrovial”, afirma
Vera.

Dice que, asimismo, destacan clientes
PMGD (Pequefio Medio de Genera-
cion Distribuida). “Se trata de plantas
fotovoltaicas que se tienen que co-
nectar a redes de distribucion. A tra-
vés de nuestra experiencia técnicay
conocimientos de esta

normativa,
les

www.cgecomercializadora.cl

disefiamos las lineas de evacuacion.
Son lineas de media tension que van
de entre uno y 15 kilémetros, y que
inyectan energia al Sistema Electrico
Nacional”, subraya.

Vera sostiene que hoy trabajan en
conjunto con Flux Solar de Co-
pec. “Esta compafiia estd cons-
truyendo numerosas plantas
fotovoltaicas. Nosotros la ase-
soramos, entregamos disefios

y ejecutamos obras. Ya cerra-
mos un negocio para la cons-
truccion de 7 kilémetros de lineas
de media tension. La confianza
depositada en nuestra empresa

‘ ‘ PARA SEGUIR
POSICIONANDONOS,
ESTAMOS ENFOCADOS
EN ENTREGAR
SOLUCIONES
ENERGETICAS A
LA MEDIDA DE
NUESTROS CLIENTES”,
Héctor Lagos.

nos desafia a continuar entregan-
do un servicio de excelencia”,
agrega.

CGE COMERCIALIZADORA
Gerente Obras
y Servicios a Terceros:
HECTOR LAGOS

hmlagosr@cge.cl
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