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José Miguel Benavente y desplome del litio:
“Si el precio baja, todos vanaempezara
salir delmercado, excepto nosotros”

El vicepresidente Ejecutivo de Corfo dijo que los precios del litio no volveran a los del superciclo, y que lo ve
en promedio entre US$10 mil y US$12 mil para los préximos dos afios. Por otro lado, adelanté que mds de 10
empresas se van a presentar a la licitacion de productor especializado de la cuota de Albemarle. Ademas,
entrego detalles respecto al StartupLabs que dio a conocer el gobierno en el marco del ETM Day 2024.

SOFIA ARAVENA

—La semana pasada, SQM entregé susresulta-
dos corporativos trimestrales. Ahi se conocio
que el precio del litio bajo de los US$10 mil la
tonelada métrica. El vicepresidente ejecutivo
de Corfo, José Miguel Benavente abordd este
tema en entrevista con Pulso, donde dijo que
el valor de este mineral no volverd a lo que se
vio en el superciclo, al menos en el largo pla-
z0.Y no ve como una amenaza que Argentina
produzca més litio, ya que seria refinado en
nuestro pais.

Asimismo, adelanté que en las proximas se-
manas se hard lalicitacion de productorespe-
cializado de la cuota de Albemarle, donde ya
habria varias empresas interesadas.

Esta semana conocimos que ha bajado con
fuerza el precio del litio. ;Cudnto han caido
los aportes de SQM y Albemarle este afio?

~Tenemos un ingreso que es en funcion de la
ventade estas empresas. Efectivamente, como
el precio internacional ha bajado, haido bajan-
do el ingreso asociado a esas ventas. Creo que
es importante considerar que el litio ha teni-
do un ciclo de precios. En 2021, el precio del
litio era algo asi como entre US$7.000-
US$8.000 la tonelada. Hoy se cayd el precio.
Estd el desastre yestd a US$10 mil. Quiero que
vea la diferencia que hay entre el precio hace
tresanos. Si nos vamosa s afios atrds, cuando
se hicieron los primeros contratos que tuvo
Corfocon las empresas, el precio estabaa US$5
millatoneladay hoy estda US$10 mil. jPor qué
llama la atencién? Lo que pasa es que entre-
medio llego a estar muy alto. Eso no va a pa-
sar de nuevo, por lo menos en el largo plazo.
Nosotros apuntamos a la tendencia de largo
plazo. Tuvimos un superciclo, por suerte te-
niamos todo armado para absorber la mayo-
ria de esas ganancias, y la cantidad de recur-
sos que entro fue enorme. En 2022: US$3.500
millonesy en 2023 algo asi como US$2.200 mi-
llones. Lo que estamos viendo es que sigueen-
trando una cantidad importante, un poco me-
nos de US$1.000 millones, pero sigue siendo
una cantidad muy relevante de dinero. Esta-
mos muy optimistas conrespecto a esta orien-
tacion de largo plazo.

¢Con qué precio de largo plazo estin hacien-
do las proyecciones?

-Las mismas que hace Hacienda. En el cor-
to plazo van entre US$10 mil y USS$12 mil.
Pensamos que en los proximos dos afios se va
amanteneren esosmdrgenes. La gente nos dice
que estamos siendo poco optimistas, que en
realidad serd mayor que eso, por el retorno de
la electromovilidad, el problema geopolitico
entre China y EEUU. Somos por lejos los que
producimos el litio mds barato del mundo.
Cuando baja el precio, dejan de producirlosque
les cuesta mds producir. Si el precio baja, to-
dos van a empezar asalir del mercado, excep-
to nosotros. Cuando quedemos solos, el pre-
ciosube. La ventaja comparativa de la produc-
cionen base a salares es enorme. Somos los mas
baratos del mundo en produccion de litio. Si
el precio empieza a bajar, otros dejan de pro-
ducir.

No esta para nada pesimista con esta noti-
cia en la caida del precio del litio...

-Cobramos un arriendo en funcion de las
ventas, no las utilidades. Recibimos en el mar-
gen el 40% de las ventas. Los contratos estdn
bien pensados. Basta con que vendan 0,1 yno-

sotros vamos en el 40% de ese 0,1. Nos pagan
primerode las ventasy despuésse pagan ellos.
£ Qué ha pasado con los proyectos de valor
agregado, ha habido avances con ese tema?
-Ha habido avances. Es unalicitacion que hi-
cimos. Se presentaron varias empresas. Gana-
ron estas dos empresas chinas y tenemos un
acuerdo formal firmado con ellas, que les da
esta categoria de productor especializado. Las
dos empresas han ido a distintos ritmos. Una
ya tiene su terreno y pronto va a tomar su de-
cision deinversion. Hay otraqueel terreno to-
davia nolo tiene fijado. Una de las cosas inte-
resantes en la propuesta de ellos es que sus
plantas estdn sobredimensionadas con res-
pecto alacantidad delitio que vana recibir del
contrato. Esto es muy importante, porque es
otromito: que Argentinanos vaa pasar por en-
cima en la produccion de litio. Lo mejor que
nos conviene es que los argentinos produzcan
mads litio, porque ese litio va a ser refinado en
Chile. Estasempresas estan sobredimensionan-
dosus plantas para refinar el litio en Chile, por-
que lo van a mandar después a China. Los sa-

lares en argentina estdn pegados a la Cordille-
ranuestra, les sale mds barato sacarlo porel lado
nuestro. Los contratos siguen en pie, uno va
mds avanzado que el otro. Pero si pasara algo
malo, ellos tienen una fecha de tope. Si endi-
ciembre de 2026 no estan construidas las plan-
tas, les quitamos esta categoria de productor
especializada, yselodamosalosque estan es-
perando.

Hace un tiempo hubo una polémica con
BYD...

-Leexplico la polémica. Hicimos estas licita-
ciones del contrato de SQM. Ese contrato ven-
ce el 2030. Esta cuota de productor especiali-
zado es del contrato del 2030. En ese entonces
nadie sabia que podiamos extender el contra-
to con un tercero, v BYD dijo tenemos la opor-
tunidad de extender nuestro contrato, y les di-
jimos no. Ellos querian cambiar las reglas. El Es-
tado de derecho en Chile se respeta, cuando
hacemoslas licitaciones se respetan. Tiene has-
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StartupLabs: el plan para apoyar emprendimientos
de base dentifico-tecnoldgica

El viernes pasado, Corfo presentd
una nueva politica publica para crear
una red nacional de hubs de emprendi-
mientos de base cientifico tecnologica.
Esta iniciativa va a apoyar el emprendi-
miento dindmico e innovador en Chile
y busca transformarse en un cataliza-
dor de éxito para startups de este tipo.
El plan de esta iniciativa, que se dioa
conocer en el marco del ETM Day, con-
siste en disefar, implementar y dispo-
nibilizar lugares fisicos de encuentro
que cuente con infraestructura de la-
boratorios, entre otras cosas, tal como
explico el propio Benavente.

2 Como se diseno esta politica priblica?
-En mi rol previo tenfamos un diag-
ndstico de que en general un tipo de
emprendimiento dindmico en Chile no
estaba siendo apoyado, no porque no
hubiese ideas, sino porque este tipo de
emprendimiento requeria elementos
adicionales, Muchos de los proyectos
que se han ido a Startup Chile tienen la
caracteristica que son basados en algo-
ritmos y eso es mas barato. El mayor
valor es mds bien las neuronas de los
muchachos. Para hacer el contraste,
hay un conjunto de empresas de ciertos
sectores, por ejemplo que vienen de la
biotecnologia, apoyo a la mineria o te-
mas de farmacéutica, que requieren
muchos equipos, requieren laborato-
rios, para hacer las pruebas. Lo que ne-
cesitas como politica publica es habili-
tar espacios donde haya esa infraes-
tructura, que esté orientada a
emprendimientos de base cientifica
tecnoldgica. La idea surge de un diag-
ndstico que ya teniamos y no solo esta
en Santiago. Tenemos mapeados tres o
cuatro lugares en Chile donde hay ma-
sas criticas. Dado este diagnostico esta
es un a solucion de politica publica que
los paises desarrollados han imple-
mentado.

Esto se estuvo trabajando harto tiem-
po.

-El diagnastico lo traia yo con un par
de investigadores que venfamos traba-
jando esto, y lo estructuramos como
politica publica. Fuimos a ver buenas
précticas en el mundo. Vimos casos

tadiciembre de 2026 para cerrar. Nosotros ar-
bitrariamente no estamos cambiando nada.

&Y por tiltimo que pasa con la cuota de Al-
bemarle?

-Tiene una cliusulade productor especia-
lizado, y vamos a hacer la licitacién ahora
para ese productorespecializado. En cosade
semanas vamos a hacer esa licitacion. Por ley
del lobby sabemos que mds de 10 empresas
se van a presentar. Esto es para generar en-

practicos para ver como se organiza-
ban. Ahora se hizo un lanzamiento for-
mal, se estd implementadoy la idea es
que esto se habilite. Estamos trabajan-
do con Territoria y Fundacién Chile, y
ya se abre este edificio con todo habili-
tado mds menos en mayo-junio del
proximo afo. Ya estin empezando a
trabajar en habilitar este edificio. La
habilitacién es bien particular, noes
como cualquier edificio. Hay equipos
muy sofisticados, muy sensibles.

¢Cuil es la relevancia de estas politicas
priblicas?

-¢Por qué elegimos CleanTech para el
caso de la Region Metropolitana?. Por-
que nos dimos cuenta que hay empre-
sas que usan cosas que son dotadas de
la naturaleza. Tenemos una variedad de
elementos naturales que pueden ser la
base para el desarrollo de soluciones
que utilicen ciencia. A diferenciade los
casos tradicionales de emprendimiento
que tenemos en Chile, donde tienen
que salir a buscar a sus clientes fuera de
Chile, la mayoria de los emprendimien-
tos de base cientifica tecnoldgica nece-
sitas pocos clientes. La diferencia con
hacer un algoritmo es que lo vas cam-
biando todos los dias. Este tipo de pro-
yectos son distintos. Vamos a desarro-
llar temas como equivalentes a las va-
cunas. Son proyectos mas largos y mas
caros. Es mds intensivo en competen-
cias distintas que las tradicionales. El
impacto puede ser enorme en genera-
cién de venta y generacion de empleo, y
creas un nuevo sector productivo.

¢ Cuales son los objetivos entonces de
esta politica priblica?

-El objetivo es cerrar esta brecha que
existe de apoyo a emprendimientos de
base cientifica-tecnoldgica en Chile. La
segunda es crear una red de estos star-
tup labs en Chile. En esta administra-
cion vamos a hacer por lo menos 3 0 4
llamados en el primer trimestre del
proximo ano, equivalente a este en dis-
tintas regiones y van a competir entre
ellas. Cada uno va a tener un presu-
puesto entre US$9 millones y US$10
millones. Eso es crear una red de labo-
ratorios de estas caracteristicas.

cadenamiento productivo, y hay algunos
que vienen con cosas bien sofisticadas. ;Se
pueden presentar BYD y las otras del primer
concurso a este? Si, no hay ninguna restric-
cidn. Sibien es médsinteresante porque el pla-
zoesmds largo, puede ser menos interesan-
te porque el monto del litio es mds chico. Se
lovaaganar la que genere mayorvalor agre-
gado, que invierta mds y la que genere mds
empleo. Esaregla es conocida por todos.@
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