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Baj (¢ alza fe
d lendo de local jal
osorno. Muchos emprendedores
no sobreviven en un espacio
f Z’SiCO, ya que Sus escasas
ganancias no les permiten

sostener un alquiler; que en
algunos casos son cobrados en
UF. Actualmente hay una alta
rotacion de comerciantes por
un lugar y muchos de ellos
deciden regresar a trabajar en

casa.

Paola Rojas Mendoza

paolarojas@australosorne.cl

ada vez se hace mas
frecuente ver por el
centro y también en
barrios, locales vacios
con anuncios de arriendo, lo
que deja de manifiesto el com-
plejo momento que viven mu-
chos emprendedores, ya que
las ventas noalcanzan a dar el
margen para pagar el alquilery
otros gastos asociados al funcio-
namiento de un negocio,

En muchos casos, los valo-
res dearriendo de los espacios
destinados al comercio, ade-
mas de ser altos, se cobran en
Unidades de Fomento (UF),
por lo que los comerciantes
ven como mesames este ftem

de gasto se va incrementando,
pero por otro las ventas son
muy escasas, por lo que los in-
gresos van en descenso, vién-
dose obligados a dejar el local.

Dentro del rubro del corre-
taje, esta es una realidad que se
suma a los bajos arriendos y
ventas en todo tipo de propie-
dades. Asilo describio la corre-
dora de propiedades de la fir-
ma Aires Buenos, Nora Flores,
quiensenald que se debea que
el valor de los alquileres es
muy alto.

“El Gltimo local que arren-
dé en Los Carrera fue en un mi-
116n 200 mil pesos, un tremen-
dolocal para restaurante y me
costd arrendarlo, pero los
otros que estan mas hacia el
centro, en la calle Ramirez o
cercanos, estan todos valoriza-
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MUCHOS LOCALES SON TOMADOS EN ARRIENDO POR UN TIEMPO, PERO A LOS POCOS MESES SE DESOCUPAN ¥ REGRESA EL CARTEL.

dos en UF y son bastante ca-
ros”, indico.

La corredora ademas co-
mento que también le ha toca-
dover otros locales, enbarrios
mas alejados del centro, como
enavenida Zenteno a la altura
de Diego de Almagro, donde
también los precios estin muy
elevados.

“Con esos valores ninglin
comerciante puede sobrevivir
y por eso hay mucho arriendo
de local disponible, porque es-
tan muy caros, a veces sobre-
valorados. Sia lagente le cues-
tapagar losarriendos de casas,
con mayor razon los locales y
sobre todo cuando el precio es-
td en UF y se debe asumir su al-
zaconstante, Ademas, cuando
lagente losarrienda, es comiin
que sea por poco tiempo, por-
que las ventas estan muy ma-

“Han llegado a estar
dosotres meses y se
van porque las ventas
estan malisimas, por-
quela gente no tiene
plata y esta obligada a
comprar lo justo y ne-
cesario”.
RolandoSanchez
administrador de lagalera
Nueva Carrera

las™, agrego la corredora.

VUELVEN A VENDER EN CASA
Por su parte, el administrador
delagaleria Nueva Carrera, Ro-
lando Sanchez, también co-
mentd que la situacion en este
centro comercial es similar, ya
que muchos de los comercian-
tes que llegan a arrendar de-
ben irse al poco tiempo, por-
que no logran sostenerse eco-
nomicamente.

“Han llegado a estar dos o
tres meses y se van porque las
ventas estan malisimas, por-
quelagente notieneplatay es-
taobligada acomprar lo justo y
necesario. Aqui ya se desocupd
otro local, porque a los arren-
datarios no les alcanzaba para
cubrir el arriendo y no querian
estar debiendo, asi que deci-
dieron dejarlo y prefirieron se-

Ta

guir trabajando en el mismo
rubro, pero desde su casa”, se-
falo.

Sobre este altimo punto,
agregd que después del llama-
do “estallido social” y también
con la pandemia, muchagente
dejo de trabajar en locales y se
establecio en sus propias casas,
yaque ahi no deben pagar pa-
tentes ni arriendos; ademas,
las exigencias son demasiadas
para poder funcionarenun lo-
cal, por lo que muchos em-
prendedores han optado por
trabajar desde su hogar.

Los negocios que han debi-
do dejar los locales de la galeria
son muy diversos, entre los
que se cuenta la comida, losac-
cesorios para mascotas, tam-
bién el corte y confeccién, en-
tre otros, quienes tampoco han
contado con mucha ayuda,
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les comerciales desocupados,
porgue se arriendan muy rapi-
do; y si bien las ventas estan
malisimas, la gente se arriesga
igual y se instala con sus loca-
les, aunque duran poco a ve-
ces”, sostuvo,

El dirigente afiadid que mu-
chos de los comerciantes que
quedan hasta ahora estan tra-
tando de aguantar hasta fin de
aiio, ya que las compras au-
mentan desde noviembre ha-
ciaadelante porlanavidad, pe-
rosi el comercio no logra reac-
tivarse, muchos locales po-
drian cerrar y desocuparse.

En cuanto a los valores de
arriendo que se manejan en la
calle comercial Patricio Lynch,
Mario Uribe detalld que estos
parten desde los 200 mil 0 250
mil pesos enuna galeria, mien-
tras que los que se ubicanen la
calle van desde los 450 mil pe-
sos hacia arriba.

“Los locales mas chiquitos
son muy baratos y esos se los
pelean, pero ya loslocales mas
grandes, que estan en los edifi-
cios nuevos, el arriendo esta
sobre un millon de pesos y esos

sanmas complicados de arren-
dar, porque si el local no da
buenas utilidades, al final la
gente notiene como pagarlos”,
anadio.

El presidente de la Camara
de Lynch comentd que en lo
que queda de afio es muy bue-
no iniciar un negocio, por eso

SE ESPERA UNA REACTWAéN DEL COMERCIO EN ESTOS MESES, POR LO QUE SE ARRENDARIAN MACALB.

esta es una muy buena época
para arrendar, porque se al-
canzan las ganancias de las
fiestas de fin de afo y marzo,
sin embargo, después de eso
las ventas bajan mucho.

SIGUE HABIENDO DEMANDA
Desde la Camara de Comercio

e Industrias v Turismo de
Osorno, el presidente de la en-
tidad, Luis Rigo-Righi, explico
que desde la pandemia se ha
podido cbservar una transfor-
macion importante en mu-
chas actividades laborales, es-
pecialmente con la adopcion
de modalidades de trabajo re-
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moto yvirtual, lo que hagene-
rado que algunas empresas
opten por reducir su presen-
cia fisica, con lo que se han li-
berado ciertos espacios co-
merciales en la ciudad.

Sin embargo, en cuantoa
los sectores que requieren un
entorno presencial, como es el
caso de restaurantes, pubs,
hoteleria, la industria y otros
servicios, la necesidad de loca-
les sigue siendo presente, se-
gln su opinion.

“Respecto a la disponibili-
dad actual de locales comer-
ciales en Osorno, no contamos
con una cifra especifica en es-
te momento, No obstante, po-
demos observar que han in-
gresado actores nuevos, Desde
la Camara estamos atentos a
estas dinamicas y seguimos
trabajando para fomentar el
crecimiento de negocios loca-
les, promoviendo nuevas
oportunidades de inversion,
todo enmarcadoe dentro del
comercio licito, que es una de
nuestras banderas de lucha”,
aseguro el dirigente del gremio
local. o3
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