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Titulo: “Lainversién en venture capital es un activo del que nadie quiere quedarse fuera”

FRANCISCO GUZMAN, PRESIDENTE DE LA ACVC Y ARTICULADOR DEL VC LATAM SUMMIT MIAMI:
“La inversion en venture capital es un activo
del que nadie quiere quedarse fuera”

MARISA COMINETTI, DESDE MIAMI, EE.UL.

FEsta semana se realizd la tercera ver-
sidndel VC Latam Summit en Miami, el
principal evento de la industria de capi-
tal de riesgo de Latinoamérica, que reti-
ne a fondos e inversionistas de 10 paises
dela regidn. En esta ocasidn fueron cer-
ca de 400 las personas que participaron
del encuentro, que este afio, ademds, se
hizo en alianza con eMergeAmericas, el
mayor encuentro tech de Miami, el hub
estadounidense que cada dia se consoli-
da mds en el mundo. Al cierre del sum-
mit, Francisco Guzmdn, presidente de la
Asociacidn Chilena de Venture Capital,
hace un positivo balance y adelanta las
perspectivas de la industria.

—;Coémo evalia el VC Latam Sum-
mit 20237

“Me quedo con la sensacién de
que tenemos un activo muy grande
y muy valioso, v que antes no exis-
tia. De hecho, estoy bastante impre-
sionado porque algo que surge co-
mo una idea de hacer algo regional
que nazca desde los paises de Lati-
noamérica para juntarse en un mer-
cado mds grande se consolido defi-
nitivamente este afio, considerado
como el evento mds importante de
venture capital de la region, con foco
en los inversionistas. Entonces es
stiper impresionante lo que hemos
logrado en tres anos y, por lo tanto,
es algo que tenemos que cuidar.

:Qué rol ha jugado la ACVC en la
consolidacidn de este encuentro
anual que este afio congregd a mds de
400 personas, ademds de la alianza
con eMergeAmericas?

“Este evento es organizado por las
asociaciones de 10 paises y la ACVC es-
tuvo desde su génesis impulsandolo, v
sibien estdbamos todos de acuerdoen la
importancia de hacerlo, la ACVC tomo
un rol de ejecucion y liderazgo que se
traduce en que hoy es un encuentro en
que nuestra asociacion es la que tiene
mayor injerencia. Esto se debe, en parte,
porque hoy somos cuatro directores de
la asociacion que vivimos en Miami, lo
cual ha sido clave, porque hay muchas
cosas de gestion que solo estando acd
han sido factibles de materializar, como
por ejemplo la asociacion de este afio
con eMergeAmericas, que no habria si-
do posible si yo nolo hubiera conocido e
invitado a participar como speaker al
summniit del ano pasado. Entonces la
alianza con eMerge nace desde la
ACVC y de un esfuerzo personal mio
de convencer a las demds asociaciones
de demostrarles la importancia de
eMerge, yaque la mayoria no lo conocia

y aqui se nota que las asociaciones y los
venture capital de la region estamos muy
enfocados en Latinoamérica, donde to-
dos nos conocemos, pero si uno sale y
mira hacia otros mercados como Mia-
mi, que esla puerta de entrada a EEUU.
0 que desde ahf se invierte hacia Lati-
noamérica, te das cuenta que existen
otros grupos, redes y personas que son
muy importantes y que nosotros no te-
nemos ninguna relacién. Entonces to-
das las orquestas tienen un director y en
este caso el director es la ACVC,

—Este encierro de los VC latinoame-
ricanos, jes una critica o advertencia?

“No es una critica. Cuando yo em-
pecé ainvolucrarme con el venture ca-
pital en 2011, habfa muy pocos y he
visto la evolucidn que ha tenido esta
industria en Chile, proceso que tam-
bién se repite en los demads paises: es
una industria que parte timidamente,
con algiin apoyo gubernamental v
luego viene el desafio de ampliar la
base de inversionistas lo que es diticil
de lograr. Entonces dentro de esta
evolucion hemos pasado dos etapas:
primero, que esto no es local sino que
es transfronterizo, si el emprendi—
miento es bueno vas a invertir igual
independiente de dénde vienen los
fundadores, y segundo es darse cuen-
ta que hay otros mercados mucho
mas desarrollados como EE.UU.

(Como puede favorecer ala indus-
tria de VC la alianza con eMerge?

“Estaalianza es muy buena porque
confirma la relevancia que tiene el
venture capital en Chile v en los paises
de la region para mercados mds gran-
des como EEUU.".

—Cudl serd el siguiente paso del VC
Latam Summit?

“Asi comonos pasd con EE.UU., es-
toy consciente de que nos falta seguir
conociendo mercados mds profun-
dos, en el sentido de que silo que esta-
mos empezando a lograr en Miami se
podria hacer también en Europa. De
hecho ha habido varias conversacio-
nes sobre si deberfa haber VC Latam
Europa. Yo creo que ain hay una ta-
rea pendiente de que Latinoamérica
tiene que internacionalizarse y traba-
jar con mercados mas grandes de una
manera mdis profunda”.

—¢Qué tan avanzada estd esa idea?

“Lo hemos conversado v las ganas
estdn, pero hay un tema de capacidad
de horas/ hombre y de recursos que
hay que evaluar y resolver”.

—La participacién chilena sigue

Francisco Guzman, presidente de la
ACVYC y articulador del VC Latam Summit
Miami

siendo la mds importante. ;Cree que
esto es una muestra del desarrollo y
maduracion que tiene esta industria
en la region?

“Se debe a varios factores. Por un
lado, estd el lugar de Chile en la orga-
nizacion del evento, donde ademads
hemos hecho un esfuerzo importante
de contactar e invitar a inversionistas
del pars y también de otras partes, co-
mo chilenos que viven en Europa, en
otras ciudades de EE.UU. Por otro, no
todos los pafses de la region tienen la
necesidad de trabajar internacional-
mente, por ejemplo, Brasil v México
tienen mercados propios mds gran-
des y tienen menos necesidad de inte-
ractuar con otros paises”,

"En el caso de Chile, es un mercado
chico, que si bien es bueno para hacer
negocios, le falta volumen, entonces
cualquier idea o proyecto que sea bue-
no va a tener que internacionalizarse
ya sea por operaciones o por financia-
miento, entonces a nosotros nos im-
porta mds tener este tipo de relaciones
con inversionistas de otros paises.

—También hubo una presencia im-
portante de corporate venture capital
(CVC) y family offices que buscan
entrar al negocio.

“5i, hay varios actores nuevos en la
industria, quienes tienen muchas ga-
nas de empezar rapido. Antes habia
muy pocos CVC y hoy son varios,
muchos de ellos estuvieron presentes
en el evento. No me deja de llamar la
atencidn como este segmento sigue
creciendo, es una nueva tendencia”,

En el caso de los family offices cada
vez se confirma méds la relevancia que
estos tienen en el pais en los otros mer-

cados de la regidn. Aunque cada uno
tiene su propia forma dindmica, tienen
en comuin que estdn mirando el venture
capital y que lo quieren desarrollar, pe-
ro no hay uniformidad en cémo y ha-
brd que esperar para ver qué pasa, por-
que algunos quieren invertir directo,
otros a través de fondos, o bien una
combinacion de ambas modalidades. Y
esto ha pasado en los tltimos 12 a 24
meses. Esto es una historia en curso”.

—Por qué cada vez hay mds interés?

“Lo primero que siempre digo es
que este es un activo alternativo y que
es rentable. Esto no es filantropia, se ha
interiorizado que las startups de base
cientifica tecnoldgica que son el farget
de la venture capital son inversiones
rentables. Es un activo particular, con
reglas propias, donde estadisticamente
se sabe que la mayoria de las sfartups
fracasa, pero incluso con esas dificulta-
des todos los inversionistas se han da-
do cuenta que si uno lo hace bien es
muy rentable y la verdad es que la ten-
dencia a todo nivel es que la tecnologia
siga aumentando, donde las grandes
compariias hoy son empresas de base
cientifica-tecnologica, siendo la mayo-
ria financiada v desarrollada por la in-
version de venture capital entonces es
un activo del que nadie quiere quedar-
se fuera, porque si bien es una industria
con reglas bien es una industria con re-
glas bien particulares, es muy atractiva
siuno sabe jugar esas reglas y de eso se
han dado cuenta los cve, los family offi-
ces y los fondos de venture capital. No es
filantropia, tampoco porque no haya
nada mis en que invertir, porque siem-
pre hay inversiones, algunas mas tradi-
cionales como las inmobiliarias, sino
porque el venture capital es una indus-
tria emergente, que si bien proporcio-
nalmente es aun pequena versus otras
inversiones, ha ido creciendo mucho,
sobre todo en Latinoamérica.

—Pese a la crisis global que afecta
al sector?

“Si bien es cierto que estamos en
una fase de ajuste, es importante sena-
lar que si uno ve los nimeros lo que ha
bajado son las rondas con las valoriza-
ciones gigantescas y eso ha hecho que
los miimeros sean mds bajos pero silo
vemos en la fase anterior desde las se-
ries semillas hasta las series A y B, ha
habido montos mayores o iguales que
2021, que fue el ano récord histdrico,
entonces ha habido una correccion
pero también es cierto que es imposi-
ble que eso implique que va a dismi-
nuir la inversion en la tecnolégica, es-
ta ya estd en todas las industrias y cada
vez avanza mds rapido.
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