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PROYECTO DE LA EMPRESA CHILLANEJA MANIO

Allanza con

Dole potenciara
futuro packing

de cerezas en
San Nicolas

Firma local adelanté que en octubre estara operativa la planta, para
recibir fruta en la préxima temporada. Acuerdo con la exportadora de
frutas més grande del mundo permitira a productores de Nuble diversificar
mercados y reducir la exposicién a la volatilidad de precios en China.
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Chile exportd
mas del 95% de
la cereza a China;
Dole Chile, en
cambio, envio
poco mas del
80% a ese pais.

na alianza con la muli-

tinacional exportadora

Dole, permitird poten-

ciar el futuro packing

de cerezas que habilitard
en los préximos meses la empresa
chillaneja Ingenieriay Construcciones
Maiiio SpA, en las instalaciones que
ocupd la exportadora Driscoll’s, en
San Nicolas.

El proyecto de packing “Frigorifico
San Nicolas” responde auna demanda
insatisfecha enla Regiénde Nuble, don-
deactualmentehay solodos plantas, en
Bulnesy San Carlos, y estin en carpeta

otras tres -incluidala de Mafiio-, dado
elaumento sostenido de la superficie
de cerezos enla zona enlos Gltimos 10
afios, cuya produccién debe ser proce-
sada principalmente en las regiones
del Maule y O'Higgins. Se estima que
en Nuble hay plantadas cerca de s mil
hectdreas de cerezas.

En septiembre de 2024, Mafifoy la
Exportadora y Comercializadora de
Frutas Cordillera SpA, ambasligadas
a la familia Larrere, se adjudicaron
recursos de la primera versién del
Programa IFI Inversién Tecnol6gica,
de Corfo, para concretar una inversion
de $8.027 millones en un packing
para el procesamiento de cerezas de
exportacién, tanto de Mafiio comode
otros productores.
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Francisco Larrere, gerente generalde
Mafifoy director del proyecto, sostuvo
que “ya estamos implementando el
proyecto, la idea es procesar fruta la
préxima temporada’. En ese sentido,
adelant6 que en octubre esperan tener
laplantalistay detallé que compraron
“unalinea Unitec3.5 conIA, de fabrica-
ciénitaliana, lotiltimo en el mercado,
de 28 vias, pero vamos a tener 14 ac-
tivadas, la que debiera llegar en julio
y representa una inversion superior a
US$ 12 millones”.

En una primera etapa, con 14 vias
activadas, podran procesar entre 4,5y
smillones dekilos de cerezas durante
latemporada, sinembargo, conlas 28
vias, enuna segundaetapa, el potencial
de procesamiento llega a 10 millones
dekilos.

Elprofesional precis6 que “para tener
una curva minima de dos meses de
procesd”, nosolovanarecibir frutade
Nuble, sino que también fruta tardia del
sury fruta temprana de zonas costeras
de Linares y Nuble. De esta manera,
se estima que generaran un peak de
350-400 empleos directos.

Oportunidades

Larrere destacé que “firmamos una
alianza con Dole, que esla exportadora
de frutas més grande del mundo;yen
cerezas son top 3 de Chile, donde esta
Garcés, Copefruty Dole”.

Reconoci6 que ‘lareciente temporada
fue complicada para las cerezas, por
el gran volumen de fruta que hubo
y porque el 95% de esa fruta se fue a
China, en el caso de las exportadoras
medianasy pequefias toda su frutala
enviaron a China, de todoslos calibres,

350

empleos directos generara en su
peak durante la operacion el packing
de cerezas de la empresa Mariio, en
San Nicolds, en las dependencias
que utilizaba Driscoll's
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tanto L, XLy Jumbo y Jumbo A, y la
fruta que tampoco tenia buena calidad,
también se fue a China, entonces se
colapsé el mercadoy los precios fueron
muchomdsbajos, entonces, se esperan
liquidaciones convalores mucho mas
bajos que los histéricos. Por ello, se
esta diciendo quela fruta chica (L, XL
yJumbo)ya no se exporte a China, sino
que, aotros mercados, pero parallegar
aotros mercados hay que tener lineas
de comercializacién, y ahies dondelas
exportadoras medianasy chicas tienen
un tremendo trabajo, que es penetrar
enesos mercados, que significallegar
a recibidores y supermercados, etc.;
y Dole tiene ese camino hecho hace
30 afios, porque ellos exportan los 12
meses del afio todo tipo de frutas a
todo el mundo”.

“Con una exportadora del nivel de
Dole en Nuble, se nos abrela opciéna
todos los agricultores fiublensinos de
poder salir mas diversificados al mun-
do, no solamente a China”, sentencié
Larrere, quien también pusoénfasisen
los mayores niveles de seguridad que
significa trabajar con dicha compafiia
frente a distintas eventualidades.

Diversificacién de Dole

Juan Carlos Valenzuela, director de
Produccién de Dole Chile, manifesté:
“estoy muy contento y feliz de haber
hecho una asociacién con la familia
Larrere; tengo toda la certeza y la
claridad de que vamos ahacer un muy
buen trabajo, de que vamos a poner
unabuenabandera de Dole enla zona
de Chillan y tengo harta fe en que la
operacion en generalvaaandarbien.
Es un gusto haber cerrado con ellos
un gran negocio y espero que dure
mucho tiempo”.

Elejecutivoanaliz6laslecciones que
dej6lareciente temporada de cerezas
en China. “Lo que pasé con la cereza
este afio esalgo que de alguna manera
el paisloteniaasumido, comoalgo que
podia pasar porlacantidad de cerezas
queestan plantadas. Eltemaes quela
industria cerecera tiene muchas cosas
hechasen el mercado chinoyenotros
mercados, enlas que tiene que seguir
insistiendo, o sea, ahora, nosotros
como exportadora y la industria en
general, debemos tener la suficiente
capacidad, primero, de trabajar con
buenos productores, que es lo que
constantemente estamos haciendo
hincapié; al mismo tiempo, tener
la capacidad de desarrollar nuevos
mercados, y eso también, como
todos, siempre hemos estado con la
predisposicién a hacerlo, de hecho,
nosotros mandamos un poquito mas
de un 80% a China y la diferencia a
otros mercados, como Europa, Estados
Unidos, Brasil, Taiwiny Corea, entre
otros”, expuso.

“Porlo tanto -continué Valenzuela-,
esto que pasé esta temporada nos
reitera que tenemos que seguir insis-
tiendo en desarrollar nuevos mercados
yenmandar un producto a China que
retinalos requisitos que ellos piden, y
obviamente que, a lo mejor, algunos
calibres que antes se comercializaban
enChina, esteafioyanovaaestaresa
posibilidad y se van a poder desviar a
otros mercados. Con eso, vas a bajar
un poquitolos volitmenes, llimese los
calibres G, L, XL. Por lo tanto, noso-
tros, como Dole, lo tomamos comoun
avisodelo que puntualmente tenemos
que hacer para poder defendernos y
mantener el negocio arriba’.
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