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['INo Definida

BTG Pactual: ante menores tasas de depoésitos los inversionistas también van hacia fondos de renta fija y deuda privada

BTG Pactual: ante menores tasas de
depositos los inversionistas también van
hacia fondos de rentafija y deuda privada

Fondos de factoring,
deuda privada,
financiamiento de
proyectos inmobiliarios
y vehiculos que
apuesten por bonos
nacionales en UF se han
convertido en una
opcion de inversion,
segun BTG Pactual.

MAXIMILIANO VILLENA

No s6lo hacia lasacciones estdn girando los
inversionistas en Chile. Amedida queel Ban-
co Central reduce la Tasa de Politica Mone-
taria (TPM), las tasas que ofrecen los bancos
por los depositos a plazo disminuyen, lo que
ha provocado un intensa busqueda deretor-
nos en otra clase de activos. Y en esa explo-
racion, la deuda privada y los fondos de in-
version de renta fija también estan tomando
protagonismo.

Es en ese contexto que la gestora de fondos
de BTG Pactual decidid lanzar el Fondode in-
version BTG Pactual deuda estratégica, que
mezcla tanto estrategias de inversion clasicas
de renta fija, como de deuda privada, conel
objetivo de generar un instrumento que sea
liquido y que, al mismo tiempo, ofrezca re-
tornos atractivos.

Al respecto, Francisco Mohr, gerente de
Renta Fija BTG Pactual Asset Management,
explica que “los fondos en UF con duracion
cercana alos 3afios hantenido retornos cer-
canosal 4% en los primeros 6 meses del afio,
y también hemos visto una ganancia de ca-
pital en la compresion de los spread de los bo-
nos corporativos, porque hemos visto flujo
haciaesos activos. Hoy el retorno esperado de
los fondos es méds alto que el retorno espera-
do por los depositos, por ende hemos visto
flujos proveniente de clientes que en vez de
invertir en depdsitos a plazo, estdn tomando
la alternativa de fondos que tengan exposi-
ciéna UF”.

Y lo mismo estd ocurriendo con la deuda
privada. José Correa, head de Activos Alter-
nativos de la gestora, senala que “desde que
partidel recorte de TPM en agostodel afio pa-
sado, se empezo a ver una demanda fuerteen
deuda privada. Vimos flujos grandes hacia
fondos de facturas, y crecimiento de algunas
estrategias de mayor duracion. Los inversio-

nistas estan empezando a mirar cosas que en-
treguen retornos similares a lo que tuvieron
en los anos previos, de entre 8-9Y% al ano”.

De hecho, uno de los focos de los inversio-
nistas hansido los fondos de facturas. Para Co-
rrea, si bien en 2023 “tuvimos casos emble-
miticos que explotaron, donde hubo varios
fondos involucrados de diferentes maneras,
la relacionriesgo/retornode los fondos de fac-
turas, versus la renta fija odeudaprivada tra-
dicional, tiene un desempefio brutal”. En
esa linea, comenta que en 12 meses, su fon-
do de facturas paso de administrar $4 mil mi-
llones a $94 mil millones.

“La industria se expandio no en la misma
magnitud, pero LarrainVial crecio bastante,
Toesca se puede haber duplicado, Frontal
Trust también crecid. La industria como un
todo avanzd entre 20-25%, porque la econo-
mia estd plana, entonces no hay més factu-

ras, ni muchos factoringnuevos. Ha habido
una especie de mayor disputa por las mismas
facturas, por lo que muchos fondos han op-
tado por cerrar la llave, cerrar la entrada y
mantener un tamano adecuado paratener un
retorno adecuado”.

Como estrategia de inversion en renta fija,
Mohr indica que actualmente estin reco-
mendando exposicion a instrumentos en UF
con duracion de entre 3 a 5 anos, pues es el
punto “donde la tasa de la curva local estd en
un nivel alto, donde se gana mejor nivel de tasa
sin incrementar tanto la duracion”, y quea ni-
vel deindustrias, “el tonoen general de lasem-
presas es interesante. Nos gusta el repunte que
ha tenido el sector retail, creo queel sector de
utilities sigue siendo atractivo y las financie-
ras nobancarias han mostrado estabilizacion
enelriesgode crédito. Ahivemos espacio para
compresion de spread también”.

Por el lado de la deuda privada, Correa
apunta a que las necesidades de financia-
miento continuardn en el mundo del facto-
ring, pero también “en las financieras no
bancarias hay un mundo, como el financia-
miento automotriz. Ahi hemos visto también
que ha estado bien movida la industria en
M&A, pero las que no han sido compradas por
bancos estdn con necesidades de financia-
miento, y estamos viendo oportunidades en
las companias que financiana pymes, como
las SGR, asi como en el mundoinmobiliario”.

Alrespecto, precisa que “la industria nece-
sita recursos, la banca esta bien restrictiva,
v ese es el minuto donde se generan buenas
oportunidades. Mds alld de la industria, nos
enfocamos en financiar proyectos especifi-
cos de las inmobiliarias, no a la inmobilia-
ria”.@
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