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I Empresa que fomenta la pequefia y mediana
mineria encargd a Bci hacer valoracion de ese
activo. Corporacién Nacional del Cobre vera el
tema en una proxima reunién de directorio.

POR VALERIA IBARRA

En el préximo directorio de Co-
delco, que se realizara el jueves 25
de julio, se vera la compra del 10%
que tiene Enami en Quebrada Blanca.
Dicha participacion es considerada
el activo mds importante que tiene
estaempresa estatal que fomenta la
pequefiay mediana mineriaen Chile,

Segiin explicaron conocedores
de las tratativas, la corporacién del
cobre trabaja en una valoracion de
esta participacion, en tanto que
Enami ya hizo este célculo, con Bci
a cargo de esta tarea.

Ejecutivos dijeron a Pulso que la
cuprera ofrecié USS 500 millones,
una cifra atractiva considerando que
la Gltima transaccién con la que se
puede comparar fue en 2018 cuando
Sumitomo Metal and Mining adquirié
el 30% de Quebrada Blanca Fase 2
en USS 1.200 millones, cuando el
Capex de esta firma era de unos
USS 4 mil millones y no los mas de
USS 8 mil millones que finalmente
costo dicha inversion.

Pero mas alla de la valoracion,
la operacién misma estd siendo
fuertemente criticada por la Socie-
dad Nacional de Mineria (Sonami),
que tiene dos directores en Enami:
Carlos Claussen Calvoy Luis Manuel
Rodriguez Cuevas.

El presidente de la entidad, Jorge
Riesco, afirmé que “como gremio
que representa toda la mineria

nacional, manifestamos nuestro
desacuerdo con esa intenciény con
la valorizacién que, de acuerdo alo
que se ha publicado, se le pretende
dar a ese activo tan importante que
tiene Enami”.

Agrego que la participacién en
Quebrada Blanca es el activo mds
relevante que tiene la estatal y, por
lo tanto, “seria adecuado que, en
el caso que se optare por venderlo,
se hiciere a través de un proceso
competitivo que permita conocer
su mejor precio y no por medio de
una venta directa a Codelco”.

“No parece que una transaccién
directa con Codelco pueda maximizar
elvalorde eseactivo para Enami, que
hoy es fundamental para garantizar
el retorno suficiente, si se opta por
esta alternativa como solucién al
problema financiero de Enami”,
acoto Riesco, ante la opcion de venta
de ese activo.

Plan coherente

De la misma forma, el presidente
de Sonami planted que ain no se
conoce un plan claro y coherente
respecto al futuro de la Empresa
Nacional de Mineria. “No resulta
razonable comenzar a vender sus
activos para enfrentar su actual
situacion, y menos el activo mds
relevante, sin tener un disefo claro
respecto al futuro de la estatal. Como
Sonami, estamos trabajando enun
conjuntode propuestas, afaltade una
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Si se opta por
enajenar, la
formula debiera
Ser un “grocesn
competitivo que
permita conocer
SU mejor precio y
no por medio de
una venta directa
a Codelco”, dijo
Jorge Riesco.

definicion desde el sector piiblico”.
El directivo de Sonami lamento
que, siendo el gremio parte del eco-
sistema minero, “no hayamos sido
consultados sobre esta intencién y
tampoco se haya generadoundidlogo
que nos permitiera hacer nuestro
aporte y colaboracion”.
“Tenemos el conocimiento y la
experiencia del negocio minero y,
mds importante, representamos
genuinamente a toda la mineria
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Sonami se opone a que Enami venda 10% de Quebrada b Blanca a Codelco y pide una licitacién

nacional y, entonces, creemos que
podemos no solo opinar, sino tam-
bién exigir soluciones adecuadas para
esta empresa, que es fundamental
para el desarrollo de la pequeiia
mineria”, concluyé el presidente
de la Sonami.

Sise opta por enajenar, la férmula
debiera ser un “proceso competitivo
Qque permita conocer su mejor precio
y no por medio de una venta directa
a Codelco”, dijo Riesco.

Lo mismo opind Felipe Allende,
de Barros & Errazuriz. “Si bien
Enami tiene un déficit financiero
relevante que, en parte, se aliviaria
con la venta de su porcentaje en
QB, no hay que perder de vista que
dicho porcentaje es el activo mas
relevante de Enami”, argumento.

Entre estatales

“No parece lo mds razonable
que esta transaccion se haga sin
un proceso de licitacion abierto
y publico que permita dar con el
comprador que ofrezca las mejores
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condiciones a Enami”, dijo Felipe
Allende. Agregd que aquello “seve
acentuado porque el trato directo
tendria como protagonistas a dos
compafiias estatales”.

Pero no es la primera vez que
Enami vende activos a Codelco. De
hecho, ambas empresas han sido
protagonistas de dos operaciones
de relevancia: el traspaso de Fun-
dicién Ventanas ala cuprera estatal
en 2005 por USS 393 millones, y el
ingreso de Codelco a Los Bronces,
de Anglo American.

En esta segunda transaccidn,
Enami tenia una opcion prefe-
rente de compra por el 49% de Los
Bronces, que Codelco ejercid, pero
con sus complejidades: mientras
se ejecutaba, Anglo vendi6 una
participacién igual a Mitsubishi
en mds de US$ 5 mil millones para
bloquear el acceso de Mitsui, socia de
Codelco en esta operacion. Al final,
la corporacién y su socia nipona se
hicieron de 29,5% de Los Bronces
por USS 1.700 millones.
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