‘ LITORALPRESS

Fecha: 11-11-2024

Medio: Revista Nueva Mineria & Energia
Supl.: Revista Nueva Mineria & Energia
Tipo: Noticia general

Titulo: UN TRAJE A LA MEDIDA EN ALZA

ESPECIACTECNICO

ARRIENDO DE MAQUINARIAS:

Pag.: 68 Tiraje: Sin Datos
Cm2: 422,6 Lectoria: Sin Datos
Favorabilidad: [ INo Definida

=
s
8
=
a
u
a
&
&
I}
£
=
=

B

UN TRAJE A LA MEDIDA EN ALZA

Tras la baja actividad econémica a raiz de la pandemia, el arriendo de maquinaria
por fin empezo a ganar dinamismo este 2024, gracias a contratos personalizados
y un servicio que se ajusta a las exigentes demandas de la industria. Por Marina Parisi

! Desde el punto de vista del supply chain, el arriendo se
vuelve muy atractivo cuando existe mucha variabilidad en la
demanda, o bien, cuando hay incertidumbre econémica en
el corto y mediano plazo”, explica Jaime Zufiga, especialis-
ta en Logistica y Supply Chain de CIS Consultores.

Lo anterior genera incentivos para gestionar el servicio de
arriendo, detalla el consultor, “como una mejor opcién
frente a la inversion en equipamiento, que implica menos
liguidez y una mayor exposicion para la empresa”.

Sin embargo, para Cristian Lizana Marchant, director Ca-
rrera Area Mecdnica y Logistica del Inacap sede Valparaiso,
la demanda por el servicio no solo tiende a aumentar en
tiempos de incertidumbre. “También se incrementa durante
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los ciclos de expansién econdmica, dada la mayor activi-
dad de sectores estratégicos, como minerfa, construccion
y energia”.

Esta inclinacién por el arriendo de maquinaria, ya sea en
ciclos de bajo o alto crecimiento econémico, es evidente
para el director del Inacap, considerando que “contratar el
servicio es una forma de controlar costos operativos. Ade-
mas, ello permite a las empresas, especialmente las de me-
nor tamano, acceder a equipamiento de Ultima generacion,
sin tener que desembolsar grandes sumas de capital”.

Lo que viene después son una serie de beneficios que supe-
ran a todas luces el escenario de compra, enfatiza Lizana.
“En primer lugar, el arriendo ofrece una mayor flexibilidad,
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ya que las companias mineras pueden
adaptarse a fluctuaciones en la de-
manda o a proyectos de corta dura-
cién de tan solo dias o semanas. Es un
servicio idéneo para la industria mine-
ra, que depende de ciclos productivos
y que requiere maquinaria durante fa-
ses especificas de sus proyectos”.
Adicionalmente, al optar por el arrien-
do, agrega el experto, las firmas mine-
ras se benefician del mantenimiento y
soporte técnico que ofrece el provee-
dor. “Ello reduce considerablemente
las preocupaciones vinculadas a los
tiempos muertos por fallas mecanicas,
evitando costos adicionales relaciona-
dos con el mantenimiento, reparacio-
nesy repuestos”.

EXPECTATIVAS DE LAS MINERAS
De la misma forma en que el arrien-
do de maquinaria ha crecido en forma
consistente a lo largo del 2024, tam-
bién lo han hecho las expectativas de
las faenas mineras en torno al servicio.
“Hoy las mineras buscan equipos de
alto rendimiento y confiabilidad, que
minimicen las fallas y los tiempos
muertos”, asegura Lizana. “Es crucial
gue la maquinaria esté disponible en
el momento exacto en que la nece-
sitan, ya que cualquier retraso en la
entrega puede generar pérdidas con-
siderables en la continuidad operativa
de la faena”.

De igual forma, la industria procura
equipamiento con la dltima tecno-
logfa, recalca el especialista, que sea
multipropésito, de facil uso, aporte a
la eficiencia productiva, reduzca cos-
tos operativos y garantice la seguridad
de los operadores. “Todo ello incluye
tecnologias que minimicen el consu-
mo de combustible, que incorporen
sistema de monitoreo remoto y que
puedan integrarse a plataformas de
gestion de operaciones mineras”.

Un punto critico para el director del
Inacap, es el servicio post-arriendo
de mantenimiento y soporte técnico,
“que deben ser de primera calidad,
lo que se traduce en la veloz resolu-
cién de fallas técnicas, disponibilidad
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fﬁ' Cristian Lizana,
director Carrera Area Mecdnica y
Logistica del Inacap sede Valparaiso.

de repuestos y equipos de reemplazo,
junto con un plan de mantenimiento
preventivo que asegure la continuidad
operativa”.

Mientras que la debida capacitacion
y certificacion de los operadores de la
maquinaria, es otro importante requi-
sito que exigen las empresas mineras,
apunta el ejecutivo.

PERSONALIZANDO CONTRATOS
Sin duda, los proveedores se han ido
ajustando a un mercado cada vez mas
cuidadoso con sus recursos, donde
las companias mineras no solo exigen
una alta disponibilidad del equipo,
sino que también son mas exigentes
con los plazos de respuesta frente a
diversos requerimientos.

Es aqui donde, a juicio de ZUniga, los
proveedores pueden aprovechar una
serie de oportunidades para introdu-
cir mejoras en el servicio. “Un ejemplo
es identificar propuestas de valor para
cada cliente, considerando servicios
integrales de arriendo en funcion de
los costos de mantenimiento, permi-
SOS y seguros”.

Ademds de brindar un servicio de
mantenimiento correctivo ad hoc,
agrega el consultor, “los proveedores
pueden desarrollar planes de manteni-
miento preventivo mas eficientes, con
SLA (Acuerdo de Nivel de Servicio) cla-
ros, gque apunten a minimizar las de-
tenciones o pérdidas de productividad
en sus clientes”.

Foto: acap

i Jaime Zufiga,
especialista en Logistica y Supply Chain

de CIS Consultores.

& “El arriendo es una forma
de controlar costos
operativos, permitiendo
alas empresas de

menor tamafo acceder a
equipamiento de Gltima
generacion”, asegura
Cristian Lizana, director
Carrera Area Mecénica y
Logistica del Inacap.
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En este sentido, Lizana asevera que
una valiosa oportunidad para los
proveedores “es ofrecer contratos
de arriendo personalizados que se
ajusten a las necesidades especifi-
cas de cada cliente, como arriendo
desde 1 a 12 meses, o bien, desde
un dia hasta un mes, con la flexi-

# “El costo e incremento bilidad de ampliar o reducir el con-
trato”.

del personal Este traje a la medida permite ajustar

especializado y su el arriepdo a Ic? que realmente necesi-

B ta el cliente, sin tener que pagar por

complejidad en el perfodos que no va a utilizar, remar-

manejo y administracion ca el experto. “Sin duda, ésta es una
oportunidad para que el proveedor se

hacen que el arriendo destaque”.

sea una tendencia de Adicionalmente, los proveedores
pueden inyectar mas eficiencia a su

mercado”, enfatiza servicio, manteniendo un inventario

de equipos actualizados, sostiene Li-
zana. “Esta renovacién tecnologica
Consultores. constante no solo asegura que las
faenas mineras trabajen siempre con
tecnologia de punta, sino que tam-
bién reduce costos de mantenimien-
to y aumenta la eficiencia operativa.
La capacidad de ofrecer maquinaria
de ultima generacién, con sistemas
digitales de control automatizado y
telemetria avanzada, es un diferen-
ciador competitivo”.

Jaime Zuniga de CIS

Foto: Antofagasta Minerals
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# En comparacién con la compra de equipos, el arriendo permite a las empresas mineras
evitar una alta inversién en capital, concuerdan los expertos.
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No hay que olvidar que, en compa-
racion con la compra de equipos,
el arriendo permite a las empresas
mineras evitar una alta inversién en
capital, subraya el ejecutivo, "y los
proveedores pueden aprovechar esta
ventaja financiera, brindando modelos
de arriendo con costos transparentes
y previsibles. Ello posibilita que las em-
presas mineras gestionen sus recursos
financieros en forma mas eficiente y
planifiquen sus gastos con mayor cla-
ridad”.

Por ultimo, establecer alianzas con fa-
bricantes y otros proveedores de ser-
vicios complementarios, apunta Liza-
na, es otra estrategia para brindar un
servicio de arriendo mas completo a la
industria minera.

LA DEMANDA A FUTURO

¢Cudl es la proyeccion del negocio
para el 2025?, “creo que la evolucion
es cada vez més hacia la prestacion del
servicio de arriendo”, asegura ZUniga.
“Hoy la complejidad e incentivos de
mantener los headcount acotados en
las empresas, dado el costo e incre-
mento de personal especializado y su
complejidad en el manejo y adminis-
tracién, hacen que el arriendo sea una
tendencia de mercado”.

Para Lizana, el desempefo del ne-
gocio el préximo ano dependerd de
las condiciones macroecondmicas “y
especialmente de la evolucién de los
sectores de minerfa y construccion. Si
los precios del cobre y el litio se man-
tienen altos (especialmente del prime-
ro) y ademas hay proyectos mineros
en desarrollo, es muy probable que la
demanda por el arriendo de equipa-
miento aumente”.

Ahora bien, si las politicas publicas del
gobierno logran impulsar la inversion
en infraestructura energética, precisa
el director, “ello también podria cata-
pultar la demanda por el servicio de
arriendo. Con todo, hay que poner
atencion a la incertidumbre econdmi-
ca global, porque si ésta persiste o cre-
ce, es un elemento que podria jugar
en contra”.
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