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Titulo: “Estamos muy comprometidos con la I+D para abordar las crecientes amenazas cibernéticas”
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Prakash Panjwani, CEO de WatchGuard

EQ

“Estamos muy comprometidos
con la I+D para abordar las crecientes

amenazas cibernéticas”

En su visita a nuestro pais, conversamos con el lider de WatchGuard, sobre los hitos mas
relevantes de la compaifiia, su enfoque centrado en la innovacién y el desarrollo, los desafios
del mercado y su consolidada relacién con Egs-Latam, su partner Platinum en Chile.

¢ Qué desafios enfrentan las empresas hoy en
dia en términos de ciberseguridad?
Hoy en dia existe una creciente complejidad en los entor-
nos de Tl, especialmente en un mundo post pandémico
dondeeltrabajo hibrido es cada vez mas comun. Sibien
eltrabajo adistanciahatraido consigo ventajas como
laflexibilidad y el accesoauntalento global, también
ha introducido nuevas amenazas a la seguridad de
las organizaciones. Por ello, es importante que las
empresas realicenuna planificacion cuidadosa, esta-
blezcan politicas de teletrabajo, y adopten soluciones
integradas como la plataforma de seguridad uni-
ficada de WatchGuard, que permite a los
MSP ofrecer servicios mas eficientes y
rentables a sus clientes y usuarios en
una variedad de escenarios, tanto
dentro como fuera del perimetro de
laempresa.

¢Cudles han sido los tiltimos
hitos mas relevantes de
WatchGuard ?
Estamos muy comprometidos con
la innovacién y el desarrollo de
nuevas soluciones para abordar
las crecientes amenazas ciber-
néticas. Entre las mas relevantes
esta Unified Security Platform,
disefada paraadmitir lacreciente
popularidad de los servicios de
seguridad administrada ademas
de las implementaciones autoad-
ministradas. Asimismo, incorpo-
ramos a la familia ThreatSync de:
ThreatSync+ NDR y WatchGuard
Compliance Reporting. ThreatSync+
NDR, indicado para empresas de cual-
quier tamafo que operan con equiposde Tl

mas pequefios o con recursosde ciberseguridad limitados,
y ThreatSync+ NDR, que automatizay simplifica la super-
visién, deteccion y remediacion continuas de amenazas
mediante un motor de deteccidn de |A avanzado.
Elserviciode Deteccidony Respuesta Gestionada (MDR})
de WatchGuard, disefado para ayudar a los proveedores
de servicios gestionados (MSP) a ofrecer una proteccion
avanzada contra amenazas a sus clientes; y AuthPoint
MFA (autenticacién multifactor), que ofrece seguridad
facil de implementar y métodos de verificacion de usua-
rios confiables que se adaptan a cualquier fuerzalaboral,
son otros de nuestros importantes hitos.

:Como visualiza la evolucién del mercado
chileno en ciberseguridad?

EnChilelasempresasy usuariosentiendenla necesidad de
contarconmedidasysolucionesde ciberseguridad. Desde
esaperspectiva, veo que el pais estd mas adelantado que
algunas otras naciones, especialmente de la region. Sin
embargo, creo que los desafios en talento humano para
esta area son transversales a nivel mundial. Aunque las
empresas comprenden las necesidadesenciberseguridad
no cuentan con profesionales capacitados para combatir
las vulnerabilidades. Es en este contexto, donde la terce-
rizacion de la seguridad a los MSP como Egs-Latam es
clave paralasempresas, puesto que son proveedores que
comprenden los requerimientos comerciales especificos
y se dedican a ofrecer seguridad de nivel empresarial.

¢En qué estan trabajando con Egs-Latam?

Chile, es uno de los mercados de WatchGuard que ha te-
nidounode los crecimientos mas répidos. Eneste camino,
Egs-Latam ha sido un partner muy importante. Es muy
relevante para nosotros estar conectados con nuestros
socios y este tipo de visitas, nos permite conocer las ne-
cesidades, perspectivasy tendencias del mercado localy
regional, y delinear estrategias y acciones parafortalecer
nuestro trabajo de cara al cliente final.

www.egs-latam.com
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