A LITORALPRESS

Fecha: 13-06-2024 .1 28 Tiraje: 16.150
Medio: Diario Financiero Cm2: 682,9 Lectoria: 48.450

Supl. : Diario Financiero Favorabilidad: [ INo Definida
Tipo: Noticia general

Titulo: RADIOGRAFIA A LA BANCA EXTRANJERA EN EL PAIS

| BANCOS INTERNACIONALES CON SEDE EN CHILE,

SANTIAGO DE CHILE
JUEVES 13 DE JUNIO DE 2024

THIS NOTE

A

mnﬂm.nea'rs /ﬁ; )

RADIOGRAFIA A LA BANCA
EXTRANJERA EN EL PAIS

A nivel local, los bancos exiranjeros tienen una
participaciéon de mercado cercana al 40% con
servicios enfocados, en su mayoria, al publico
mayorista e institucional, mediante la oferta de
producios que capturan mejor ciertos riesgos
financieros. por ANDREA cAMPILLAY

egun datos de la Co-
misién para el Mercado
Financiero (CMF), actual-
mente en Chile existen
22 oficinas de representacion
de bancos exiranjeros vigentes,
dedicadas a actuar como
agentes de negocios de sus
casas matrices.

“Si analizamos la partici-
pacién en base al total de
colocaciones que fienen los
bancos exiranjeros en Chile.
estos alcanzan el 43% del
total”, observa Agustin Herrera,
gerente de Deals de PwC Chile,
sobre la base de la informa-
cién entregada por la CMF
en marzo pasado, detallando
que el rol de estas entidades
es aumentar la competencia
de la industria a nivel local. con
distintos tipos de productos que
buscan replicar servicios que se
eniregan en ofras regiones y; al
mismo fiempo, innovar.

Si bien son menores en fama-
fo de mercado, “realizan tran-
sacciones financieras mas so-
fisticadas, lo que permite a las
empresas locales tener mejores
perfiles de pago o cubrir riesgos
que no son parte de su estra-
tegia principal”, explica Jorge
Sabat, profesor de Finanzas en
la Facultad de Economia y Ne-
gocios de la Universidad Andrés
Bello e investigador del Instituto
de Politicas Econdmicas de

la misma casa de estudios.

El académico anhade que la
existencia de estas oficinas es
especialmente relevante para
grandes empresas que operan
en el pais, pues se frata de ban-
cos que “ofrecen productos
Qque capturan mejores riesgos
financieros especificos, los que.
por ejemplo, un banco chileno
no quisiera cubrir”.

En ese senfido, Héctor Tapia.
senior manager en Regulatory
& Financial Risk en Deloitte, sos-
tiene que la eventual rivalidad
entre la banca exiranjera y la
banca nacional se da precisa-
mente “en la clientela mayo-
rista e institucional, en donde
se observa un mayor grado de
solapamiento de segmentos
de negocio enfre ambas”. El
gjecutivo destaca que. en ge-
neral, los servicios de los bancos
exiranjeros en el pais esfan
enfocados en brindar lineas de
crédito para capital de trabajo,
financiamiento de exportacio-
nes, préstamos a large plazo,

22

OFICINAS DE BANCOS
EXTRANJEROS ESTAN
VIGENTES EN EL PAIS, SEGUN
LA CMF.
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DE COLOCACIONES TUVO
EL SISTEMA BANCARIO EN
CHILE AL 30 DE ABRIL DE
ESTE ANO, SEGUN LA CMF.

productos de mercados de
dinero o de valores para este
segmento, lo que permite
diversificar el ofrecimiento de
productos en la banca local,
potenciando ademas la com-
petencia en la industria.

En qué se enfocan

Dafne Barclay, gerente de la
oficina de representacion en
Chile del Banco de Crédito de
Perl, asegura que, dentro de
la region, el mercado chileno
es muy estable y atractivo. "Ac-
fualmente estamos enfocados
en clientes corporativos con
los que tenemos una relacion
precedente en Perd o que ya
son clientes del alguna unidad
de negocios de nuestra dfiliada
Credicorp Capital Chile”, dice,
y asegura que esa definicion
los deja “comodos” con el volu-
men de negocios que mantie-
nen en el pais.

Sobre el rol de sus oficinas
en el territorio chileno, Barclay
puntualiza que su objetivo es
potenciar las relaciones ya exis-
tentes con clientes corporativos
y empresariales de Perd, acom-
panando regionalmente a gru-
pos econdmicos con presencia
en ese pdis, pero también en
Chile. Asimismo, destaca que
ven amplias oportunidades en
grandes empresas y Corpora-
ciones, sobre todo en aquellas

Ta

gue “tienen alguna dfiiada
o subsidiaria en nuestro pais

o aqguellas que tienen a Perd
como su mira de inversion”.

La oficina de representacion
de BBVA en el pais, BBVA CIB,
es un “puente comercial” con
ofras oficinas o bancos de
esa entidad en la regién y el
mundo, explica su responsable,
Felipe Serani. En esa linea, deta-
lla que su labor es acompanar
y asesorar en distintas materias
a clientes globales que tengan
negocios a nivel nacional,
como tfambién a clientes cor-
porativos chilenos que tengan
presencia en ofras geogra-
fias, para atenderlos desde
los lugares en donde estén.
"Basicamente, intentamos estar
cerca de nuestros clienfes a
nivel de sus casas matrices y de
sus subsidiarias, donde nuestra
red de bancos y oficinas nos lo
permita”, acota el ejecutivo.

En el @&mbito de compe-
fitividad, Serani explica que
existen puntos de interseccion
con los bancos locales, pero
fambién "complementariedad
y relaciones comerciales”. Bajo
su perspectiva, para todos
aquellos clientes corporativos
que est@n dolarizados o que
requieran de alfos volimenes
de financiamiento, el mercado
infernacional siempre serd una
alternativa a considerar.
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