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Desarrollo inmobiliario y comercial de la zona

norte: nuevo polo de actividad en la ciudad

socienan. Un mall en el sector, como también supermercados, colegios y condominios revela la
plusvalia del lugar. Sin embargo, los vecinos resienten la falta de servicios piiblicos.

Claudio Cerda Santander
crotica@mercurivaniofagasta.cl

beria ser una co-

muna aparte”, co-
menta con orgullo Jorge Fuen-
zalida (44), quien recorre junto
a su familia el Mall Paseo La
Portada de Antofagasta, ubica-
doa pasos de la transitada ave-
nida Pedro Aguirre Cerda.

Segiineste vecino del sector,
aeste panorama hacontribuido
el desarrollo inmobiliario y pro-
ductivo de esta drea urbana pro-
xima ala franja costeradelaca-
pital regional. Esta perspectiva
la confirma unaserie de condo-
miniosde alto estindar, enuna
zona de la ciudad que vecinos
denominan como el “extremo
norte” de la capital regional.
Unadenominacion empleada
quizas para diferenciarse del
area norte de la ciudad, habi-
tualmente asociada a delitos de
alta connotacion social.

El desarrollo inmobiliario
proximo al centro comercial in-
cluye confortables conjuntos ha-
bitacionales. A esto se agregan
espacios de dreas verdes quedis-
tan de las tonalidades ocresy de-
sérticas de gran parte de Antofa-
gasta. También un alto ntimero
de edificios y otros en construc-
citn revelan el dinamismo del
mercado habitacional.

Fuenzalida, quien conversa
con El Mercurio de Antofagasta
durante un alto en sus compras,
resalta la valoracion de este te-

“ E 1lado norte ya de-

“Estamos cerca del
aeropuerto, ya conta-
mos con mall, hay un
montén de supermer-
cados, también escue-
las y hasta una univer-
sidad (Inacap); y sigue
extendiéndose”.

Jorge Fuenzalida

Vednao

rritorio. “Hay un altodesarrollo
inmobiliario, con unaalta canti-
dadde departamentos, muchos
condominios y vecinos nuevos
quehan ido llegando. Hoy esun
lugarde importante dinamismo
econdmico. Estamos cerca del
Aeropuerto, ya contamos con
mall, hay un montén de super-
mercados, también escuelas y
hasta una universidad (Inacap);
y sigue extendiéndose. Al pare-
cerno para”.

“También se construyen
edificios sociales para dar un
espacio mas importante a to-
das las familias y no necesaria-
mente segmentar socialmente,
sino a toda la comunidad del
norte. Hoy la avenida Rica
Aventura se ha convertido en
uneje tan importante y concu-
rrido como la avenida Pedro
Aguirre Cerda", agrega. Mien-
tras que un conductor de un
servicio de transporte de siste-
ma de aplicacion, apunta que
sial centrocomercial se le agre-
garan las denominadas “tien-
das anclas” y salas de cines
competiria a la par con el mall

ubicado en las proximidades
del puerto.

Otros vecinos, en tanto, ma-
nifiestan que el contraste entre
este sector con otros de la ciu-
dad lo refleja incluso el micro-
clima costero. Una condicion
climatica que en ocasiones pro-
piciaria nubarronesolloviznas,
mientras en otras zonas de la
comuna el cielo brilla radiante,
O viceversa, describen.

CIUDAD CLASISTA

Para Cherry Rojas (42), quien
posee una marca de frutos se-
cos que comercializa en pues-
tos para emprendedores en el
mall, las familias de clase me-
dia que han estudiadoy se han
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HOY ESTE SECTOR DE LA CIUDAD CUENTA CON UIN ATRACTIVO POLO COMERCIAL E INMOBILIARIO. INCLUSO CON UN CLIMA PROPIO, ASEGURAN VECINOS.

esforzado han optado por ha-
bitar en este sector de la ciu-
dad. “Lagente del lado sur no
va a comprar unacasaen el la-
do norte si ha vivido toda suvi-
da y les gusta vivir ahi. Es la
misma gente del lado norte
que ha evolucionado y com-
prado sus casas con esfuerzo.
También hay mucha gente de
afuera, porque muchos de los
condominios los usan gente
que estd en faenas”.

“Toda ciudad va creciendo
¥ ya Antofagasta es muy gran-
de, por lo que se necesitaba
mayor desarrollo en el lado
norte, Antofagasta es una ciu-
dad muy clasista y esta todo
centrado desde el centro hacia

s a—

elsur(...). Hasta en el clima hay
clasismo”, agrega con humor
estaemprendedora.

A su vez, en un pequeno
parque proximo a la calle Sie-
rra Nevada, una vecina que pa-
sea un perro, opinaque la ha-
bilitacién de nuevos conjuntos
habitacionales ha traido consi-
godisenos de nuevas dreas ver-
desy canchas multideportivas
que disfrutan los menores de
edad y también adultos.

Segin un informe de la
consultora Tinsa, con detalles
del mercado inmobiliario, al
cierre del primer semestre la
comuna registraba un 3,4% de
aumento en la venta de vivien-
das nuevas.

MAYOR RIESGO

Otro vecino de la calle Sierra
Nevada, quien prefiere mante-
ner sunombre en reserva, per-
fila un matiz. Aunque reconao-
ce que el desarrolloy comercio
ha representado un impulso
para el barrio, afirma que esto
mismo ha restado calma. “Es
indudable que esto nos sirve;
porque antes estabamos obli-
gadosair al centro a hacer las
compras. Mas si uno necesita-
ba ir al mall. Ahora tenemos
uno cerca. Pero hay menos
tranquilidad, porque transita
mucha gente y muchos autos.
Los locales en la terraza del
mall funcionan hasta tarde, y
hay karaoke también”, dice.
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www.litoralpress.cl



W LToRALPRESS

Fecha: 19-08-2024 Pag.: 3 Tiraje: 5.800

Medio: EI Mercurio de Antofagasta Cm2: 477,3 Lectoria: 17.400

Supl. : El Mercurio de Antofagasta VPE: $965.050 Favorabilidad:  [[INo Definida
Tipo: Noticia general

Titulo: Desarrollo inmobiliario y comercial de la zona norte: nuevo polo de actividad en la ciudad

VIEME DE LA PAGINA ANTERIOR

N
==

=

EL EMPLAZAMIENTO DE CONDOMINIOS CON CASAS DE A

“Aunque
independiente de
todos losavances que
pudiera haber,
cuando tenemos que
hacer un tramite
tenemos que ir al
centro, porque los
servicios priblicos
estan alla.

CarolinaReves
VeeinaCosta Laguna

“Si hay mas comercio,
también llegan a robar. Uno
deja una cosa (afuera) y se las
levantan altiro. Yo por lo mis-
mo mandéa hacer unareja de
unos de tres metros”, dice
mientras apunta a la elevada
estructura metdlica de color
blanco que reguarda su vi-
vienda y un automovil. “Don-
de termina la esquina, y un
poquito mas alla, hay un ne-
gocio que asaltaron. Aungue
estoestd pasando entodosla-
dos enrealidad”, observa.

No abstante, Victor Pinto
(34), ariundo de Concepcidn,
y quien desde hace unos 10
anos vive en la region, descri-
be como excepeionales los de-
litos. “Creo que hay un tema
mds de percepcion que lo que
ocurre realmente. Por acd hay
pubs y sitios de comida que
funcionan hasta stiper tarde.
He venido con amigos, tam-
bien ellos han idoa mi casa y
se han ido tarde; y nunca he
escuchado de ellos o de casos
cercanos que hayan sido asal-
tados. No quiero decir que no
pase, pero no es con la fre-
cuencia de otros sectores”.

“A pesar de queel
mall estiacino masy
hay varios

llenan es complejoal
momento de pagar.
Muchos estan
aglomerados. Por lo
mismo, vienen a los
almacenes de barrio”.

Estefany Ninaja
Duena de almacén.

SERVICIOS AL DEBE

Carolina Reyes (39), vecina de
Costa Laguna, también valora
los avancesen los deslindes del
lado norte de Antofagasta. Sin
embargp, cuestiona como ne-
cesario una mayor presencia
de las reparticiones del Estado.
“Siempre al instalarse un su-
permercado o un centro co-
mercial cercade las casas le da-
raun mayor valoraloslugares.
Aunque acd es caro simple-
mente porque el suelo es caro.
Nadamads. Puede ser que inclu-
S0 en estossectores que se ven-
dieron como exclusivos, cuan-
do se les instala un supermer-
cadoy viene tanto flujo de gen-
te de todos lados, la gente no se
si quiera estar aci. Porque
unas cinco cuadras mas arriba
también hay tomas™.

“Aunque independientede
todos los avances que pudiera
haber, cuando tenemos que
hacer un tramite tenemos que
iral centro, porque los servi-
cios plblicos estan alla. Ahora
instalaron una oficina del Re-
gistro Civil en Nicolas Tirado,
pero todo el resto esta en el

LA INSTALACION DE CENTROS

centro. Eso hace falta aca”,
cuestiona esta vecina de Costa
Laguna, donde departamentos
se han oftrecido en plataformas
inmobiliarias por hasta 5 mil
Unidades de Fomento (5188
millones).

Coincide en una necesaria
habilitacion de servicios publi-
cos el residente oriundo de
Concepcion. “Si hubiera algo
que mejorar seria que para los
tramites del diaa dia, no fuera
necesariotrasladarse al centro,
Hay servicios pablicos que de-
berianinstalarse aca, porque es
mucha lagente que habita acd”.

“Por lo que me ha contado
mi suegra, que es antofagasti-
na al igual que miesposa, este
sector del lado norte estaba sa-
per mal considerado. Cuando
estaban viendola oportunidad
de independizarse y comprar
su casa, el lado norte nunca fue
una alternativa, porque siem-
pre lo consideraron peligroso.

Esocreo ‘estigmatizo’ un poco
el sector, lo cual debid incidir
enque los terrenos en suminu-
to fueran siiper economicos, y
permitio a las constructoras
comprar todo y de a poco fue-
ron habilitando con viviendas.
Esto ala larga igual fue arras-
trando a la poblacion hacia
aca. Esta lleno de comercio
ahora. Hay mds alternativas y
est lleno de colegios también.
Al mejorar la conectividad en
Pedro Aguirre Cerda han dis-
minuido los tiempos de trasla
do”, expresa Pinto. Aunquees-
te vecing, como otros dellugar,
menciona como gran lastre el
exvertedero municipal La
Chimba. En el lugar atin ocu-
rren periodicas quemas ilega-
les causantes de alta contami-
nacién ambiental. Uno de es-
tos siniestros ocurrio en junio
de 2022. La emergencia am-
biental, que se extendio por 16
hectareas en el excolector,

Yar
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afecto a mas de 40 mil perso-
nas y obligda la suspension de
clases en toda la comuna.

BENEFICIO COLATERAL
Mientras que una almacenera
de calle Sendero del Sol expre-
sa, a su vez, que el desarrollo
del barrio ha beneficiado tam-
bién a las pequefias tiendas.
“Desde el ano pasado ha au-
mentado fuerte el comercio. A
pesar de que el mall esta aca no
mds y hay varios supermerca-
dos, como a veces se llenan es
complejo al momento de pa-
gar. Muchos estan aglomera-
dos. Por lo mismo, vienena los
almacenes de barrio, porque
es mis facillaentrega delservi-
cio”, opinalaresidente bolivia-
na Estefany Ninaja (30).

“Asies que de todas maneras
todos se han beneficiado, Inclu-
50 pasa por aca gente que va a
Mejillones o La Portada”, afiade
sonriente tras el mostrador.3
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