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TOMAS VERGARA P.

La crisis de los cortes de luz de
agosto dejé varias preocupacio-
nes en el sector de empresas dis-
tribuidoras de electricidad. Dos
meses después del suceso, atin
no existe claridad de qué medi-
das se van a tomar para que el
evento no se repita en el préximo
invierno.

Se espera que en los préximos
meses se inicie en el Senado una
mesa de trabajo con miras a una
reforma al sector. En paralelo, sin
embargo, desde el gremio que
retine a estas firmas, Empresas
Eléctricas, urgen por impulsar
un debate enfocado en el corto
plazo.

“La discusién de una reforma a
la distribucién toma tiempo, no es
sencilla. Es una discusién donde
hay amplios consensos en térmi-
nos macro, pero donde se requie-
re retomar alguna instancia de
trabajo que pueda recoger esa
conversacion, y eso evidentemen-
te considera elaborar un proyecto
de ley y una tramitacién que pue-
den pasar un par de afios hasta
que algo asf se materialice”, ad-
vierte el director ejecutivo de Em-
presas Eléctricas, Juan Meriches.

—Considerando estos plazos,
;qué se puede hacer para no re-
petir la crisis de agosto?

“Esa es precisamente la con-
versacién que hemos echado de
menos desde que ocurrieron es-
tos eventos hasta la fecha y que
como industria estamos conven-
cidos de que es lo que falta.
Cuando uno ve qué es lo que hoy
dia estd arriba de la mesa, lo tini-
co es el aumento de multas y
compensaciones”.

—¢Y qué se puede hacer con lo
que hay vigente?

“Se requiere buscar espacios
dentro de la legislacién vigente,
que permitan incentivar el desa-
rrollo de las inversiones necesa-
rias en el corto plazo. Esa es una
conversacién que es necesario te-
ner con el Ejecutivo, pensando en
los préximos inviernos. Se nece-
sitan inversiones en resiliencia
climdtica y probablemente tam-
bién una mejor coordinacién en
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Desde el gremio urgen por discutir sobre soterramiento de cables o de los medidores
inteligentes. Se necesita “una mejor capacidad de gestién”, dice Meriches.

JuaMeriches, director ejecutivo de Empresas Eléctricas AG.

la gestion de algunos elementos
que son criticos para el desarrollo
o para la continuidad del sumi-
nistro en eventos climaticos com-
plejos, como es el manejo de ve-
getacién y el retiro de basura aé-
rea. Esos son dos elementos sti-
per importantes y que requieren
de una mejor capacidad de ges-
tién que no es de exclusiva res-
ponsabilidad de las empresas

distribuidoras”.

—¢Con algtin foco especifico?
“Lo importante es generar las
garantfas del reconocimiento de
largo plazo de las inversiones. EI
gran problema que existe hoy dia
es que bajo un esquema de em-
presa modelo que se resetea cada
cuatro afios, hay inversiones que
td realizas hoy, pero que al cabo
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de cuatro afios eventualmente la
regulacién no te las reconoce”.

(Medidores
inteligentes?

—Inversiones en qué? ;Soterra-
miento de cables?

“Hay temas de fortalecimiento
de la red que es necesario hacer.
Hay temas de soterramiento, so-
bre todo en zonas rurales, que
permitirfan una mejora en el de-
sempefio, sobre todo en zonas de
mds complejo acceso y que tie-
nen dificultades con mayor fre-
cuencia. Uno po-
drfa pensar en c6-
mo avanzar en
medicién inteli-
gente, por ejem-
plo, pero eso natu-
ralmente requiere
también de una
decisién del Esta-
do por avanzar en
esas lineas. Noso-
tros creemos que
estamos en condi-
ciones de generar propuestas y
proyectos, pero obviamente eso
requiere también el compromiso
del Ejecutivo”.

—¢Esperan que el Estado los im-
pulse para que se desarrolle el te-
ma de la medicién inteligente?
“Més que eso, es poder realizar
un trabajo conjunto. Esto no es
una decisién unilateral, no es co-
mo que la empresa distribuidora

INVERSION
Mevriches plantea que
las empresas han
manifestado su
intencion de invertir,
pero existe el riesgo que
€s0S recursos no se
reconozcan en el largo
plazo.
N

vaya a decir a partir de ahora se
cambian todos los medidores.
Eso no tiene ninguna posibilidad
de avanzar de esa manera”.

—Luego de la fallida instalacién
de estos equipos, ;como se puede
convencer a los clientes?

“Creo que la evidencia mds
tangible es lo que pasé en agosto.
Efectivamente, que las empresas
tengan dificultades para identifi-
car cudles son los clientes que no
tienen suministro, en pleno siglo
XXI, parece que no se correlacio-
na con las expectativas que tiene
la ciudadania. Eso se resuelve
con mayor tecnologia
y la medicién inteli-
gente; la experiencia
nos muestra lo que ha
pasado en otros pai-
ses, es el elemento
central para eso”.

La inversién

—Las distribuidoras
estdn invirtiendo lo
suficiente?

“Esta es una industria comple-
tamente regulada, donde lo que
la autoridad define, en el marco
de los procesos regulados a tra-
vés de la empresa modelo, es la
referencia para lo que tiene que
hacer y cumplir la empresa real.
Incluso en un contexto donde no
existfan tarifas vigentes, con un
proceso tarifario atrasado mds de
tres afios, las empresas hicieron

las inversiones para cumplir con
las exigencias de calidad de servi-
cios. Son US$ 1.800 millones en
los tltimos cuatro afios. Y uno di-
ce, bueno, jes suficiente pensan-
do en el objetivo de cumplir las
cuatro horas de interrupcién en
2035? Ciertamente que no lo es.
La industria y las empresas han
manifestado su disposicién a in-
vertir, pero cuando tu tienes un
riesgo de que esa inversién no se
reconozca en el largo plazo, es
muy complejo de hacerlo”.

—¢Cudl es la autocritica del sec-
tor?

“Desde luego que existe auto-
critica. Las empresas han estado
haciendo sus andlisis internos de
cudles pasos existen de mejora en
su desemperio. Pero no nos per-
damos en algo: si esta misma cri-
sis la hubiese tenido que gestio-
nar la empresa modelo, con los
recursos que define el Estado pa-
ra ello, probablemente los cortes
hubiesen sido de un mes y proba-
blemente mds”.

—:Y en el caso de los electrode-
pendientes?

“Es un tema complejo porque
estd enriesgo lavida delas perso-
nas. Y desde esa perspectiva, en
general, esta industria ha sido un
promotor, incluso cuando no
existialey, de encontrar acuerdos
con las agrupaciones de electro-
dependientes para proteger de
mejor manera a esos clientes (...).
Lo que pasé en agosto tiene que
seguir su curso tanto administra-
tivo como judicial en los canales
que correspondan. Yo no me voy
a referir en particular a eso”.
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