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Venta de Banmédica: las
dificultades que ve el mercado para
concretar la operacion

UHG tomo el control de Empresas Banmeédica a inicios de 2018, tras comprar la companiia
a Empresas Penta, con una inversion de US$2.800 millones de la época. Agentes
financieros indican que dado el tamafo de la operacion, podria apuntarse al interés de
grandes actores internacionales, como fondos de inversion, pero dada la incertidumbre
regulatoria advierten que podria ser dificil atraerlos.

MAXIMILIANO VILLENA

Alomenos complejo, asi califican enel mer-
cado financiero local el proceso de venta de Em-
presas Banmédica, considerando el actual en-
torno regulatorio, la incertidumbre legal del pais
y el precio que podria implicar la operacion.

Fue mediante un hecho esencial enviado el
martes a la Comision para el Mercado Finan-
ciero (CMF), que Binmedica anuncio que Uni-
tedHealth Group -conglomerado controlador
con sede en EE.UU. - tiene la intencién de ven-
dersus operaciones en Sudamérica, loque in-
cluye sus negocios en Chile, Perti y Colombia.

UHG tomd el control de Empresas Banmédi-
caainicios de 2018, tras comprar la compania
a Empresas Penta, con una inversion de
US$2.800 millones de la época, y actualmen-
te es el grupo de salud privado mas grande de
Chile: cuenta con cinco clinicasque operanen
el pais, dos isapres, y otros centros médicos y
de rescate movil.

Pero mas alld de la intencién del controlador,
en el mercado apuntan a las dificultades de des-
prenderse de un activo que, en principio, po-
dria costarvariosmiles de millones de délares.
Por eso, por una parte indican que dado el ta-
mano, podria apuntarse a grandes actores in-
ternacionales, como fondos de inversion, pero
dada la incertidumbre regulatoria advierten que
podria ser dificil atraerlos. Al respecto, preci-
san que podria ser mds viable conseguir com-
pradores por cada pais, lo que implica un ticket
de menor tamano.

Chile es el pais mds relevante para la compa-
fiia: los ingresos generados equivalenal 62% del
total de ingresos ordinarios que obtuvo en

2023. Luego lesiguié Pert, con 25%, y Colom-
bia, conel13%.

Fondos de inversion de la region podrian ser
algunos interesados, dicen varios ejecutivos del
mundo de lasfinanzas corporativas. De hecho,
hay algunos mirando las cifras, pero explican
que dado el escenario, los activos no han ren-
dido como debian, y por tanto la venta debe-
ria considerar una descuento relevante. En
Brasil ya lo hicieron: compraron Amil en 2012
por US$5.000 millones, y hace pocos meses la
vendieron por US$500 millones.

Fuentes de la industria, indican que incluso
el precio podria ser no tan relevante como el
tema regulatorio. “Tuvimos hace 8 afos ven-
dida la isapre a un fondo chino. El negocio es-
taba cerrado, solo faltaba una revision del en-
torno regulatorio. Tras revisarlo, se fueron”, re-
vela una fuente al referirse a otra aseguradora
de salud.

“Nadie va a comprar eso sin un minimo de
certeza legal”, senala otro actor del drea salud.

“Comparto la dificultad, pero habria que ver
el proceso, porque Banmédica tiene todoel bra-
z0 de prestadoras que si tienen valor”, dice
otro actor de la industria de finanzas corpora-
tivas.

LOSSEGMENTOS DENEGOCIOS
Independiente de losingresos por pais, por seg-
mento de negocios su drea seguros genero in-
gresos ordinarios por $1.720.370 millones en
2023, mientras que la de prestadores de salud
yrescate movil implico $1.188.456 millonesen
ese periodo.

Eldrea de segurosde salud consideraalas isa-

pres Banmédica y Vida Tres, Help Seguros de
Vida, Colmédica Medicina Prepagaday Alian-
salud (Colombia), Empremédica (Pert) en
acuerdo de asociacion conjunta con la socie-
dad peruana El Pacifico Peruano Suiza Com-
pania de Seguros y Reaseguros, y Pacifico S.A.
Entidad Prestadora de Salud, Pacifico Servicios
Generales de Salud.

Entanto, eldreade prestadores y rescate mao-
vil consideraa Clinica Santa Marfa, Clinica Da-
vila, Clinica Vespucio, Clinica Ciudad del Mar,
Clinica Bio Bio, Vidaintegra, Help, Clinica del
Country (Colombia), Clinica La Colina (Colom-
bia), Clinica Portoazul (Colombia), Laborato-
rios ROE (Peru), Clinica San Felipe (Pert),
Sistema de Administracion Hospitalaria (Peru),
La Esperanza del Pert, Andlisis Clinicos ML
(Pert), Centro Médico Odontolégico Ameri-
cano.

John Rex, director financiero de UnitedHealth
Group, afirmd el martes que UnitedHealthca-
re registré durante el segundo trimestre de
2024 un gasto de US$220 millones, relaciona-
do con las medidas adoptadas por los regula-
dores en Chile respecto de las isapres.

Junto con ello, el ejecutivo sostuvo que “en
cuanto a la actividad internacional, tras la
venta el trimestre pasado de nuestras opera-
ciones en Brasil, que eran mucho mayores, he-
mos clasificado el resto de los negocios sud-
americanos como en venta. Se trata de un
paso natural tras la venta de Brasil. Valoramos
mucho las relaciones que hemos establecido
connuestrosdedicados colegas en los tiltimos
anosy les deseamos que sigan cosechando éxi-

tos”, dijo Rex.@
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