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Titulo: Kilimo mira a EE.UU, Brasil y Europa tras captar US$ 7,5 millones
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El equipo que lidera Kilimo esta integrado por los cuatro cofundadores: Jairo
Trad (al centro), Tatiana Malvasio (segunda desde la izquierda), Juan Carlos
Abdala y Rodrigo Tissera (ambos a la derecha).

STARTUP CON FOCO EN EFICIENCIA HiDRICA:

Kilimo mira a EE.UU,,
Brasil y Europa tras captar
US$ 7,5 millones

“"Somos un jugador grande, abrimos un espacio donde
estamos solos y queremos correr rapido”, dice Jairo Trad,
CEO y cofundador de la cleantech nacida en Argentina pero
que en Chile forjo su exitosa formula. manueL FernANDEZ B.

“Helices estan en Kilimo por el resul-
1 tado de su serie A de financia-
| miento. Lograron recaudar US$
7,5 millones, mucho mas que los US$
4,5 que habian conseguido en sus cua-
tro rondas semilla anteriores.

“Es una verdadera serie A”, dice el
CEO y cofundador, Jairo Trad. “Porque
hay una oportunidad muy grande, que
tenemos claro como ejecutar y lo que
buscamos es maximizar cantidad y vo-
lumen. Somos un jugador grande, abri-
mos un espacio donde estamos solos y
queremos correr rapido”, anade.

La startup nacié en Argentina, con el
objetivo de ofrecer una solucion ala es-
casez hidrica. Pero pronto aterrizé en
Chile, que se convirtié en su principal
mercado y en el lugar donde se forjé su
modelo de negocio basado en lo que
técnicamente se denomina “beneficios
volumétricos”.

Sus mayores clientes son grandes
empresas (como Coca-Cola o Micro-

soft) que invierten para que se ahorre
una cierta cantidad de agua en una
cuenca especifica. Luego, Kilimo va a
esa cuenca y busca agricultores que
contraten su servicio que, basado en
datos, ofrece recomendaciones auto-
maticas de cuando y cuanto regar. A fin
de afio, si el agricultor ahorr6 agua, le
pagan un premio 20% a 30% superior a
lo que invirtieron. Y todo se financia
con el dinero que invirtieron las gran-
des empresas.

La idea, explica Trad, es consolidar
sus mercados principales (Chile y Méxi-
co)y crecer: “Tenemos una oportunidad
en el sur de Estados Unidos, en Brasil y
tal vez algin ecosistema de Europa”.

Por lo pronto, ademas, descarta nue-
vas rondas: “Este levantamiento fortale-
ce la capacidad de acelerar, pero no es-
tamos en camino a otro incremento de
capital. Estamos muy bien en sostenibi-
lidad financieray tal vez no necesitemos
demasiado capital para adelante”.
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