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Titulo: Plataforma busca potenciar el aprendizaje de los escolares a través de su tecnologia

—

NUEVOS NEGOCIOS
Platalorma busca potenciar el
aprendizaje de los escolares
a través de su tecnologia

Wited funciona como apoyo
tanto para el reforzamiento
de materias como para
homeschooling, y ya opera en
Chile y México.

SOFIA MALUENDA

Usar la tecnologfa al servicio de la edu-
cacion es lo que mueve a los fundadores
de Wited, quienes tomando en cuenta su
experiencia, decidieron ampliar su idea a
algo mads escalable. Asinacid esta platafor-
ma de aprendizaje que ayuda a escolares a
entender las materias. Trabajan con dos ti-
pos de alumnos: quienes van al colegio y
necesitan reforzamiento, y los que estu-
dian en casa y lo usan como colegio online.

La idea parti6 en 2011, cuando Gabriel
Vera vio cémo uno de sus hijos tenfa ma-
las notas en Matemadtica y sentia que no
estaba aprendiendo. “Creamos un piloto
para ayudar a mi hijo, quien logré apren-
der y subir sus notas. Recuperd6 el interés
por saber mds y luego ese sitio se volvié
viral. Al poco tiempo, ya tenfa 300 mil vi-
sitas mensuales de estudiantes que usa-
ban los mismos contenidos que creamos
para mi hijo”, explica el emprendedor y
desarrollador tecnoldgico, quien fundé
esta edtech junto a la disefiadora Paz Gon-
zdlez. Mejoraron el producto y en 2018
crearon un “piloto funcional”.

“Queremos potenciar el aprendizaje
de los estudiantes para que logren com-
prender las materias y as{ queden mejor
preparados para sus pruebas y tareas”,
dice sobre su misién. “Hoy, somos la

principal plataforma de aprendizaje es-
colar del pafs, con mds de 20.000 usua-
rios de pago y una de las mds importantes
de América Latina. Gracias al sistema de
apoyo, el 94% de nuestros estudiantes lo-
gra aprender y subir sus notas”, afirma el
CEQ. Sobre la educacién en casa (hormes-
chooling), tienen 1.500 estudiantes que
cada afo se preparan con Wited pararen-
dir sus exdmenes libres. El1 96% logra re-
sultados sobresalientes, asegura el fun-
dador de la plataforma, cuyo nombre es
una acrénimo de wit education (educacion
ingeniosa, en espafiol).

Expansion y desarrollos

Su foco es la familia y son los padres los
que contratan los servicios, quienes quie-
ren ayudar a sus hijos con sus tareas y es-
tudios. “Llegamos a las familias de forma
directa y también a través de convenios
con empresas. Por ejemplo, en Chile te-
nemos convenios con Betterfly, Caja Los
Andes, Carabineros, entre otras, y en Mé-

Gabriel Vera 'y Pa Gonzalez son los fundadores de Wied.

xico con compafifas como Walmart”,
relata Vera. A México aterrizaron el
ano pasado, como parte de su estrate-
gia de expansién. “Alld hay 25 millo-
nes de estudiantes y un gran porcenta-
je necesita de nuestros servicios”, dice.
Por eso, su foco estd en seguir crecien-
do y pronto realizardn una ronda de
inversién para levantar US$ 5 millo-
nes con foco en México y EE.UU. Esto
estd previsto para el primer trimestre
de 2025.

Ademds, acaban de lanzar su nueva
plataforma con diversas innovaciones
tecnoldgicas y con Max Al, su profesor
inteligente que responde las dudas de
los alumnos a través de un proceso
“que fomenta las habilidades y les per-
mite aprender”. Agrega: “ChatGPT da
respuestas, en cambio Max Al genera
instancias y guifa al estudiante para
que este dé con las respuestas, desarro-
llando asf diferentes habilidades”. So-
lo esta semana, Max Al ha respondido
mads de 25 mil preguntas.
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