W LToRALPRESS

Fecha:
Medio:
Supl.

Tipo:

Titulo:

11-01-2025
La Tercera

. La Tercera - Pulso

Noticia general

EN EMPRESAS IANSA

sustentabilidad

Pag.: 11
Cm2: 712,7

VPE: $7.090.556
FORTALECIENDO VINCULOS CON LOS AGRICULTORES: EL PRIMER ESLABON DE LA CADENA PRODUCTIVA SUSTENTABLE

Tiraje:
Lectoria:

Favorabilidad:

78.224
253.149
['INo Definida

@ EMPRESAS
Contenido de: ElANsA

FORTALECIENDO VINCULOS CON LOS
AGRICULTORES: EL PRIMER ESLABON DE LA CADENA
PRODUCTIVA SUSTENTABLE EN EMPRESAS IANSA

En Chile, existe una gran cantidad de pequefios y medianos agricultores, muchos dependen casi en su totalidad de la
produccién del campo y, gracias a organismos de Estado, pueden relacionarse con empresas a través de Programas de Fomento
con el objetivo de desarrollar encadenamientos comerciales, productivos y diversas capacidades.

Fomentarvinculosestrechos
con los agricultores, prin-
cipales proveedores de las
materias primas con las que
se desarrollan los productos
en Empresas lansa, es una
pieza esencial en la politica
de desarrollo agricola, uno
de los cuatro pilares de la
estrategia de sostenibilidad
de la compaipiia. Por ello, junto
con el Instituto de Desarro-
llo Agropecuario (INDAP)
y con la Corporacién de
Fomento de la Produccién
(Corfo), setrabaja desde 2012
en programas de fomento,
para potenciar el trabajo
de pequefnios y medianos
agricultores en las regiones
del Maule, Nuble y Biobio.
Inicialmente, los programas
de Alianzas Productivas con
INDAP y los Programas de
Desarrollo de Proveedores
(hoy Red de Proveedores),
se desarrollaron en remola-
cha y desde 2021, se sumoé
el poroto Zorzal (Tértola),
producto que comercializa
Empresas lansa con su marca
lansa Agro.

Programa de Alianzas
Productivas con INDAP
Este 2025, la compaiia nueva-
mente con el apoyo de INDAP,
comenzara el trabajo con dos
nuevos Programas de Alianzas
Productivas en porotos Zor-
zal en el Maule y Nuble. El
principal objetivo es fomentar
una comercializacion formal
y estable, mediante de una
agricultura con contrato. A
través de capacitacionesy una
asesoria especializada que
se entrega a los agricultores
integrantes del cultivo, se
busca lograr un aumento de
rendimiento sostenido y un
producto terminado seguroy
sustentable. Estos programas
tendran una duracién de cua-
tro anos, iniciando este primer
afio con 50 agricultores y una
superficie total cercanaa las
200 hectareas.
Adicionalmente, se entrega-
ra capacitacion en practicas
controladas de manejo del

cultivo de porotos: siembra
con semillas producidas
especialmente para estos
programas por el INIA, uti-
lizacién de productos qui-
micos registrados para el
cultivo respetando su uso y
oportunidad de aplicacion
y manejo eficiente del riego.
En esa misma linea, Empresas
lansa se encarga de realizar

L

analisis de suelo previo a
la siembra, con el fin de
planificar una fertilizacion
adecuada, especifica para
cada caso.

Otraventaja que tiene esta
alianza es que la compania
garantiza la compra del pro-
ducto, lo que genera mayor es-
tabilidad econémica para los
agricultores, a un precio que
se determina semanalmente
en base al valor promedio del
mercado.

Programa Red de
Proveedores con Corfo
Empresas lansa, gracias al
apoyo de Corfo, trabaja
desde fines de 2024 en tres
nuevos Programas Red de
Proveedores en las regiones
del Maule, Nuble y Biobio,
cuyo objetivo es realizar
transferencia tecnolégica
para la adopcién de nuevas
practicas agricolas por parte
de los participantes. Seran
70 los agricultores benefi-

ciados y tiene una duracién
de tres afos.

En esta oportunidad, Em-
presas lansa ha tomado el
desafio de mostrar un nuevo
concepto en la agricultura.
Se trata de la agricultura
regenerativa que consiste en
un enfoque de produccién
y manejo en el campo, que
prioriza y cuida la salud del
suelo para garantizar su sos-
tenibilidad en el largo plazo.

“La agricultura regenerativa
es un concepto ligado fuer-
temente a la sustentabilidad,
que nos hace mas responsa-
bles de la intervencion que
hacemos en el suelo y que
queremos adoptary fomentar.
Nos permite tener una mirada
alargo plazo, haciendo de éste
un rubro sustentable y renta-
ble, basado en practicas que
favorezcan poder tener un
suelo sanoy productivo. Esta
es una tremenda oportunidad
que tenemos para mostrar
este concepto a nuestros

agricultores remolacheros y
estamos orgullosos de que sea
de la mano de Corfo”, afirma
Ramén Cardemil, Gerente
de la Division Agricola de
Empresas lansa.

Las principales practicas
que se abordaran son: prepa-
racién de suelos con equipos
adecuadosy aprovechando las
mejores oportunidades para
cultivar; manejo adecuado de
rastrojos; uso de cultivos de
cobertura para proteger los
suelos; fertilizacién racional
y riego controlado.

Todas las iniciativas mencio-
nadas anteriormente reflejan
en la practica el compromi-
so de Empresas lansa por
fortalecer los vinculos con
los agricultores y promover
un modelo agricola que sea
rentable y sustentable, ase-
gurando asi el bienestar de
las comunidades y el futuro
dela produccién agricola en
las regiones del Maule, Nuble
y Biobio.
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