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Temadel dia

Hortaliceros tienen una buena
temporada y crece demanda por
los productos directos del huerto

asro. La produccion a
pequeiia escala cobra mayor
relevancia para un nicho de
clientes que busca alimentos
propios de esta zona,
comprdandolos directamente
al agricultor. Los voliimenes
deverdurasy frutas fueron
generosos gracias al clima
de los ultimos meses.

Paola Rojas Mendoza
paolarofas@australosorno.cl

sta temporada la tie-
rra esta siendo bas-
tante generosa, ya
que la produccion de
hortochacareria ha sito abun-
dante, donde los agricultores
que se dedican a esta actividad
senalan que el clima, con llu-
vias durante el verano, ha per-
mitido esta bonanza.
Ademas, los productos de
hortochacareria local estan
siendo los preferidos de mu-
chas familias, sobre todo de
quienesvienende fueray sera-
dicaron enla provincia, yaque
seacercan directamente alos
huertos, con verduras y frutas
sacadas literalmente desde la
tierra, con una calidad y fres-
cor de primer nivel.

MUY BUENA TEMPORADA

Una chacra que ha crecidoafio
a ano en su produccion es el
Huerto Interactivo El Moro,
ubicadoenel kilémetro 944 de
laRuta 5, en la comuna de Rio
Negro. La propietaria del lugar,
la ingeniero agronomo Lucila
Albizii senald que la produc-

cién ha sido muy abundante
este afio.

“Todo el tema hortochaca-
rero ha estado bastante bien
este afio, ha habido harta pro-
duccidn, las lluvias han ayuda-
doala producciénal airelibre.
Nosotros tuvimos habasy arve-
jones, y eso fue por lalluvia”,
explico.

La agricultora sefialé que
actualmente los grandes com-
pradores de las frutas y horta-
lizas son principalmente per-
sonas que prefieren llegar di-
rectamente por ellas, sininter-
mediarios, donde se cuenta
una gran cantidad de familias
de la zona central que han lle-
gadoa vivira parcelas y se han
fidelizado como compradores
de frutas y verduras locales.

“Lagente que ha venido es-
ta prefiriendo el producto lo-
cal, asi que no quedaron ni ar-
vejas ni habas y eso que noso-
tros sembramos bastante en
comparacion a otrosagriculto-
res. Por ejemplo, estamos sem-
brando media hectarea de una
cosa, media de otra, que es
bastante produccion y pese a
esose llevaron todo”, manifes-
t6.

No obstante, la profesional
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sefialé que a pesar de que
siembran harto y el afio fue ge-
neroso con las frutas y hortali-
zas, el volumen generado noes
suficiente para entregar en ne-
gocios, por lo que la llegada de
nuevos vecinos ha sido muy
positiva para la venta de sus
productos.

“No nos alcanza la produc-
cion para vender alas fruterias
todaviay los negocios en gene-
ral estan trayendo desde la no-
vena region, que es una zona
mds extensiva en plantacion,
en cambio el producto del agri-
cultor local es el que se distri-
buye a través de diferentes fe-
riaso conlamodalidad de ven-
tadirecta eneldomicilio”, dijo.

“Hay una amplitud
en el rubro horticola,
que tiene que ver con
la produccion de hor-
taliza de hojas, como
lechuga, acelga y es-
pinacas. La gente esta
refiriendo harto las
lechugas de colores,
para hacer combina-
ciones enlos platos,
rque hoy dia se pre-
fiere que se vean mu-
cho mas coloridos”.

Lucila Albizi
Huerto Interactivo EIMoro
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LA GENTE SE ESTA INCLINANDO POR COMPRAR FRUTAS Y HORTALIZAS DIRECTAMENTE DESDE EL PRODUCTOR, EN LOS MISMOS HUERTOS.

Ademds, Lucila Albizi co-
ment6 que el paladarde lagen-
te oriunda de esta zona ha ido
cambiando, ya que no sola-
mente esta comprando la clasi-
calechugaverde, sino que aho-
ra se buscan distintos colores y
variedades, ya sea de hojas
mas verdes 0 mas gruesas.

*Ahora ya hay una ampli-
tud en el rubro horticola, que
tiene que ver con la produc-
cién de hortalizas de hojas, co-
mo lechuga, acelga y espina-
cas. La gente esta prefiriendo
bastante las lechugas de colo-
res, para hacer combinaciones
en los platos, porque hoy diase
prefiere que se vean mucho
mas coloridos. Esta region ha

EL AUSTRAL

recibido mucha gente de afue-
ra por las parcelaciones y, en
base a eso, los nuevos clientes
que estamos captando estan
prefiriendo lo local, mas que
las fruterias, lo que vende di-
rectamente el agricultor, con
semillas tradicionales de siem-
pre”, destaco.

Por lo anterior, laagriculto-
ra dijo que la gente tltimamen-
te busca especies antiguas, co-
mo el poroto pallar o laarveja
sinhila, lo que permite que es-
tos vegetales que parecian per-
didos en el tiempo, sigan muy
vigentes.

“Esto es muy importante,
porque si la gente no prefiere el
consumo de estos alimentos,
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de arvejones se plantan en el huerto El Moro, por ejemplo, y
toda esa produccion se va en pocos dias, por la buena deman-
da que existe de productos tradicionales de la zona.

2 02 4 las temperaturas

durante los Ultimos meses estuvieron bajas. lo que fue muy
bueno para la produccion fruticola de la zona y asi este verano
hubo muchos ardndanos y cerezas, entre otras frutas.

u n verano

con algunas lluvias permitié que la produccion fuera abun-
dante, eso si, para quienes cuentan con sistemas de riego, ya
que quienes no lo tienen deben hacer una pausa estos meses.

(viene de la pagina anterior)
sus semillas finalmente se irfan
perdiendo”, subray6,

En cuantoa la fruta, la pro-
duccion de berries estuvo tam-
bién muy abundante, en espe-
cies como frambuesas, fi-utillas
y ardndanos, lo que segiin ex-
plico Lucila Albiza, esto se aso-
cia a un fenomeno climatico,
que es que bajé mas la tempe-
ratura el afio pasado y hubo
menos lluvias, por lo que los
frutales en general se vieron
beneficiados, produciendo de
mayor y mejor forma.

ABUNDANTE Y ORGANICA
Por otrolado, la agricultora del
sector Quilacahuin, en la co-
muna de San Pablo, Isabel
Montesinos, también indicd
que la produccién ha estado
bastante generosa esta tempo-
rada ensu predio, donde se de-
dicaa cultivar hortalizas y fru-
tas 100% organicas, condicion
que estd certificada por el Ser-
vicio Agricola y Ganadero
(SAG).

“Este ano la produccion ha
estado muy buena, sobre todo
con los tomates, que son mi

fuerte, de todos los colores y ta-
manfos. También las frutas co-
mo los duraznos, que estan
empezando a madurar. Igual
tengo muchos ruibarbos y ci-
ruelas por montones, aungue
cuesta encontrar gente que los
venga a recoger”, manifesto.

En cuanto a las hortalizas,
las lechugas ya estian comen-
zando a salirnuevamente enel
huerto de Isabel Montesinos,
debido a que en el verano se
deben regar mucho.

“En este momento son los
tomates, porotos, las acelgas.
Pero aquilo mejor es el inver-
nadero tropical, donde tengo
flores y hasta chirimoyas™, ma-
nifesto.

Con respecto a las ventas,
la agricultora organica explicd
que estan llegando muchas
personas a comprar directa-
mente al huerto, sobre todo
porque han aumentado las
parcelas en el sector de Quila-
cahuin.

“Aqui estdn construyendo
mucho y la gente llega a com-
prar, pero también estoy yen-
doa Osorno aentregar cajones

¥, COMO son organicos, los ven-
doaltiro. Pero con la gente que
estd viviendo por aca se esta
abriendo un nicho para hacer
ds cosas”, expreso.

HUERTO FAMILIAR

También el huerto de la em-
prendedora Veronica Ahuma-
da, ubicado en el sector Las Lu-
mas, en la ruta 215, tuvo una

LA PRODUCCIGN ES PEQUERA Y LA VENTA ES DIRECTA DESDE LA TIERRA.

muy buena produccién este
ano.

“Tenemos un pequenc
huerto de produccion agroeco-
logica, con invernadero, galli
nas y produccién de aranda-
nos también., Todo a nivel de
huerto familiar y eso se vende.
Laevaluacion es bastante posi-
tiva para este afio, pero noso-
tros estamoscon instalacién de

riego, pero el huerto no estd
100% completo con ello, enton-
cesesosenotoy fue delicado el
tema del agua, porqueen el sec-
tor hay varias parcelas de agra-
do, entonces el flujo de agua ba-
jaaciertas horas”, expresé.

La emprendedora agregd
que el balance ha sido positivo
finalmente, porque mucha gen-
te estd prefiriendo estos pro-
ductos, ya que buscan alimen-
tos més naturales, aunque esta
consciente de que se trata de
un segmento de la poblacion.

“Fidelizamos a nuestros
clientes en la pandemia, segui-
mos con la misma gente que
nos encarga huevos y verdu-
ras, dependiendo dela estacio-
nalidad. Entregamos a nues-
tros vecinos en la villa donde
vivimos con nuestra familia,
ellos nos encargan continua-
mente y nosotros vamos ofre-
ciendo de acuerdo a nuestra
produccién. Hace poco tuvi-
mos una buena produccion de
arandanos y se vendieron muy
répido”, indico.

Ademis, entregan hortali-
zas como lechugas, repollos,

zapallositalianos, cilantro, pe-
rejil, betarraga, todo ello bajo
un modelo de huerto familiar.

“La gente prefiere estos
productos y uno trata de apo-
yar las necesidades de las ca-
sas. Generalmente a través de
WhatsApp mandamos fotos de
nuestros productos y la gente
engancha con facilidad, por-
queya conocen la calidad y tra-
tamos de que los precios sean
justos, no tan altos, perosicon-
siderando un diferencial, ya
que se trata de productos
agroecoldgicos que implican
mas nutrientes y un trabajo
manual, que es mas delicado,
con mayor mano de obra de
NOSOtros mismos, porgue tra-
bajamos con mi hijo y mi mari-
do”, explicé.

Por la buena demanda que
han tenidolas frutas y hortalizas
en muchos de sus vecinos y
también algunas personas de
otros sectores, Verénica Ahu-
mada sefiald que ya estdn pen-
sando en agrandar el huerto,
porque la produccion no esta
dando abasto para la demanda
de sus productos naturales. €3

Ta

www.litoralpress.cl



