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Titulo: Increible departamento estilo arabe en el hotel W: trajeron los muebles desde Dubdl

La vivienda, de 208 metros cuadrados, estd a la venta y pertenece a un empresario extranjero que dejo Chile

Increible departamento estilo arabe en el
hotel W: trajeron los muebles desde Dubai

Los gastos comunes rondan

los $1.300.000: incluyen los
servicios basicos, la calefaccion,
el servicio de parking y la
mantencion de piscina.

Francisca ORELLANA

on muebles de marmol traidos des-
Cde Dubai, un jacuzzi en la terraza y

otro en el bafio y una personaliza-
cién completa de estilo decorativo &rabe
hasta en el techo se vende un departa-
mento de lujo en el piso 18 del Hotel W.
¢Su valor? 25.400 UF, unos $983.960.440.

Se trata de uno de los 44 departamen-
tos para residentes permanentes -Hotel
W The Residences- que tiene el espacio
en la calle Isidora Goyenechea 3000, en
la comuna de Las Condes. En este caso,
el departamento tiene 208 metros cua-
drados y dos dormitorios en suite. El
principal esta disenado como un loft y
estd unido al living, comedor, cocina y te-
rraza. Tiene un bafio con un gran jacuzzi
y walking closet. La vivienda cuenta con
dos estacionamientos, bodega
y da acceso a algunos espacios
del hotel como la piscina de la
azotea.

“El duefio lo esta vendiendo
porque, en realidad, pasa mas
tiempo en Dubéi que en Chile.
Esté cerrando los negocios en
Chile. Esta en Dubai y en otras
partes del mundo”, cuenta la
asesora inmobiliaria de Century
21, Marcela Ramfrez (@marce-
laramirez_c21 en Instagram),
quien tiene a cargo la venta de
la propiedad.

Cuenta que la personaliza-
cién fue completa: “El valor del
departamento es mayor también
porque hizo remodelaciones,
tiene piso de marmol, bafios de
mérmol, cortinas eléctricas, ilu-
minacién especial, entre otros”. Tiene
una cocina integrada con electrodomés-
ticos empotrados, cielos de 3.30 metros
de altura y finas terminaciones.

“El espacio es maravilloso. Toda la
terraza son como 90 metros cuadrados
dentro de los 200 metros cuadrados.
Se vende vacio o amoblado. Sube como
$170.000.000 porque la verdad son mu-
chos muebles, todos de lujo. Hasta los
cojines que se ven ahf son carfsimos”,
dice Ramirez, quien en 2024 gané un
premio como mejor vendedora de bie-
nes rafces.

¢Quiénes podrian comprar un
departamento en un hotel?

“Son para un grupo més de elite. Hay
mucho ejecutivo, muchos empresarios
que viajan constantemente y prefieren
mantener un lugar de residencia en vez
de quedarse en el hotel. Mucho extranje-
roy, mas que nada, gente sola o a veces
parejas”.

¢La decoracion arabe reduce el

El dormitorio
principal es tipo
loft: esté unido
a los espacios
comunes.

La terraza es
amplia, mide
90 metros
cuadrados.

nimero de interesados o se afina
mas la basqueda?

“Siempre hay un comprador con el es-
tilo de lo que se vende. El departamento
en sf es maravilloso, tiene la tremenda
terraza con una vista completamente
despejada, estd en una esquina del ho-
tel, abarca la zona norponiente. Los es-
pacios son grandes y esté la posibilidad
de cerrarlos”.

Gastos compartidos

La vivienda paga unos $560.000 en
contribuciones cada trimestre y los gas-
tos comunes son del orden de $1.300.00
porque estéa todo incluido.

“Contemplan luz, agua, agua caliente,
calefaccién. No esta caro para ser del
hotel”, dice Ramirez.

También considera el servicio de va-
let parking y los costos de mantencién
(seguridad, recepcién, piscina, etcétera).

“Antiguamente inclufa la limpieza dia-
ria, pero ahora no, cada propietario tiene
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que pagar por el aseo. Tiene derecho a
la piscina de la azotea que es temperada
todo el afio, uso de comedores, disco-
theque, gimnasio y lavanderfa con tarifa
preferencial”, destaca.

Jaime Lamas, director comercial de
NewHouse Propiedades, vende otro de-
partamento de lujo en el W, de un dormi-
torio y dos bafios, de 100 metros cuadra-
dos totales en el piso 21. El suyo cuesta
12.900 UF, unos $497.915377, y paga
gastos comunes cercanos a $550.000.

“Son gastos altos si se comparan
con un departamento normal porque el
edificio no es corriente, es un hotel y se
comparten los gastos. Los departamen-
tos en arriendo tienen contratos de seis
meses como mfnimo para no competir
con el hotel”, explica.

Quienes viven ahf valoran que sea un
espacio de lujo y tnico, donde ningtin de-
partamento es igual al otro.

“Estos departamentos se entregaban
como con un cascaron y el duefio podfa

Ta

Hay marmol en pisos y muros. También se instalé iluminacion led.

hacer adentro lo que quisiera, cada pro-
pietario lo disefié a su gusto, aunque ha-
bfa zonas predeterminadas como donde
poner la cocina o los bafios por el tema
de las conexiones. El resto es a gusto del
propietario”, cuenta Lamas.

El departamento que él vende cuenta
con una ducha transparente y se puede
ver a quien la usa desde la habitacién. Si
quiere privacidad, se puede cerrar.

Reinaldo Gleisner, vicepresidente de
Colliers, explica que el edificio es mul-
tiuso, porque alberga hotel, oficinas y
residencias, pero todas las dreas poseen
accesos distintos. Sus departamentos
son més caros que lo usual porque son
parte de un edificio de gran valor arqui-
tecténico.

“El W tiene la ubicacién mas desta-
cada para los negocios en Chile, donde
aterriza la mayor cantidad de ejecutivos
internacionales”, destaca. “Su plus es la
sinergia que ofrece el hotel a los residen-
tes de las viviendas”.
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