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“El litio traerd un crecimiento importante en la demanda de soluciones logistica en la regién”.

G ENTREVISTA. JOSE ORREGO, ingeniero.

“El litio traerd un crecimiento
importante en la demanda de

soluciones logistica en la region’”.

| gerente general de Ori-
E gen/Access World Chile,
ingeniero comereial José
Orrego, se refirio a los desafios
de la logistica de las empresas
prestadoras de servicios a las
mediana y gran mineria dela
region de Antofagasta con el
uso de la tecnologia actual,
donde ellos mantienen una
alianza estratégica con Agredu-
cam Calama,

Enesteplanode lalogistica, siem-
pre se ha planteado los altos cos-
tos por las distancias, ;Como se
enfrenta esta situacién enlare-
gion de Antofagasta?

- En este agpecto la ventaja
competitiva radica en el uso
eficiente de lalogistica inversa,
utilizando a favor los retornos
en las zonas en las cuales traba-
jamos, para esto es necesario
contar con alianzas estratégi-
cas con los distintos actores a
nivel nacional.

Con los nuevos desafios mineros,
también creceran los serviciosde
manera directa, donde explican
queestdn en la vanguardiaen la
tecnologia.

- Por nuestro lado poseemaos
un drea de desarrollo in-house
de soluciones tecnolagicas, en-
cargada de realizar integracio-
nes de sistemas, sondear en el
mercado que nuevas tecnolo-
gias pueden ser utilizadas en
nuestros servicios, ademas de
buscar dar seguimiento real
conuna plataforma flexible y
adaptable a las necesidades de
nuestros clientes en linea con
los servicios solicitados.

£Qué resulta lomasinnovadoren
relacién a otras empresas del
mismo rubro?

- Nosiempre te encuentras con
undrea Tl en una empresa de
transpories y el principal obje-
tiva es trabajar con un equipo
humano reducido, multitarea
apoyado por unsistema que [e
permite controlar o adminis-
trar el contrato de servicio en
su totalidad apoyado por esta
herramienta. La percepcion
queselogra deservicioal clien-
te es mayor por la baja itera-
cidn entre partes ya que todo
es accesible por el administra-
dordel contrato. Seguimiento
en linea, reportabilidad, res-
paldo documental, acredita-
ciones de equipos y conducto-
res, Luego de tres afos operan-
do, contamos conuna dataim-
portante para dar el paso ala

2 ]

105E ORREGO, INGENIERO.

utilizacion apoyados por he-
rramientas de IA.

ZComo visualizan los camhios en
el negocio minero, donde la pro-
duccion requiere nuevos aliados
para concretar lasmetas?

- Es fundamental las alianzas,
nadie puede sobrevivir en la
actualidad siendo un agente
solitario, vemos necesario au-
nar esfuerzos entre los distin-
tos actores pararentabilizar el
negocio al maximo, entregan-
do al cliente las bondades y
ventajas economicas de estos
acuerdos

Con los cambios climaticos y el
usodelaenergiarenovable, lalo-
gistica sigue apuntando al trans-
porte a través de laempresa fe-
rroviariay también portuaria.

- El desarrollo de servicios lo-
gisticos con energia renovable
avanza a pasos acelerados in-
dependiente del modo de
transporte. Cada modo tiene
desafios particulares, y en el
caso de nuestro pais el mas re-
levante es en modorodoviario,
porque nuestra matriz logisti-
ca a nivel nacional seguird de-
pendiendo y necesitando de
este modo.

“Creemos que la region es
un motor fundamental para la
economia nacional, por esto es
necesaria una mirada estraté-
gica de largo plazo que sea
compartida tanto anivel priva-
do, como gubernamental, que
permita agilizar el desarrollo
de proyectos, pero que a su
vez garantice la sustentabilidad
de este crecimiento, sin lugara
dudas el litio traerd un creci-
miento importante en la de-
manda de soluciones logisticas
donde Chile y la segunda re-
gion puede transformarse in-
cluso en una salida al mundo
para producciones vecinas co-
moes elcasodel litio en Argen-
tina”, concluyo. [
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