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Lo que gana Claro VTR con una licencia 5G: tres especialistas describen lo que viene

Lo queganaClaro VTR
conunalicencia5G:
tres especialistas
describenlo que viene

Claro, entre los cuatro mayores operadores de
internet movil en el escenario actual, era el tnico
que no mantenia una concesion en esta red, por lo
que resultaba crucial poder ganar la licitacion para
igualar sus condiciones de competencia con las
otras empresas. Aun asi, el precio a pagar le salio

caro, indican los expertos.

PAULINA ORTEGA
—El pasado 17 de junio, en las dependen-
cias del Ministerio de Transporte y Teleco-
municaciones. la fusién ClaroVTR se im-
puso ante Entel en la subasta por la adju-
dicacion del segundo concurso puiblico de
lared 5G. La compania ofrecié casi US$90
millones por 5 bloques de 10 MHz en la
banda de 3,5 GHz, el doble de los US$45,2
millones que ofrecio su competencia.
ClaroVTR y Entel fueron las tnicas dos
companias de telecomunicaciones que
presentaron ofertas por este concurso. Las
otras dos grandes firmas operadoras de
internet movil, Wom y Movistar, se resta-
ron por motivos distintos. Wom porque en-
focd sus recursos y energia en la concesion
cuyo plazo vencié en octubre del afio pa-
sado, y Movistar porque considerd que las
bases del concurso no aseguraban la libre
competencia entre los actores. De hecho,
apuntaba a que estaban disefiadas para
que ClaroVTR ganara, segin dijo al DF.
Ninguna autoridad se pronuncio al res-
pecto. Pero lo cierto es que ClaroVTR era
latinica compania de las mds importantes
de operacion movil que no tenia una con-
cesion de red S5G, por lo que ganar la lici-
tacion significod, segin expertos, que la
firma -que pasard a ser controlada con el
91% de la propiedad por América Mévil-

igualara las condiciones competitivas con
las otras empresas en una parte del mer-
cado que suma 4,2 millones de usuarios a
marzo del2024, entre un total de 22,9 mi-
llones de conexiones maviles.

El asesor en temas de 5G, Oscar Cabello,
expresd que “si bien Claro presenté un
muy buen proyecto técnico en el concur-
so publico 5G del afio 2021, perdi6en laeta-
pa de subasta econdmica, lo que le ha im-
pedido ofrecer esta nueva tecnologia. Aho-
ra bien, latecnologia 5G es nueva y todavia
no es indispensable para la gran mayoria
de los usuarios, a quienes les basta el 4G,
pero no contar con ella se ha vuelto una
desventaja competitiva. Por eso Claro hizo
un gran esfuerzo para ganar esta vez la su-
basta econdémica”.

El exsubsecretario de telecomunicacio-
nes, Jorge Atton, dice que “era estratégico
para Claro tener espectro para poder en-
tregar 5G y ser un jugador con la oferta
completa en el mercado. Ahora su tarea es
entregar urgente el servicio para lo cual
debe desplegar sured en el mds breve pla-
zo. Tiene una oportunidad dada la delica-
da situacion de WOM y aprovechar los
clientes que estd perdiendo esa compa-
nfa”.

La exsubsecretaria de Telecomunicacio-
nes, Pamela Gidi menciona alguno de los

beneficios que le traerd a Claro: “Va a ser
muy importante para el corto, mediano y
largo plazo. Le va a permitir moderniza-
cion de la infraestructura movil que tiene,
conaltas velocidades, baja latencia, y mu-
chas mas capacidades de las que tiene hoy.
Le va a permitir competir en igualdad de
condiciones o similares con las otras em-
presas que ya operan 5G en Chile”.

Ademds Gidi destacé que la banda 3,5
GHz es una infraestructura nueva, y ori-
ginaria en el 5g, permitiendo una mayor
velocidad y transferencia de datos.

El precio de la adjudicacion

Los casi US$90 millones que Claro ofre-
ci6 para adjudicarse la licitacion no es lo
unico que tendrd que pagar, puesto que
esos son recursos queirdn directamente al
Estado. ClaroVTR ademas tendrd que pa-
gar un monto atiin no definido por la cons-
truccion de la red como tal.

Los expertos no coinciden en cuanto cos-
taria este proyecto. Cabello estima que
bordeara los US$180 millones. Segun
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Atton, podrian ser entre US$50 millones
y US$100 millones adicionales, pero sefia-
la que ClaroVTR podria tener inversiones
ya preparadas para poder entregar estos
servicios.

Cabello agrega que “los mayores costos de
estos proyectos ya no estin tanto por el lado
de las inversiones sino mads bien por la
operacion futura de esta red”, aunque st
cree que la licitacion le salié cara, sobre
todo considerando la complicada situacion
financiera. En el primer trimestre repor-
taban pérdidas de $88.000 millones, un
alza de 24% versus el cierre del 2023.

“Claro es un operador que estd practica-
mente en todos los paises de Latam. No de-
biera tener problemas para entregar una
oferta muy competitiva”, segtin advirtio
Atton.

Y en ese sentido, los expertos aseguran
que hasta el dia de hoy Claro ha sido un
buen cumplidor de sus compromisos con
el Estado, y cuenta con las capacidades para
construir lared.@
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