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San Bernardo adquiere rol en distribucion

La zona tiene un
desarrollo inmobiliario
constante, lo que
significa atender las
necesidades
logisticas de una
poblacién que crece.

CRISTIAN MENDEZ

Ademads de preocuparse de
factores como la rapidez y la efi-
ciencia en el reparto, la logistica
estudia la proyeccién. Es impor-
tante “ver hacia dénde se estan
agrandando las ciudades para an-
ticipar las necesidades que esa
gente tendra, desde que sus
centros comerciales y supermer-
cados estén abastecidos hasta
que la entrega de compras he-
chas desde los hogares se reali-
ce en los tiempos y condiciones
prometidas”, explica el desarro-
lladorinmobiliario Marcial Rivera.

La Regién Metropolitana se
esta extendiendo principalmente
hacia el sur, zona que destaca por
su “constante y consolidado cre-
cimiento”, tanto de las comunas
tradicionales como de las locali-
dades periféricas Buin y Paine.

“El censo de 2017 cifra a los
habitantes del sector sur de la
RM en casi un millén y medio.
Hoy, con el censo que esta en
desarrollo, estimo que ese nu-
mero se acercara o superara los
dos millones”, asegura Rivera.

Todo el proceso logistico para
esta zona se esté concentrando
en San Bernardo. Asi lo analiza Ni-
colas Chelebifski, gerente de Ven-
tas de Avanza Park, del grupo
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Campos: “Se esté convirtiendo en
un polo de crecimiento en materia
de bodegaje y logistica, sobre to-
do para solucionar necesidades
en el sector sur de Santiago”.

El ejecutivo detalla que acé re-
sultan claves “carreteras como
Américo Vespucio Sur, que per-
mite una répida conexién con el
resto de las comunas de laRM, o
bien la Ruta 5, crucial para la co-
nexion con ciudades ubicadas a
la salida de la capital”.

HAY QUE ADELANTARSE

Chelebifski advierte que pa-

Su conectividad con autopistas es uno de los puntos fuertes de San Bernardo.
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ra las empresas que prestan
servicios de distribucion o
grandes cadenas comerciales
seré esencial tener presencia
desde ya en la zona: “Mientras
antes se llegue a este polo, se
consigue experienciay presen-
cia de marca; ademas, es un
sector que en el futuro podria
tener vacancias cada vez mas
reducidas”, como ocurre en
casi todo Santiago.

Elejecutivo del grupo Campos
da como ejemplo el desarrollo
qgue ha alcanzado el proyecto
Avanza Park La Divisa, de San
Bernardo, un condominio de bo-
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degas flex que ha tenido alta de-
manda por arriendo de espacio
tanto por su conectividad con la
Autopista Central, Américo Ves-
pucio Sur o General Veldsquez,
como por la flexibilidad de insta-
lacién de nuevas tecnologias pa-
ra agilizar los despachos.

"El delivery de productos
dentro del mismo dia se esté
transformando en un elemen-
to diferenciador de diferentes
rubros; eso incluye al retail, la
industria de repuestos y auto-
partes, el sector quimico-far-
macéutico y alimentacién, en-
treotros”, recalca Chelebifski.
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