A

Fecha:
Medio:
Supl. :
Tipo:

Titulo:

LITORALPRESS

01-08-2024 Pag.: 4 Tiraje: 126.654
El Mercurio Cm2: 498,5 Lectoria: 320.543
El Mercurio - Innovacion Favorabilidad:  [[JNo Definida

Noticia general
Los nuevos emprendedores Endeavor: fundadores d Healthatom se suman a e lared y delinean sus préximos c esafios

TRAS PARTICIPAR EN PANEL INTERNACIONAL DE SELECCION VIRTUAL:

Los nuevos emprendedores
Endeavor: fundadores de
Healthatom se suman a la red
delinean sus proximos desatios

n largo camino emprendiendo es
el que llevan Roberto Leén (CEO),
Daniel Guajardo (CPO), Guiller-

" mo Medel (CTO) y José Marfa Iru-
~ retagoyena (CFiO), fundadores de
Healthatom, quienes en 2010 crearon esta
healthtech que busca mejorar la calidad y el
acceso a la salud de las personas a través de
sus soluciones Dentalink (software dental),
Medilink (soffware médico) y su vertical fin-
tech Gerty (acceso a productos financieros
para pacientes).

“Estamos en un punto de transicién stper
importante donde estamos migrando desde el
mundo Saa$ al mundo fintech por medio de
tener todas estas soluciones de pago a los pa-
cientes”, asegura Roberto Le6n, CEO de Heal-
thatom, sobre el momento en el que se en-
cuentran como empresa. “Sobre todo en la
parte de seguros, estamos apuntando mucho
a aumentar la cobertura de salud en América
Latina a través de los seguros y también facili-
tar las opciones de pago a través de crédito y
pago en linea”, complementa.

De hecho, acaban de firmar una alianza re-
gional con la aseguradora Chubb para acercar
alas clinicas odontolégicas con sus pacientes,
al ofrecer por primera vez un seguro dental pa-
ra distintos paises de la regiéon. Gracias a la
tecnologia de ambas companias, las clinicas
que utilicen los sistemas de gestién Dentalink
podran procesar de forma inmediata los re-
embolsos de sus asegurados y, estos tltimos,
solo tendrdn que pagar su copago y no el total.
Ademds, estan lanzando en conjunto planes
de salud.

PROCESO DE SELECCION

Tal ha sido su crecimiento que participaron
en el Panel Internacional de Seleccién Virtual
47 de Endeavor, que retine a diferentes candi-
datos para presentar sus modelos de negocio
ante emprendedores, ejecutivos e inversionis-
tas internacionales, quienes luego de un pro-
ceso de deliberacién dan a conocer los nom-
bres elegidos. En esta instancia, fueron 17 las
elegidas a nivel mundial, entre ellas, la nacio-
nal Healthatom. Asi, se suman a la red de 172
emprendedores de alto impacto solo en Chile.

Al ser parte de Endeavor accederan a una
red de apoyo presente en mas de 40 paises, in-
tegrada por mentores y emprendedores de al-
to impacto, quienes les prestardn asesoria es-
tratégica con foco especial en la expansién de
suempresa. Ademas, recibirdn apoyo en cinco
tipos de servicios: acceso a capital, talento, in-
ternacionalizacion, brand & growth y a la red
de contactos que ofrece la red mundial.

“Los cuatro cofundadores de Healthatom
retnen criterios clave para nuestra organi-

Crearon esta healthtech en 2010, que busca mejorar la calidad
y el acceso a la salud de las personas a través de sus soluciones
Dentalink (software dental), Medilink (software médico) y su
vertical fintech Gerty (acceso a productos financieros para
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Daniel Guajardo, Guillermo Medel, Roberto Ledn y José Maria Iruretagoyena son los funda-
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dores de Healthatom, firma que actualmente opera en 20 paises.

zacién, como liderazgo, visién, innovacién
y el potencial para ser modelos de rol y apo-
yar a otros. Su negocio ha demostrado bue-
nos resultados, y a través de sus soluciones
innovadoras, estan resolviendo problemas
globales que generan un impacto significa-
tivo en su industria, pero también para las
personas”, sostiene Camila Postigo, gerenta
Seleccién, Crecimiento y Alianzas de En-
deavor Chile.

“Para nosotros es un tremendo reconoci-
miento después de todo este tiempo, después
de montones de cosas que nos han pasado, de
lo dificil que ha sido, la satisfaccién de haber
quedado”, dice Ledn. De hecho, el emprende-
dor revela que ya habian intentado ser parte
delared, pero fueron rechazados en un perio-
do anterior en el afio 2016, “cuando intenta-
mos sostener toda esta promesa fintech y en
ese momento dijeron, son muy ‘chiquititos’
todavia y nos rechazaron esa vez en el panel
nacional. Ahora, volver ocho anos después
con la promesa cumplida, haciendo lo que di-
jimos que ibamos a hacery que esté cumplién-
dose y que nos hayan aceptado es stiper satis-
factorio, la verdad”, dice emocionado.

PROXIMOS PASOS

En 2023, levantaron US$ 10 millones de la
mano de su lead investor Kayyak Ventures, pa-
ra continuar su expansién por América Latina
y crear una plataforma tnica de soluciones
tecnoldgicas para mejorarla calidad yaccesoa
la salud. Sobre si se vendrdn més financia-
mientos, dice que estdn hablando de poten-
cialmente una serie B del orden de US$ 30 mi-
llones. “Se esta evaluando y de ocurrir podria
ser para el préximo ano o finales de este. De-
pende de un montén de factores”, aclara.

—Ya son casi 15 afos en esto, ;como les
gustaria ver a la empresa en 15 afios mas?

“Hoy dia operamos en 20 paises, pero me
encantaria verla en Brasil, me encantaria verla
en Estados Unidos, me encantaria verla en Eu-
ropa, a pesar de que tenemos algunos clientes
en Espana. Y comparando nuestras soluciones
y lo que hacemos, Healthatom es stiper tinico
a nivel mundial, entonces creo que tenemos
buenas opciones de que siga creciendo y que
algin dia Healthatom sea ‘la’ plataforma de
salud que se usa en gran parte del mundo”.
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