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Titulo: LarrainVial se lajuega por ScaleX como motor del mercado de capitales y alista dos grandes aperturas de startups

UNA PROPTECH Y UNA DE CARSHARING ESTAN EN CARPETA ESTE 2024:

LarrainVial se la juega
por ScaleX como motor
del mercado de capitales
y alista dos grandes
aperturas de startups

Para Andrés Trivelli, gerente general de LarrainVial Corredora de
Bolsa, y Andrés Urzla, gerente de Renta Variable, este mercado
alternativo de valores se perfila como un agente dinamizador de una nueva
generacién que esta tomando fuerza en la economia. marisa comINETTI

™, calex es una pieza
v adicional, nueva,
) potente, colectiva,
~ donde se organiza-
" ronlas fuerzas para

canalizarse a través del mercado”, afir-

ma Andrés Trivelli, gerente general de
LarrainVial Corredora de Bolsa. Es

de alguna forma, en donde puedan con-
verger las fuerzas que lo llevan a ser una
externalidad positiva para el pafs (...) Yo
creo que este es un pais estructuralmente
capitalista y esto puede darle una canali-
zaci6n a la energia emprendedora de una
generacion distinta, que no aspira a tra-
bajar en grandes empresas”. En ese senti-

mas, para el ejecutivo, como también do, recalca que el talento, el intelecto, las EN EL HORNO cion de US$ 5,5 millones y después ir Andrés Tri-
para el gerente de RentaVariable, An- ganasy la energfa ya no estdn en las com- con la siguiente, que es una opera- velli y Andrés
drés Urzia, este mercado panias antiguas. “Hoy existe en el pais En lo que resta de este ano, adelan- cién bastante mnds grande, porque Urzia en la
“La Bolsa cuando partié era alternativo de valores estd una capacidad emprendedora potente, tan que tienen en carpeta sacar al mer- obviamente entendemos que el mer- oficina de
preparado para dar el salto son creativos, generadores de riquezay  cado dos nuevas startups. Y no cual- cado se estd preparando para ser ca- LarrainVial.

mucho mas parecida a
ScaleX que a la actual. Eran
empresas de riesgo grande,
que estaban partiendo, no el

establishment econdmico de

la época”. nar el vacio de financia- do una energfa que nosotros, con mu- miento de 30% para los préximos afios ser el aino del debut del mundo insti-
miento que hay entre los cha frustracién, vefamos en el merca- solamente en Chile. Aqui la intencién  tucional que va a financiar estas com-
ANDRES TRIVELLI US$ 5 millones y US$ 20 mi- do. Me acuerdo de una cita que dijeen  es levantar US$ 5,5 millones. panias de base tecnoldgica”.

Gerente general LarrainVial
Corredora de Bolsa.

y transformarse en un faci-
litador de negocios y darle
ritmo al mercado de capita-
les chileno.

“Scalex va a permitir que
el sector se potencie y esto
es una pieza fundamental
para traer nuevas compa-
fifas a la bolsa”, dice Urzia
y agrega que permitira lle-

llones en el pais.
Mas categérico es Trivelli:
“Scalex esta en el centro delo

que yo creo que hizo que este pais se
transformara en un pais de clase media, y
10 en uno de pobres y de unos pocos ri-
cos, que es lo que fuimos hasta 1995. Ese
cambio estructural fue gracias al capita-
lismo y necesitamos que este se canalice

de trabajo, creen que las cosas tienen que
funcionar bien, no son estatistas, se las
quieren arreglar por su cuenta, si creen
que debe haber un Estado justo y que de-
be haber igualdad o justicia social, pero
también creen en el mundo econémico
que tiene que ser un mundo capitalista”.

Por eso, reconoce que si bien al prin-
cipio era escéptico de ScaleX, “hoy es-
toy convencido porque esta canalizan-

una entrevista, de que ‘el mercado es-
taba famélico’, y es porque, al final, son
las mismas companias ‘fomes’, que no
tienen ninguna relacién con las cosas
modernas. Pueden ser buenos nego-
cios, pero desde el punto de vista del
entusiasmo, no lo tienen. Y nosotros
anddbamos buscando cémo entrar a
donde si estdn pasando cosas”.

quiera, sino que serian operaciones
importantes, con montos superiores a
los colocados hasta ahora, dado el ni-
vel de madurez y/o crecimiento que
tienen ambas. Por un lado, estas traba-
jando con una proptech enfocada en la
compra y venta viviendas udadas, con
ventas por unos $13 mil millones, con
Ebitda positivo, utilidades de $600 mi-
llones y con proyecciones de creci-

La otra es una startup de movilidad
centrada en el negocio de carsharing o
vehiculos compartidos. Con més afios
en el mercado, operacién regional,
ventas por unos U$ 14 millones y pro-
yecciones de alcanzar US$ 30 millones,
el plan de esta compania es salir con
una ronda de US$ 12 millones.

“La meta es partir con la coloca-

paz de absorber el pipeline que tiene
ScaleX de este tipo de companias,
aunquer creemos que tienen una te-
sis muy clara de lo que quieren hacer
y que tiene todo el sentido de finan-
ciar”, dice Urztia. En ese sentido, la
expectiva es que los inversionistas
institucionales sean participes de
esas colocaciones. “Después de tres
anos finalmente creo que 2024 va a

—;Entonces finalmente si se esta
generando un mercado paralelo?

“Si, estamos generando un mercado
y la invitacién es que otros actores se
suban. No queremos ser los duefios del
mercado, queremos atraer a buenas
companias y emprendedores y que la
gente tome el riesgo del negocio”.
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