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Titulo: El litio aporté sé6lo la mitad de los ingresos de SQM en el primer trimestre: el precio fue el mas bajo en dos afios

El litio aporto solo la mitad de los
ingresos de SQM en el primer trimestre:
el precio fue el mas bajo en dos anos

La caida de 75% en los precios promedio de venta del oro blanco golpearon los resultados de la minera.
La tonelada se transd a US$13 mil, versus los US$59 mil del peak de fines de 2022. El litio habia aportado
el 80% de las ventas en 2022.

VICTOR GUILLOU

—Los ingresos del litio de SQM en el primer
trimestre reflejaronla caida en el precioin-
ternacional del oro blanco. En los tres pri-
meros meses de 2024, dicha linea de nego-
cios alcanzo los US$547 millones en ingre-
sos para la minera, pero antes, en el mismo
lapso de 2023, dicho monto habfa llegado a
los US$1.646 millones. Una caida de 66,7%
entre un afo y otro, o un descenso de
US$1.098 millones.

Lo anterior, a pesar de que la minera liga-
daal grupo Pampa y a la china Tianqi incre-
mento los voliumenes de ventas. Entre ene-
ro y marzo de este afo, la firma comercia-
liz6 43,5 mil toneladas de carbonato de litio
yderivados, un 34% mds que las 32,3 mil to-
neladas logradas en el mismo periodo de
2023.

A nivel general, el aporte de litio en el to-
tal de los ingresos, que llegaron a los
US$1.084 millones, pas6 de representar el
72,7%en el primer cuarto de 2023, al50,5%
en 2024. Es decir, entre un afoy otro, el peso
dellitio en los ingresos de SQM paso de casi
tres cuartos a sélo la mitad. En todo 2022,
cuando los precios del oro blanco llegaron
asumédximo historico, dicha proporcion le-
g0 a ser del 80,5%. El yodo aport6 US$240
millones de ingresos y los nutrientes vege-
tales, US$207 millones. En potasio facturd
US$63 millones.

El pobre desempenio de la principal linea
de negocios de SQM fue reconocido en el
analisis razonado con el que la firma acom-
pand ladivulgacion de sus balances, corres-
pondientes al primer trimestre del afio.

“Los ingresos de la linea de negocio de li-
tio durante el primer trimestre de 2024 se
vieron afectados por precios de venta pro-
medio significativamente mds bajos, par-
cialmente compensados por volumenes de
ventas significativamente mayores, en com-
paracion con el mismo periodo del afo pa-
sado”, dijo la firma en dicho documento.

Asi, el precio de venta promedio entre
eneroy marzo de 2024 rondé los US$12.600
por tonelada métrica, una disminucion de
75,3% en comparacion al valor reportado en
el primer trimestre de 2023.

Enuna presentacion a inversionistas, la fir-
ma detalla los precios promedio de venta por
cada kilo de carbonato de litio. Alli cifra en

US$13 el promedio logrado en el primer
cuarto de 2024, marcando el quinto descen-
so trimestral consecutivo en relacion al md-
ximo logrado en el cuarto trimestre de 2022,
cuando llego a los US$59. Desde entonces,
el valor al que vende SQM su produccion de
litio ha caido 78%, y un 75% en 12 meses. En
unarevision trimestral, la cifra es la mas baja
desde el tercer trimestre de 2021, cuando el
precio fue de US$8 por kilo.

“Nuestros precios de venta promedio rea-
lizados disminuyeron como resultado de
los precios de mercado mds bajos observa-
dos durante el primer trimestre de 2024 en
comparacion con el mismo periodo del afno
pasado. Dado que nuestros contratos de
venta estdn vinculados a indices de precios
de mercado, nuestros precios de venta rea-
lizadosreflejan las tendencias de los precios
de mercado”, detall6 la compafiia en su
andlisis razonado.

Pese a lo anterior, el gerente general de
SQM, Ricardo Ramos expreso la satisfaccion
de lacompanifa “con el resultado interanual

ali

positivo en los volumenes de venta en todas
nuestras lineas de negocio”.

Las 43,5 mil toneladas vendidas en los
primeros tres meses del ano marcarian un
alza en los siguientes trimestres, ya que la
compaffa proyecta alcanzar volimenes de
produccién por 210 mil toneladas este afio,
y ventas por 200 mil toneladas.

En conferencia conanalistas, Gerardo [lla-
nes, vicepresidente de Finanzas de SQM re-
forzo el mensaje: “Nos estamos centrando
ahora en iniciativas que nos permitan au-
mentar esta capacidad a 240.000 toneladas
meétricas a finales de afo, principalmente a
través de mejoras en el proceso, aumento de
la calidad y eficiencia de las instalaciones de
produccion existentes”, indico.

Agregé que, anteel actual escenario de pre-
cios bajos, “los suministros previstos de los
productores de alto costo podrian verse
afectados, proporcionando cierta estabilidad
en los precios, como se ha visto desde febre-
ro de este afio”.

En el primer trimestre del afio, SQM ano-

t6 pérdidas por US$869 millones, frente a
los US$751 millones en utilidades que infor-
mo durante el mismo periodo del afio pa-
sado. La inédita cifra roja trimestral se ex-
plicé por el cambio en el tratamiento con-
table de las reclamaciones por el pago del
impuesto especifico a la actividad minera
por el litio, que significé un ajuste por gas-
to tributario por US$1.097 millones.

Sin ese efecto, la utilidad neta de la firma
habria llegado a los US$228 millones, un
69,6% menor frente a los US$749 millones
vistos en los tres primeros meses de 2023,
en linea con la merma en los ingresos pro-
venientes del litio.

NEGOCIACIONES CON CODELCO

En la conferencia con analistas, [llanes tam-
bién abordd las dudas que rondan en el
mercado, a pocos dias para que concluyan
las negociaciones con Codelco para con-
cretar la alianza publico privadaentre la es-
tatal y SQM en el Salar de Atacama.

Al respecto, consultado sobre posibles
fricciones en las negociaciones, el gerente
de Finanzas detallé que “el acuerdo con
Codelco es bastante complicado y tiene mu-
chos detalles™, y enfatizé que “hemos esta-
do trabajando muy, muy duro para cumplir
los plazos™.

“Estamos trabajando para asegurarnos de
que tengamos todos los contratos finaliza-
dos para finales de mes. Y seguimos traba-
jando en ello. No hay ningtn escollo en
particular. Es s6lo que es una transaccion
complicada”, remarco [llanes.

Otra duda de los analistas apunté a cono-
cer potenciales medidas financieras ante la
posibilidad de que Tiangi logre forzar una
votacién delacuerdo por parte de losaccio-
nistas, comolo intent6 ya en dos ocasiones,
sin €xito. Esto, porque de lograr su cometi-
do y de ser aprobado, la firma china-que
cuenta con el 22% de la propiedad- podria
solicitar derecho a retiro, estresando las fi-
nanzas de SQM.

Sin embargo, Illanes sentencié que “la
transaccion, tal y como se pidio a principios
de este afio a la CME tiene que ser aproba-
da poreldirectorio y estamos planeando que
ocurra asi (...) No tenemos previsto nada
mads, ya que el proceso debe seguir las ins-
trucciones del regulador”, indic.@
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