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1o estd partiendo con el pie de-

™ recho para DataScope y Safety for
~WWLife, luego de que la primera
—startup cuyo software ayuda a optimi-
zar operaciones mediante la automati-
zacion de procesos— diera a conocer
que adquiri6 a la segunda, startup con
mas de una década de trayectoria en la
digitalizacion de la gestién preventiva.

“La adquisicion de Safety for Life re-
fuerza nuestra posicién en el mercado
al sumar su experiencia especializada y
su base de clientes a nuestra platafor-
ma”, relata Nicolds Serrano, CEO de
DataScope. Agrega que les permitird
expandir su presencia en sectores cla-
've, mejorar sus capacidades en seguri-
dad y cumplimiento, y ofrecer una solu-
cién “atin mas robusta” a sus clientes.

Se trata de su primera adquisicion, y
se muestran entusiasmados con el po-
tencial que esto representa. “Vamos a
evaluar los resultados y aprendizajes de
este proceso, pero creemos que las ad-
quisiciones pueden ser una estrategia
interesante para seguir creciendo y for-
taleciendo nuestra propuesta de valor
en el mercado”, dice el emprendedor,
que fundé la empresa en 2016 junto con
Antonio Grass y Carlos Carvajal, y que
ya cuenta con mas de 200.000 usuarios
y més de 500 clientes.

SEGUIR CRECIENDO

“Esta adquisicién representa un pun-
to de inflexién crucial en nuestra tra-
yectoria”, dice, por su parte, Mario Vi-
llalobos, CEO de Safety for Life.“Tras
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DataScope anuncia la adquisicion de Safety
for Life para reforzar su posicion en el mercado

La startup chilena, cuyo software busca ayudar a optimizar las operaciones

mediante la automatizacion de procesos, sefiala que les permitira expa
presencia en sectores clave, mejorar sus capacidades en seguridad
ofrecer una solucion "atin mas robusta” a sus clientes. soriama ENDS

mas de 10 anos en la digitalizacién de la
gestion preventiva, entendemos que,
para seguir creciendo y cumpliendo
nuestra misioén, necesitamos integrar
nuestra experiencia con la mejor tecno-
logfa disponible”, sefiala.

Villalobos cuenta que el negocio
—cuyo monto no se ha informado—
fue el resultado de una planificacién
estratégica. “Habfamos identificado
que, para llevar nuestra experiencia
en SST (Seguridad y Salud en el Tra-
bajo) a una escala mayor y tener un
impacto mds significativo en el mer-
cado, necesitdbamos un socio con la
capacidad tecnoldgicay el alcance de
DataScope. Las conversaciones y el
acuerdo de colaboracién se fueron
desarrollando a partir de un interés
mutuo en mejorar la gestién de la se-
guridad de los trabajadores en Lati-
noamérica”, relata.

Ambas estan trabajando en urja 1}1
tegracion fluida para asegurar qde lt
clientes actuales y futuros se benef
cien de las ventajas combinadas v.!e
ambas empresas, y se espera que esta
integracion se complete en los proxi-
mos meses.

Desde DataScope destacan que,
gracias al uso de su plataforma,, ]
sus clientes han reportado S
ahorros de hasta un 47% en el
tiempo dedicado a tareas ope-
rativas, ahorro que, ademas, se
traduce en un aumento de
hasta un 28% en la productivi-
dad de todo el equipo de traba-
jo y esperan que, con esta ad-
quisici6n, estos resultados me- -
joren “ain mads”, optimizando
la gestién de procesos y fortale-
ciendo las précticas de seguri-
dad laboral en las empresas.
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