A

Fecha:
Medio:
Supl. :
Tipo:

Titulo:

LITORALPRESS

08-06-2024 Pag.: 7 Tiraje: 78.224
La Tercera Cm2: 601,9 Lectoria: 253.149
La Tercera VPE: $5.988.402 Favorabilidad: [ INo Definida

Noticia general
SQM-Codelco: ¢ el mejor acuerdo posible?

Editorial

SQM-Codelco:
el mejor acuerdo posible?

uego de intensas negociaciones, finalmente Codelco y SQM

suscribieron un memorandum de entendimiento para crear

una sociedad conjunta con el fin de explotar el litio en el Salar

de Atacama. La actual concesion que explota SQM vencia en

2030, y gracias a este acuerdo podrd seguir haciéndolo hasta
2060, asegurando con ello que la explotacion no se vea interrumpida a
partir de 2031. La formula se enmarca dentro de la estrategia nacional
del litio que definid el gobierno, segun la cual en las futuras explotacio-
nes del mineral podrdn participar privados, pero bajo estructuras socie-
tarias donde el Estado tenga el control,

El Presidente de la Repuiblica, en su reciente cuenta publica, ha sefia-
lado que el acuerdo consolidard a nuestro pafs como uno de los princi-
pales productores de litio en el mundo. “Es un
triunfo de Chile, no de un gobierno particular”,
dijo, en tanto que otras voces han resaltado que
se trata de un hito sin precedentes en la rela-
cion publico-privada. El Mandatario justifico
su entusiasmo debido a que el Estado recibird
entre 2025y 2030 aproximadamente el 70% del
margen operacional que genere la nueva pro-
duccién, mientras que a partir de enero de
2031, por las mismas vias el Fisco recibira el
85% del margen operacional, considerando el
royalty, el canon de arriendo por explotar el sa-
lar y el impuesto de primera categoria. Los
impulsores resaltan que de aqui a 2030 tam-
bién se permitird a SQM aumentar la produc-
cién a 300 mil toneladas por afo, lo que ade-
mads de incrementar las ganancias para la com-
pafia, el Estado recibird mds ingresos.

Si bien los mayores margenes para el Esta-
do, la continuidad operacional y el aumento in-
mediato de la produccion se presentan como
las principales razones para justificar este trato directo, en vez de formu-
las alternativas como una licitacion internacional, no aparece bien jus-
tificado por qué dichos objetivos no se podrian haber alcanzado por otros
caminos, o incluso haberlos superado. Desde luego, si bien el Estado se
asegura mayor participacion en las utilidades, también es cierto que al
haberse ofrecido a SQM la posibilidad de un aumento inmediato de la
produccién era un gancho atractivo para la empresa, aun cediendo mar-
genes de ganancia en favor del Estado, una alternativa que también se
podria haber incluido en una licitacion.

Es cierto que con ese adelanto de produccion en el corto plazo gana
la empresa y el Fisco, pero para saber si luego de 2030 seguiria siendo
una opcion tan ventajosa para el Fisco habria que compararlas con las
ganancias que podria haber dejado un procesode licitacion. Asumir que
la continuidad se podria ver afectada con una licitacién no tiene mayor

A pesar de que el gobierno
insiste en que con este
acuerdo se maximizaron los
beneficios para el pais,
quedan dudas, porque no
hubo otra alternativa para
contrarrestarlo. En cambio,
es claro que el gran ganador
fue SQM.

asidero, porque un proceso bien disefiado debe contemplar que ello no
ocurra. También se ha sefalado que podria haber desalentado nuevas in-
versiones antes de 2030; si bien ello no es claro que ocurra -salvo en ma-
terias de muy largo plazo-, en todo caso con ese predicamento entonces
serfa muy dificil que una empresa que gand originalmente una conce-
sion pudiera ser desafiada, obteniendo en la prictica un beneficio a per-
petuidad. Detrds de la idea de maximizar la riqueza de un pais estd jus-
tamente la posibilidad de que cada cierto tiempo nuevos operadores pue-
dan entrar a competir con propuestas de mayor valor, donde ademds de
los ingresos fiscales se consideren también otras variables, como el de-
sarrollo de nueva infraestructura, beneficios para la comunidad o desa-
rrollos tecnolégicos.

De lo que no hay duda es que el gran ganador
con esta operacion fue SQM. La empresa, si bien
es uno de los mayores operadores de litio a ni-
vel mundial, ha enfrentado permanentes cues-
tionamientos por la figura de su controlador, Ju-
lio Ponce, tanto por el origen de su participacién
en la empresa -forjada en los tiempos en que Au-
gusto Pinochet era jefe de Estado, de quien era
su yerno- como por el escandalo del financia-
miento irregulara la politica, donde quedd al des-
cubierto que SQM financio irregularmente a
politicos de diversos sectores. Su presenciayaha-
bia sido objeto de controversia cuando la Corfo
negocié con SQM la extension de la concesion
hasta 2030, poniendo como condicién que Pon-
ce no integrara el directorio de la empresa. El
acuerdo SQM-Codelco tuvo en cuenta la “clau-
sula Ponce”, estableciendo que nadie que haya
ocupado el cargo de director por 10 anos conti-
nuos o no en alguna de las dos empresas podria
ocupar un sillon en la nueva sociedad. Ello sin
duda es un costo menor para Ponce -sus hijos desde luego no tienen nin-
guna restriccion-, y no deja de ser irénico que el Presidente y otros miem-
bros del gobierno, en su momento acérrimos criticos de Ponce y promoto-
res de una estatizacion del litio, le hayan asegurado tan fdcilmente a Ponce
y SQM otros 30 afios en el Salar de Atacama, abriendo ademas un comple-
jo frente dentrode la propia coalicion, considerando que diversas voces han
sido muy criticas del acuerdoy ya buscan maneras de cambiarlo. Claramen-
te frente a un escenario asi dificilmente se podria decir que todo el pais con-
sidera a este acuerdo como un “gran hito”.

Mais alld de que con la actual férmula se ha logrado alejar la presion
de una empresa nacional del litio -como queria originalmente el gobier-
no-y se ha encontrado una via para favorecer la participacion de priva-
dos, las razones que ha dado la autoridad para no haber llamado a una
licitacion y preferir el trato directo aun no convencen del todo.
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