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Titulo: El espacio que encontraron las fintech para ofrecer un producto que era solo para bancos

Prex, Tenpo y Mercado Pago dan intereses sobre el saldo de sus cuentas:

El espacio que encontraron las fintech para
ofrecer un producto que era solo para bancos

Pese a que solo los bancos pueden
ofrecer cuentas remuneradas, hay tres
fintech que han formado alianzas con
instituciones financieras para crear un
producto que, en la practica, funciona de

la misma manera.

CATALINA MUNOZ-KAPPES

Las fintech encontraron un es-
pacio para ofrecer un producto
que era exclusivamente de los
bancos. Ahora son tres las star-
tups financieras que entregaran
intereses sobre el saldo que los
clientes mantienen en sus cuen-
tas, un producto conocido en el
caso de los bancos como cuentas
remuneradas.

Segun el Banco Central, los
bancos pueden pagar intereses
sobre los saldos disponibles que
se mantengan en las cuentas co-
rrientes. Al ofrecer este instru-
mento, solo pueden exigir como
requisito la mantencion de un
saldo promedio minimo para ca-
dames de operacién dela cuenta,
y pueden ofrecer distintas tasas.

Las fintech, al no tener licencia
bancaria, no pueden ofrecer este
producto. Sin embargo, al aliar-
se con instituciones financieras
tradicionales, han podido ofre-
cer intereses sobre el saldo que
mantengan los usuarios en sus
cuentas, lo que, en la prdctica,
funciona igual que una cuenta
remunerada.

Oferta

Latltima fintech enlanzar este
producto en el mercado chileno
es labilletera digital Prex. Segin
indicé Ignacio Nina, country ma-
nager de Prex Chile, a “El Mercu-
rio”, comenzardn a ofrecer un
interés sobre el saldo que tenga
el cliente en su cuenta, el que se
invertird en el fondo mutuo BTG
Pactual Money Market a través
de una alianza con la corredora
de bolsa Vector Capital. Nina
detalla que la tasa promedio de
rentabilidad anual es de 5,2% y
que no se exige mantener un
monto minimo para obtener los
intereses.

Sobre por qué ven una necesi-
dad de ofrecer este producto en
Prex, Nina comenta que “en
Chile existe un creciente interés
por soluciones financieras que
brinden rentabilidad y flexibili-
dad, especialmente en un con-
texto donde las tasas de interés y
los retornos sobre saldos liqui-
dos han sido histéricamente li-
mitados a unos pocos usuarios”.

Prex no es la tinica fintech que
ha lanzado este producto simil a

Tres fintech se han aliado con instituciones financieras tradicionales para ofrecer
un producto que, en la practica, funciona como una cuenta remunerada.

la cuenta remunerada en el dlti-
mo tiempo. Tenpo también ofre-
ceeste instrumento, y en su caso,
el dinero se invierte en un dep6-
sito a plazo en el Banco Interna-
cional, con una rentabilidad de
5,4% anual y un monto minimo

de $50.000 para obtener los in-
tereses. Sin embargo, al funcio-
nar como una cuenta remunera-
da, el saldo estd siempre dispo-
nible para ser retirado, lo que no
sucederfa si se invirtiese directa-
mente en un depdsito a plazo.

DAVID VELASQUEZ

Fernando Araya, cofundador
y CEO de Tenpo, indica que “es-
ta cuenta es muy importante pa-
ra nosotros (...), (en linea con )
nuestro propésito de acelerar la
inclusién digital y financiera de
todos los chilenos. Esto es edu-
cacién financiera en accién, en
este caso en especifico, para fo-
mentar el ahorro. Esta es una so-
lucién que fomenta de forma ac-
tiva y masiva el ahorro, para mi-
llones de personas”.

Mercado Pago también tiene
una cuenta que entrega rentabi-
lidad sobre el saldo que se man-
tiene, el que se invierte en cuotas
de fondos mutuos administra-
dos por Bice Inversiones AGF,
seguin muestra su pagina web.
“ElMercurio” consulté a Merca-
do Pago para conocer los deta-
lles de esta cuenta; sin embargo,
no estuvieron disponibles para
responder.

Pese a que la cuenta remune-
rada puede ser ofrecida solo por
bancos, estas tres fintech han lo-
grado crear un producto que, en
la prdctica, funciona de la misma
manera, a través de alianzas con
otras instituciones financieras.

La legislacién

Respecto a si la legislaciéon
permite estas alianzas, Francisco
Cabezén, director de Riesgo Re-
gulatorio en Deloitte, comenta
que la norma que regula a los
emisores de tarjetas no banca-
rias, tanto de crédito como de
provisién de fondos, permite a

estas empresas “invertir su re-
serva de liquidez en depdsitos a
plazo bancarios con vencimien-
tos de menos de 90 dias, los cua-
leS generan intereses que a su
vez —al menos en parte— son
traspasados a los clientes”.

Agrega que, en ese sentido,
“no hay una transgresién a la
normativa vigente, aunque sf en
la préctica se origina un produc-
to que compite con las cuentas
corrientes que generan intere-
ses, las cuales constituyen un
producto que la banca local ofre-
ce hace bastante tiempo”.

Tomds Bercovich, cofunda-
dory CEO de Global66, cree que
para la fintech serfa una opcién
ofrecer este producto si se modi-
fica la normativa para que no
sea necesario tener una alianza
con otra institucién financiera.
“Desde mi punto de vista, tiene
que cambiar en la regulacién. Y
tenemos que hacer un esfuerzo
a nivel legislativo para que las
empresas que tenemos una 1i-
cencia de cuenta con provisién
de fondo podamos remunerar
los saldos a nuestros clientes”,
afirma.

Consultados por este medio
sobre si los emisores de tarjetas
de prepago pueden formar
alianzas para ofrecer este tipo de
intereses, en la Comisién para el
Mercado Financiero (CMF) indi-
can que “se trata de entidades de
giro exclusivo, que deben cum-
plir las exigencias como tales, lo
que estd sujeto a supervisién de
la CMF”.
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