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Trump de

Decenas de paises se debaten entre rendirse
ante Washington o buscar nuevos mercados.

PPOR MARCELA VELEZ-PLICKERT

menos de B0 dias de que se
venza el plazo para la en-
trada en vigor de las tarifas

reciprocas impuestas por Donald
Trump, decenas de paises no solo
han enviado a sus delegaciones a
Washington, también han iniciado
negociaciones enbuscadeacuerdos
comerciales con nuevos socios.
En desafio a los llamados que
anticipan la muerte de la globali-
zacion, gobiernos en Europa, Asia y
Latinoamérica se han lanzado auna
carrera por nuevos tratados de libre
comercio o al menos reduccion de
aranceles y otras barreras.
“Practicamente todos los paises
delmundo, a excepcion de China, es-

tanbuscandonegociar; en acuerdos
que llevaran amejores condiciones
comerciales para EEUU", asegurd
David Sacks, zar de la Casa Blanca
paratemas cripto y de Inteligencia
Artificial, durante un debate junto
al exsecretario del Tesoro Larry
Summers.

La declaracion de Sacks fue una
versién mas educada del “todos los
paisesestan besandomitrasero”, que
lanzo el presidente estadounidense
durante la Cena del Comité Republi-
cano del Congreso en Washington.

Seglin Trump, los lideres mundiales
estan “dispuestos a hacer cualquier
cosa” paraevitar el alzade aranceles,
pausada por 90 dias, y cuyo plazo
vence el proximo 8 de julio.

Puede que no estén rogando

coma asegura Trump, pero lo cierto
es que entre 50 y 70 paises [las
cifras difieren entre la Oficina del
Representantede ComercioylaCasa
Blanca) han solicitado negociacio-
nes con Washington. Es mas, segin
la secretaria de Prensa de la Casa
Blanca, Karoline Leavitt, 15 paises
han presentado ya borradores de
acuerdos arancelarios con EEUU.
Algunos de los cuales “se anunciaran
muy pronto”.

Japén, Italia, la Unién Europea,
Vietnam, Argentina, Chile, son
algunos de los paises que se han
reunido con representantes esta-
dounidenses en los Ultimos dias.

No siempre con éxito. Maros
Sefcovic, el negociador jefe de la
Unién Europea (UE], concluyo su

visita a Washington sin ningin
avance para evitar el arancel de
20% a los productos europeos y
de 25% sobre el aluminio, acero y
autos del bloque. Segun Sefcovic,
Washington no expreso con claridad
cuales eran sus condiciones para
cancelar el alza de aranceles.

Ni siquiera la oferta de eliminar
todos los aranceles alos productos
estadounidenseslesirvio ala UE la
firma rapida de unacuerdo. Tampoco
le sirvid a Israel, que present6 una
oferta similar.

Pero en declaraciones off the
record, diplomaticos europeos
citados por Financial Times fueron
mas precisos, al explicar gue sus
contrapartes estadounidenses
dejaron en claro que no hay dis-

Ta

posicion parareducirlos aranceles
a los metales o los autos, y que la
maxima concesion que podria hacer
la Casa Blanca es reducir la deno-
minada “tarifa reciproca” de 20%
aun 10%. Es decir, igualandola ala
que se impuso a Chile y otros socios
comerciales.

Un asesor del equipo negociador
britanico también cree que Was-
hington no tiene intenciones de
moverse de un arancel minimo de
10% a los productos de todos los
paises. A pesar de declaraciones
de buenas intenciones, como la del
vicepresidente |D Vance asegurando
que EEUU y Reino Unido estarian
cerca de un acuerdo comercial.

Otros diplomaticos citados por
Politico afirman que la prioridad de
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Trump es llegar aacuerdos con India,
Japén, Coreadel Sury Vietnam, alos
que ve como piezas clave para frenar
elavance tecnoldgico y econdmico
de China.

Atrapados en el medio

Es la pelea entre Washington y
Beijing la que marcara el futuro de
varios paises. Asi le ha quedadoen
claro a Vietnam. El pasado 10 de
abril, anuncio el inicio de negocia-
ciones para un acuerdo comercial
con EEUU, tras una reunioén entre
su viceprimer ministro, Ho Duc
Phoc, y el representante comercial
estadounidense, Jamieson Greer, en
Washington.

Las demandas de EEUU se ha-
brian concentrado en temas no

arancelarios. Vietnam se habria
comprometido a facilitar la inver-
sion de empresas estadounidenses,
autorizar la nperaciﬁn de Starlink,
y dos de sus principales aerolineas
anunciaron acuerdos con bancos de
EEUU para financiar su expansion,
incluyendo la adquisicion de mas
aviones de Boeing.

“Con los aranceles de China equi-
valentes a un embargo comercial,
esperamos que los pedidos de las
fabricas vietnamitas y del resto
de Asia aumenten en los proxi-
mos meses”, apunta Trinh Nguyen,
economista senior de Natixis en
Hong Kong.

Tras la pausa de la “tarifa reci-
proca” de 46% que EEUU habia
impuesto a Vietnam, sus productaos
quedan sujetos solo al 10% vigente
para todas las importaciones. En
contraste, los aranceles a los pro-
ductos chinos llegan en algunos
casos hasta 245%.

Beijing no se quedo atras. Cuatro
dias después del anuncio de la apro-
ximacion entre Vietnamy EEUU, Xi
Jinping aterrizaba en Hanoi en elinicio
de una gira por el sudeste asiatico
contra el “bullying unilateral” de
Washington.

El gobierno comunista de Vietnam
firmoé una docena de acuerdos de
cooperacion con sucolega comunis-
ta chino, en unanoticia que encendio
las alarmas en Washington.

“Es una reunion que tiene como
fin decidir como golpear a EEUU",
reacciond Trump.

La UE enfrenta una presion simi-
lar. Incapaz de alcanzar un acuerdo
rapido con la CasaBlanca, Bruselas
escuchd al embajador chino en
Espana llamar a unir fuerzas para
“contrarrestar el abuso” de EEUU.
“Debemos centrarnos en laasocia-
cion. Chinanunca seraunaamenaza
ni enemigo para la UE”, aseguro el
embajador chino Yao Jing el pasado
miércoles en Madrid.

Pero el secretario del Tesoro,
Scott Bessent, ya advirtio a la UE
(y por extensidn a otros paises) que
acercarse a China seria “cortarse
el cuello”.

Ladeclaracion de Bessent respal-
danlaveracidad de las declaraciones
de diplomaticos citados en off, que
apuntan a gue la estrategia de Was-
hington es usar las negociaciones
sobre los aranceles para aislar a
Beijing. Uno de esos reportes corres-
ponde a la publicacién Irish Times,
que afirma haber visto un resumen
de lareunion entre el secretario de
Comercio irlandés, Simon Harris,
y su par de EEUU, Howard Lutnick,
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Uno de los comentarios que repiten los diplomaticos es la falta de clari-
dad sobre “con quién negociar”. A diferencia de la mayoria de paises, que
han designado a un funcionario para liderar las negociaciones, en Was-
hington la responsabilidad parece dividida entre el secretario del Tesoro,
Scott Bessent; su par de Comercio, Howard Lutnick; y el representante

de la Oficina Comercial, Jamieson Greer.

En la primera semana ya hay nombres que se destacan como los pro-
tagonistas de las negociaciones que daran forma al comercio mundial

después del 8 de julio:

Maro$ Seféovié
UE, 59 aiios

Diplomético y politico eslovaco fue nombrado
Comisario Europeo de Comercio y Seguridad
Economica el pasado diciembre. Sefcovic es un
veterano de la Burocracia europea. Uno de sus
mayores logros fue el liderazgo de las negocia-
ciones para un acuerdo con Reino Unido paor el
Brexit, en 2023. Exito que atribuyt a su “paciencial

estratégica”.

Ryosei Akazawa
Japon, 64 anos

El ministro de Revitalizacion Econdmica recibio

el encargo de negociador el pasado 11 de abril.
Akazawa no ha ocultado su nerviasismo y su op-
timismo por lograr un acuerdo “win-win”. Bessent
ha dicho que Japdn podria ser el primero en cerrar
un trato con Washington por haber sido el primero
en llamar. Akazawa es un vigjo colaborador del
primer ministra Shigeru Ishiba, aunque no tiene

experiencia como ministra.

Li Chenggang

China, 58 aiios

Su nombramiento como nuevo viceministro de
Comercio y principal negociador de China fue
sorpresivo. Li, ex embajador de China ante la OMC,
reemplaza a Wang Shouwen, quien habia ocupado
el cargo de negociador jefe desde 2022.

En su rol ante la OMC, Li condena las alzas de
aranceles impuestas por Trump a China en su
primera administracion.

Piyush Goyal

India, 60 afios

Es el Ministro de Comercio e Industria de la India
y reconocido en el ambito diplomatico coma uno
de los negociadores mas duros entre los paises
de la OMC, siendo capaz de mantener en vilo o
bloquear acuerdos hasta el Gltimo minuto. Goyal
es ministro de Narendra Modi desde 2019. En
una declaracion reciente, Goyal afirmd que “no
negociara a punta de pistola”.

Ho Duc Phoc

Vietnam, 61 afios

El Viceprimer Ministro y Ministro de Finanzas
desde agosto pasado. Es miembro del Comité del
Partido Comunista de Vietnam. Duc Phoc fue el
primero de los altos funcionarios en visitar Was-
hington tras el anuncio de las tarifas reciprocas.
Su gestidn serd un referente para las negocia-
ciones de los paises emergentes, que se veran
presionados entre Beijing y Washington.
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distribuido a funcionarios y diplo-
maticos. “La estrategia general de
EEUU es desacoplarse de China, y
cualquier pais que desee tener un
acuerdo comercialcon EEUUtambién
tendra que distanciarse de Beijing",
se explicaria en el documento.

En busca de apoyo

Mientras China busca formar un
frente comin para contrarrestar
a Washington, otros paises han
acelerado negociaciones bilate-
rales en busca de diversificar sus
mercados, ante las senales de que
la politica proteccionista de la Casa
Blanca puede moderarse, pero no
erradicarse por completo.

El bloque mas activo ha sido la
Unidn Europea. En los Gltimos dias
se hananunciado aceleradas nego-
ciaciones para tratados de libre co-
mercio con Emiratos Arabes Unidos,
Indonesia, Singapur, Tailandia, Indiay
Malasia. Estos acuerdos se sumarian
ala reciente modernizacion de los
marcos comerciales con México,
Chile y el Mercosur, este dltimo a
espera de ratificacion.

Mientras, la secretaria de Comer-
cioInternacional de Brasil, Tatiana
Prazeres, anuncié que ademas de
negociar con Washington trabajan
para que se ratifique pronto el
tratado del Mercosur con la UE, y
avanzan en el tratado con la Aso-
ciacion Europea de Libre Comercio
|EFTA), que abarca a Suiza, Noruega
e Islandia.

Por su parte, Reino Unido reporta
un 90% de avance en un acuerdo
comercial con India.

Mientras, Japon, Corea del Sury
China han resucitado las conver-
saciones para un TLC, estancadas
desde 2012.

Los plazos se han acortado. Jefes
de gobierno y negociadores hablan de
lograr acuerdos antes de fin de afio,
en claro contraste de los tres, cinco
uocho anos que puede demorar un
acuerdo comercial.

En tanto, el jueves medios esta-
dounidenses senalaron que Trump
asegurd que EEUU esta “en conver-
saciones” con China para alcanzar
unacuerdo sobre los aranceles. “Si,
estamos en conversaciones con
China”, declaro Trump a periodistas.
“Debodecir gue nos han contactado
varias veces”, afadid.

Puede ser el inesperado regalo
de Trump a la globalizacion y mul-
tilateralismo: Un mundo con mas
acuerdos comerciales y mayor
integracion menos dependiente
de los dos polos que son EEUU y
China. &
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