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Plan 3D: la startup que combina disefio y medicina que atrajo a Columbia

NUEVOS NEGOCIOS
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que

combina diseno y medicina
que atrajo a Columbia

SOFIA MALUENDA

Practicar técnicas de sutura, limpieza
de heridas o procedimientos que le sal-
van la vida a un paciente. Esos son algu-
nos de los entrenamientos que hace po-
sible Plan 3D, una empresa chilena que
crea simuladores clinicos fisicos (“task
trainers”) que permiten entrenar habili-
dades médicas antes de tratar a un pa-
ciente real, y reducir los posibles errores
cuando se enfrenten a un escenario real.

“Tenemos un catdlogo de alrededor
de 30 productos que vendemos princi-
palmente a universidades. Los docentes
de dichas instituciones forman a sus es-
tudiantes mediante la simulacién clini-
ca utilizando nuestros task trainers o si-
muladores de habilidades”, explica Ca-
rolina Chdvez, cofundadora y CEO de
Plan 3D. La disefiadora y magister en
disefio cuenta que todo comenzd cuan-
do junto a su socio, Cristidn Navarro
—cofundador y director de Operacio-
nes—, eran jovenes docentes en la Es-
cuela de Disefio de la PUCV, y comen-
zaron a experimentar con las nuevas
tecnologias de fabricacién 3D. “En ese
momento, mi padre, que es médico, se
acercé a mi para pedirme que constru-
yera en 3D un érgano del sistema diges-
tivo llamado “via biliar’. En ese momen-
to comenzé la experimentacién, y nos
dimos cuenta de que existfa una gran
necesidad de simular las cirugfas o téc-
nicas quirdrgicas en muchas dreas de la
salud”, explica la CEO.

Desarrollan simuladores clinicos fisicos que permiten entrenar

habilidades médicas antes de tratar a un paciente real. Venden

principalmente a universidades, llegando incluso hasta EE.UU.

Cristian Navarro y Carolina Chavez, cofundadores de Plan 3D.

Asf, en 2017, postularon a un fondo de
Corfo queles permitié montar laempresa,
probar, validar la idea desde el punto de
vista técnico y comercial. Desde ese afio
comenzaron a ofrecer simuladores para
planificar cirugfas y entrenamiento.

Ya operan en Chile, Latinoamérica y
Norteamérica. Con la participacién en la
feria de simulacién médica IMSH —y
también con la ayuda de ProChile, desta-
can— han podido internacionalizar su

startup, que estd basa-
da en Vina del Mar.

“En el extranjero,
hemos adquirido
clientes muy impor-
tantes, ya que hemos
participado dos afios
seguidos en el congre-
so mds grande del
mundo de simulacién
en EE.UU. El afio pa-
sado les vendimos a
Columbia University,
Florida International
University, y este afio
le hemos vendido a
University of Califor-
nia San Diego y Uni-
versity of South Flori-
da”, cuenta Navarro.
Incluso el afio pasado llegaron a Amazon
USA.

En julio concretaron un acuerdo con
un importante distribuidor de simulado-
res médicos que opera en mds de 100 pai-
ses, llamado 3B Scientific. Ademads, fue-
ron seleccionados en Start-Up Chile. Su
objetivo ahora es crecer en ventas en Chi-
le y en el mercado norteamericano, ade-
mds de potenciar la alianza con su nuevo
distribuidor.
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