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Titulo: El plan de expansién de Aki KB con el que espera aumentar en un 80% su superficie arrendable

Elplan de expansion de Aki KB
con el que espera aumentaren
un 80% su superficie arrendable

Hasta ahora se encuentran invirtiendo UF1,3 millones para este afio, y
UF1,8 millones entre 2025 y 2026, con el fin de llegar a 160 metros
cuadrados de superficie en su portafolio.

PAULINA ORTEGA

—El mercado de minibodegas sigue en creci-
miento ante una altademanda. Aki KB, laem-
presa lider en el segmento, con una participa-
ciondel 30%, suman un total de mas de 90 mil
metros cuadrados en las 18 sucursales actua-
les, pero ya han puesto en marcha un plan de
expansion del 80% en 5 anos. 2024 es el primer
ano en el que inauguran centros de esta estra-
tegia, v esperan cerrar diciembre con 120 mil
metros cuadrados.

Ya en los primeros seis meses del afo han
abierto 3 nuevas sucursales: unaen Nufioa, otra
enVitacura, y otra en Huechuraba (Plaza Nor-
te) que equivalen a 12 mil metros cuadrados.

Bodegas Flex
minibodegas

Pero atin tienen otras 5, con otros 23 mil me-
tros cuadrados, que se abriran durante el aio:
en Las Condes, La Dehesa, San Miguel, Santia-
go Centro y Macul.

Enel caso de estos dos ultimos centros, fue-
ron provectos de reconversion del ex centro de
distribucion de Falabella en Rosas y la ex dis-
tribuidora de alimentos vy licores, Comercial
Chacao. en Marathon. Seguin el fundador de Aki
KB, Arie Rezepka, este tipo de proyectos des-
tacanentre el resto puesto que la reconversion
significa una disminucionsignificativadel im-
pacto ambiental.

El plan partic hace 5 anos, y mediante este es-
tan impulsando, de forma pionera, el modelo

de bodegas flex, que son entre 50 hasta 250 me-
tros cuadrados, es decir mds grande que una
minibodega y mds pequena que una bodega in-
dustrial.

Algo mds que caracteriza a este tipo de ins-
talaciones es que se ubican en zonas urbanas,
orientando el negocio al e-commerce, em-
prendedores, y pymes, en vez de zonas perifé-
ricas alejadas del centro de la ciudad y de los
barrios comerciales. A suvez, mantiene carac-
teristicas de las minibodegas, como no pagar
por gastos comunes y que no requieren largos
plazos de arriendo.

Elfundador de la compania agregé que este
producto nuevo tiene mucha demanda, sin

embargo, no muchas personas saben de su
existencia.

“Enotras partes del mundo ya existe, aunque
también es bastante incipiente. Paisesndrdicos
valo ha implementadoy nosotrosen Chile em-
pezamos a operarlo en abril de este afio con el
primer centro y vamos a abrir en los proximos
meses dos nuevos centros de bodegas flex”
dijo.

Los provectos mencionados anteriormente
sonsdlo el comienzo de este plan de expansion,
puesto que este se extenderd hasta el 2026.
Para el proximo ano Aki KB proyecta abrir
otros 6 centros (llegando a 30 sucursales), yuno
mids en el primer semestre del 2026, pero este
todavia no es el niimero final, puesto que po-
drfaincrementarse.

Las nuevas oportunidades para agregar cen-
tros al plan de expansion tendrian un princi-
pal foco en bodegas flex, por lo que se AkiKB
se enfocaria principalmente en zonas urbanas.
Actualmente tienen mayor presencia en San-
tiago Centro, Macul y Huechuraba, pero entre
las comunas que llaman la atencion de lacom-
pania seencuentra las delazona oriente como
Nufioa v La Reina. Actualmente, el grueso de
los proyectos en desarrollo se encuentra en
Las Condes.

Lo anterior responde a un estudio realizado
por Aki KBen el que identificaron de dénde vie-
nen principalmente sus clientes, beneficiando
lainstalacion de bodegas en dichossectores. El
centro abierto en Vitacura, por ejemplo, rati-
fica dicho levantamiento. Segun Rezepka, este
tuvo una capacidad de llenado casi 200% mds
rdpida de lo estimado.

Ensusuma, el provecto de expansiondejaria
a Aki KB con160 mil metros cuadrados arren-
dables, lo que actualmente equivale a lamitad
del total de la oferta del mercado, que llega a los
320 mil metros cuadrados, segiin menciona
Arie Rezepka.

Rezepka califica el plan de expansion como
agresivo considerando el total de superficie
arrendable que tienen hoy. Hasta ahora se en-
cuentraninvirtiendo UF 1,3 millones paraeste
ano, y UFL,8 millones entre 2025 y 2026, un
monto que aun puede crecer debido a lo men-
cionado anteriormente: los planes para dichos
anos aun no han finalizado.

El grueso de las operaciones de Aki KB se con-
centran en la Region Metropolitana. Al menos
durante este y los proximos dos anos no pla-
nean expandirse a otras regiones, pero el fun-
dador de la firma asegura que tienen interés
paraellargo plazo en llevar el negocioa Con-
cepcion v La Serena, ademas de expandir su
presencia en Valparaiso.

Adicionalmente, en una de sus plantas en
Huechuraba, Aki KB inauguré recientemente
su primera planta fotovoltaica con 1400 metros
cuadmados de paneles solares, compuesta de 360
maédulos v 144 celdas. Esta permite no solo abas-
tecer por completo el centro, sino que también
inyectar energia limpia al sistema.

El costo de esta instalacion fue de aproxima-
damente US$250 mil, y planean expandirlo a
otras sucursales, pero atin se encuentraen una
etapa de levantamiento, en la cual identifica-
rdn los centros en los que es viable un meca-
nismo de estas caracteristicas. @
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