'LITORALPRESS

Fecha: 03-08-2024 Pag.: 5 Tiraje: 126.654
Medio: El Mercurio Cmz2: 450,6 Lectorfa: 320.543
Supl. : El Mercurio - Innovacion Favorabilidad:  [[INo Definida

Tipo:  Noticia general
Titulo: ranking de los 10 mejores CVC de Chile

COPEC WIND VENTURES LIDERA EL RANKING

El propési itf de ‘:‘)PEC Wl‘;\‘fnﬂg' PROPUESTA DE VALOR P i
res es acelerar el crecimi 0 ambas col as susctibieron
startups globales y entregarles PARA STARTUPS una alianza para facilitar el acceso a
acceso privilegiado al mercado Les ofrece inversion, s para la el
latinoamericano a través de las miento y una oportunidad para dad de dos ruedas y soluciones solares
capacidades de Copec y sus filiales acelerar su crecimient diend a nivel residencial.
(Terpel, Arcoprime, etc). al mercado lati i atraves startup alemana de
de las capacidades de Copec y sus produccion de combustibles sustenta-
OBJETIVOS filiales. Mediante Copec Wind bles, en la cual Copec participt en su
Garage, dispone de una serie de reciente levantamiento Serie B por
Explorar ¢ identificar las mejores instancias formales de colaboracién, US$ 129 millones. Su propuesta es
startups a nivel mundial, para dar que incluyen en el Oz y el hidrégeno en
aceeso a Copec a nuevos modelos gestion empresarial, desarrollo gas de sintesis y luego convertir dicho
de negocio, tecnologias, productos, conjunto de productos/servicios, derivado en hidrocarburos liquiclos. En
y servicios que generen valor eco- formacion de joint ventures, acceso  mayo pasado, ambas sellaron un
nomico sostenible, de largo plazo, ala red de contactos de la empresa, acuerdo para evaluar progducir y co-
més alla de su negocio tradicional. comercializacién conjunta y acceso mercializar cerca de 3.500 toneladas
Identificar tendencias internacio- a pilotos, tanto en la empresa como anuales de diésel sintético en el pais.
nales en temas de energia, movili- con clientes y socios estratégicos.
dadly conveniencia, que le permitan DIFERENCIADORES g
ala compaiiia prepararseyestara  STARTUPS DESTACADAS g
la vanguardia respecto de los De su portafolio, cuatro startups Leonardo Ljubetic, gerente de la Division Desarrollo
desafios que enfrenta la humani- Turntide Technologies: empresa han alcanzado el estatus cle "unicor- de Copec, y Brian Walsh, head Copec Wind Ventures
dad. estadounidense que cre6 el motor nio" y tres han hecho “exit” por San Francisco, EE.UU.
Catalizar |a transformacién de eléctrico més eficiente del mercado adquisicion o por IPO.
Copec como un actor relevante en tras 15 afios de investigacion. En Copec Wind Ventures California y
los tres pilares de desarrollo. 2022 decidieron invertir a través de Copec Wind Garage en Santiago, se “Dy ia el enfoqy égico y global del
B su CVC asentado en San Francisco, potencian y buscan generar impacto
TESIS DE INVERSION California. Hoy, estos motores estan econdmico y social positivo en los CVC de Copec, asi como el equipo profesional,
aperando en diferentes estaciones paises donde Copec opera.
Invertir globalmente, de manera  de servicio y en abril de este afio, que esta muy bien equilibrado en términos de
programatica, principalmente en  Copec y Walmart sellaron una 9
startups en las etapas dle series alianza para la instalacion de més de competencias y roles, y que ha demostrado una
A, B, Cy C+. Su ticket medio es 650 motores en sus locales de la N° de inversiones 2023
de més de US$ 5,5 millones y Region Metropolitana. alta eficiencia y capacidad de ejecucién”.
sus focos incluyen nuevas ener - Galgo: fintech chilena de financia- 2 019
gias, nueva movilidad y nueva miento integrado a la cual entraron LEONARDO LJUBETIC
conveniencia. en 2023. Ademés, en junio de este Ajio de creacion Gerente Divisién Desarrollo de Copec.
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CMPC VENTURES Y SU APUESTA

POR PAISES NORDICOS

“Hoy estamos
instalados en
los paises
nérdicos, y
tenemos
inversiones en
Suecia,
Tinlandia e
Inglaterra”.
BERNARDITA
ARAYA
Gerenta de CMPC
Ventures

/

Pag.: 6
1.049,0

Cm2:

OBJETIVOS

En CMPC Ventures buscan acelerar la

ciosas, pero accionables, y en
startups alineadas con las vertica-
les, propésito y focos de innovacion

incorporacion de tecnologias, desa- y estrategia de CMPC.
rrollo de nuevos prodictos y nuevas
lineas de negocios; que CMIPC se PROPUESTA DE VALOR

transforme en un partaer relevante en
el desarrollo y delas
startups; y aprender y conocer cual-
quier oporturidad innovadora que
tenga relacion con sus negocios ac-
tuales o sus bosques.

TESIS DE INVERSION

Apuntan a series Seed o Series Ay su
ticket de inversion se ubica entre US$
1 millén y USS 6 millones.

Buscan modelos de negocios disrupti-
vos, escalables y defendibles que

én estratégica y
oportunidades de negocio cormo
proveedor estratégico o acceso a
nuevos mercados. Asimisimo,
beneficios sobre su experiencia y
€quipo para crecer y mejorar
operativamente. Adends, trabajan
en colaboracien y ofrecen pilotos
controlados para escalar de manera
efectiva. Por otro lado, brindan
acceso a su ecosistema y condicio-
nes especiales para crecer, a la par
que aceleran su crecimiento con

SQM LITHIUM VENTURES Y EL
AGUA'Y ELECTROMOVILIDAD

OBJETIVOS

operen en mercados atractives, Y

esperan que estos equipos sean capa- avanzadas.

ces de ejecutar las préximas etapas de

crecimiento de las startups. STARTUPS DESTACADAS
Elfoco est en propuestas de valor
concretas que contengan metas ambi-

acceso exclusivo y tecriologias

Modvion: compaiiia sueca que
desarrollé una tecnologia para la
produccion de torres para turbinas
edlicas en madera en forma modu-
lar que facilita el transporte y
permite la construccion incluso en
lugares de acceso limitado.
Woamy: empresa finlandesa gue
produce espumas para packoging,
como sustituto cle poliestireno
expandido en base a celulosa,
biodegradable y reciclable junto con

revestimientos y carcasas estruc-
turales livianas a partir de madera
y resinas e alto rendimiento.
Recientemente, se adjudicaron un
piloto con BMW.

DIFERENCIADORES

A fines de 2023 lanzo la nueva
etapa del fondo, con US$ 100
millones, ya na solo para inversién
en startups, sino también en par-
tnerships con otras empresas,
universidacles y centros de investi-
gacién, en un modelo mas flexible.

SQM Lithium Ventures busca invertir en
empresas en etapa de crecimiento (Serie A)
que resuelvan desafios relacionados con el
Iiti, el agua y Ia electromovilidad. Tnvierte cn
empresas de todo el mundo y también opera
un programa de aceleracion con sede en
Anttofagasta, Chile, para startups en etasas
mas tempranas dentro de las mismas tres
verticales. Actualmente tiena presencia
global, con miembros del equipo en América
del Norte y del Sur, Europa, Asia y Australia.
SQM Lithium Ventures también opera una
Serie Seed que se materializa a través cel
Programa de Aceleracion Corporativa en
alianza con Endeavor, desde Antofagasta.

Tiraje:
Lectoria:

Favorabilidad:

controlados para escalar de manera efectiva
La relacion con la empresa puede derivar en
inversiones, joint venture o venture chient.
Asimismo, aceleran empresas en estados
tempranos, con acceso a mentores locales y
globales, que validan la vision estratégica y
potencial de negocio. En el proceso pueden
acceder a tecnologias avanzadas, la Planta
Quitnica Carmen y el Salar de Atacama.

De acuerdo al estado de desarrollo de cada
empresa, potencial de crecimiento y requeri-
miento de capital, toman posiciones minor
tias, abiertos a invertr, liderar y co invertir,

STARTUPS DETACADAS

Electric Era (EE.UU.): estaciones de carga
répida de vehiculos eléctricos para gasolineras.
Salinity Solutions (UK): dsmosis inversa por

lotes.
Movener (Chile): retrofit de camiones a
hibride

el carlon, Estd trabajando con TESIS DE INVERSION

grandes mareas de lujo en Europa.

Strong By Form: firma chilena Serie A: Financiamiento inteligente desde
que produce materiales como etapas tempranas, fiamiento estraté-

gico, acceso a redes locales y globales, reco-
nocimiento de marca, acceso a la Comunidad
SQM local y global. Ticket promedio entre
USS 1 millon y US$ 5 millones con opcidn de
follow on. Verticales de agua, Iitio v electro-
movilidad. Foco global. Lidera y co-invierte.
Serie Seed: Programa de Aceleracion Cor-
porativa en alianza con Endeavor. Financia-
miento inteligente desde etapes tempranas,
acompafiamiento estratégico, acceso a redes
locales y globales, reconacimierto de marca,
acceso a la Comunidad SM local y global.
USS 25 mil de apoye financiero equity free y
USS 100 mil a US$ 300 mil de SAFE (des-
cuento para inversionistas cuando quiran
adairir participacion en una ronda de capital
futura). Verticales de agua, litic y electromo-

2 nuevas

y 2 follow on
N° de inversiones de 2023

Evelyn von Bischhoffshausen, Bernardita Araye y Geo-

frey Gonzilez.

2020

Ao de creacion

BICE VENTURES Y LAS SINERGIAS
ENTRE EL GRUPO Y LAS STARTUPS

“El sello de BICE
Ventures es que
las startups se
convierten en
aliados
estratégicos con
acceso
preferencial al
ecosistema BICE,
incluyendo
infraestructura
financiera y
recursos para el
desarrollo de
productos”.
CECILIA MARTINEZ

CVC Principal de
BICECORP

OBJETIVOS

Buscan desarrollar y complementar ruevos negocios entre ¢l grupo
BICE y las startups, generando sinergias y conacimiento recipro-
co. En el camino, resuelven dolores internos y buscan generar
nievas capacidadles en las distintas empresas del grupo.

En el largo plazo, esperan que su programa sea autofinanciado
mediante rendimientos financieros de las inversiones.

TESIS DE INVERSION

BICE Ventures es un equipo dedicaco que tiene por objetive inver-
tir y/ o generar alianzas (client venturing) en startups que com-
plementen sus niegocios, brinden nuevas opartunidades de creci-
miento y know-how para ambos. A través de las inversiones que
realiza su CVC, quieren apoyar a estas empre-
sas a escalar sus 11egocios, generar nuevos
espacios de colaboracién e innovacion y entre-
gar acceso al ecosistema BICE.

PROPUESTA DE VALOR

Ofvecen inversién est-atégica y oportunidades
de negocia que permiten a las startups conver-
tirse en aliados estratégicos con acceso al
ecosistema BICE, incluyendo infraestructura
financiera y recursos para el desarrollo de
productos.

A través de mentorias, comparten su experien-
ciay dan soporte integral. Colaboran estrecha-
mente con las startups, realizando pilotos
controlados para escalar de manera efectiva.
Aceleran su crecimiento mediante acceso
exclusivo a tecnologias innovadoras.

Con un equipo dedicado al 100% y un enfoque
de Venture Clienit, impulsan el éxito y la inno-
vacion de las startups.

STARTUPS DESTACADAS

Shinkansen: a quienes apoyaron para desa-
rrollar su primer producto de dispersion de
pagos automatizada de ta mana da BICE Con-
nect (su plataforma de Banking as a Service).
Datamart: se ha convertido en proveedor estratégico de BICE y Cecilia

los ha apoyado continuamiente en la digitalizacién de procesos Martinez, CVC
dentro del grupo. Principal de
Fintoc: con quienes han potenciado su estrategia de Banking as o BICECORP.

Service con productos de recaudacion de pagos.

DIFERENCIADORES

Son parte de un holoing financiero regulado y quieren seguir
invirtiendo y generanda la mayor cantidad de alianzas posibles,
mientras que siguen desarrollando y evaluando nuevos desarrollos
en conjunto con las startups de su portafolio.

1

N° de inversiones afic 2023

2022

Aiio de creacidn

vilidad. Foco global

PROPUESTA DE VALOR
Inversion estratégica y oportunidades de

niegocio como proveedor estratégico o acceso
a nuevos mercados; colaboracidn y pilotaje

CONSORCIO VENTURES Y SU PRESENCIA EN

Terraline (EE.UU:): camiones eléctricos
totalmente modulares, para uso comercial/
industrial en viajes de larga distancia (mas de
800 km) y preparados para el futuro.

Chass (Chile): infraestructura de carga para
autos eléctricos compartida.

Remote Waters (Chile): provee sistemas de
purificacion de agua, que abastecen de agua
potable a comunidades sin acceso & ella.

DIFERENCIADORES

Tienen mds de 50 convenios vigentes con
universidades en Chile, en el extranjero y
centros de estudios para perfecciorar sus
Pprocesos y apostar por nuevas tecnologias.
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Ignacia L6-
pez, Carlos
Diaz, Angeles
Romo y Mark
Fones.

FOCO EN LITIO,

“Estamos

seguros de que

el despegue de

los negocios

del futuro

puede ser desde

Chile y, como

empresa,

estamos

trabajando en

varios frentes y

con miltiples

colaboraciones

con el

ecosistema

local y global”.

ANGELES ROMO
Directora de
Corporate Venture
SQM Litio.

TODA LA CADENA DE VALOR FINANCIERA

OBJETIVOS

El objetivo primordial de su programa
de CVC es fomentar una integracion
profunda entre las startups en ks que
invierten y las unidadzs de negocio de
Consorcio.

El segundo objetivo es utilizar las inver-
siones de CVC como catalizadores para
la modernizacion de sus operaciones.
Tnvertir en startups que lideran en
areas como inteligencia artificial, big
data y plataformas digitales les permite
incorporar rdpidamente innovaciones,
que respondan a las demandas del
mercado y expectativas de clientes.
Aungue su enfoque es primordialmente
estratégico, también son exigentes en
generar retornos financieros robustos,
mediante una cuidacosa seleccion de
startups con el potencial no solo para
integrarse en su ecosistema empresa-
vial, sino también para multiplicar su
valorizac Por eso en su equipo del
CVC participa el area de inversionss.

TESIS DE INVERSION

Seleccionan startups cuyas sokiciones.
tecnolégicas puedan icealmente inte-
grarse con sus plataformas existentes.
Se comprometen a trabajar codo a codo
con las startups en su portafolio, pro-
porcionandoles acceso a sus recursos
corparativos.

Ponen un énfasis particular en invertir
en equipos de gestion talentosos, com-
plementarios, con buen background
formal y con liderazgo que otorgue
potencial para implantar modelos de
negocio disruptives y escalables.

Su politica de inversion se orienta a
manterier una participacién minoritaria
en las startups, evitando la adquisicion
de control mayoritario. Sin embargo,
para asegurar una alineacion estratégi
ca y una supervision adecuada, buscan
designar un embajador o spansor den-
tro de su grupo que participe activa-
mente en el directorio o en algin comité
estratégico de la startup.

PROPUESTA DE VALOR

El programa de Corporate Venture
Capital (CVC) de Consorcio Ventures
ofrece inversién estratégica y oportuni-
dades de negocio como proveadar
estralégico o acceso a nuevos merca-
dos. Ademds, proporciona mentorfa y
apoyo, ayudando a las startups a
enfrentar desafios y aprovechar opor-
tunidades. Trabajan en estrecha cola-
boracitn con las starfups y ofrecenla

oportunidad le realizar pilotes. Y dan a
las startups acceso a su ecosistema,
incluyendo su red de contactos, clientes y
socios estratégicos.

STARTUPS DESTACADAS

Pago Facil: el primer "exit" de Cansorcio
Ventures. Fue una inversin que dio sus
frutos en junio de 2021, cuando BCI
Pagos y Evo Payments adquirieron la
compaiiia.

PolicyMe: plataforma anfine de origen
canadiense que permite contratar o un
seguro de vida digital de manera simple
de principio a fin. No solo participan en el
directorio, sino que también los ayudan a
pivotar su negocio. Actualmente, Polic-
yMe esta levantando una nueva ronda de
financiamiento, que valorizaria su inver
sién en 10 veces su valor inicial.

DIFERENCIADORES

Consorcio abarca toda (2 cadena de valor
financiera, permitiendo un ajuste estraté-
gico con una variedad de startups que
operan en diferentes nichos y etapas del
ciclo de vida del cliente.

2

N° de inversiones afio 2023

2019

Ao de creacion

Tomds Zavala,

gerente Desarro-

Tio Corporativo
de Consorcio.

“Invertir en

startups nos ha

dado

excelentes

resultados

tanto en

términos

estratégicos

como

financieros”.

TOMAS ZAVALA
Gerente Corporativo
de Desarrollo de

Consorcio
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El equipo de
Globant Ventu-
res junto a
fundadores del
“unicornio”
argentino que
estd en Chile.

“Invertimos en
startups
innovadoras,
visionarias y

conun

GLOBANT

OBJETIVOS

Globant Ventures, el brazo de capital
de riesgo de Globant, se dedica a
identificar e impulsar startups tecrio-
6gicas con un potencial revoluciona
rio, con un fuerte enfoque en la inteli-
gencia artificial. Su misién es catalizar
avances tacnoldgicos disruptivos,
acelerando el crecimiento de empresas
innovadoras que transformen indus-
trias enteras. Buscan no solo financiar,
sino que potenciar a estas startups,
reant

VENTURES Y SU
FUERTE ENFOQUE EN LA IA

PROPUESTA DE VALOR

Financian en etapas clave para escalar y
crecer globalmente.
Al mismo tiempo, den acceso a la red,
experiencia y recursos de Globant, poten-
ciando la innovacion y la capacidad de
penetracion en el mercado.
Apoyan en la validacion de productos y la
madurez de los equipos de ventas para
asegurar un impacte tangible a la par que
potencian tecnologias disruptivas que
agregan valor sign
dationindush

Pag. :

8

Cm2: 967,0

cativo a sus clientes y

prop que
busque
reinventar los
negocios a
través de la
aplicacién de
tecnologias de
inteligencia
artificial”
JOAQUIN MORIXE

VP de Globant X &
Globant Ventures

g que
multipliquen el impacto y la escala da
sus innovaciones.

Aprovechan su expéﬁemia endatose
inteligencia artificial, asegurando que las
startups puedan aprovechar el poder de la

Tiraje:
Lectoria:

Favorabilidad:

ECHEVERRIA IZQUIERDO CVC Y
EL TRABAJO COLABORATIVO

OBJETIVOS

-Resguardar los negocios base y man-
tener una posicidn de vanguardia en la
industria. A través del vinculo con
startups, buscan generar diferenciacion
y adquirir ventajas competitivas para
salvaguardar los negocios centrales de
Ia organizacion.
~Fortalecer el vinculo con starfups,
fementando una integracion cultural
entre el CV y la organizacion. Este
objetivo busca establecer una refacion
sélida y colaborativa con startups
emergentes, promoviendo la sinergia
entre ambos.
~Capitalizar los beneficios de la adop-
cién de nuevas tecnologias, optimizando
asi los procesos internos v creando valor
para la organizacion.

TESIS DE INVERSION
Invertir en startups que sean habilita-
doras para alcanzar una mayor produc-

tividad en la incuustria y acelerar su
proceso de transformacidn.

PROPUESTA DE VALOR
Las startups se pueden beneficiar sobre

chez y Francisca Pineda,

conjunto y luego de méds de 5 afios con
ellos, realizaron la primera inversion.
AndesLab: Estima cl costo de cons-
truccion de un proyecto de edificacidn
YAKU: Planta de tratamiento de aguas
residuales, biofiltro para aguas grises se
puede aplicar en casas, edificios y em-
presas que requieran recuperar siis
aguas residuales (lavamanos, ducha,

nu

TESIS DE INVERSION IA para impulsar sus negocios, sU experiencia y equipo para crecer y lavado de ropa).
mejorar operativamente. Trabajan en
En Globant Ventures, buscan invertir  STARTUPS DESTACADAS colahoracidn y ofrecen pilotos controla-  DIFERENCIADORES
en startups que hayan desarrollado dos para escalar de manera efectiva.
productos tecnoldgicos disruptivos, Elsa: una app de 1A de pronunciacién de Les brindan acceso a su ecosistema y Destacan su metodologia de innovacion
con un enfoque primordial en lainteli-  inglés. condiciones especiales para crecer, que logra enfocar les esfuerzos, detec-~

genicia artificial, para agregar un valor
significativo a sus clientes. Su objetivo
es amplificar la propuesta de valor de
Globant, impulsando la innovacién con
productos validados y equipos macu-
ros en su capacidad de venta (Late-
Seed, Series A, Series B). Invierten
globalmente, seleccionando startups
con un potencial transformador que
destacan por su uso innavador de la
inteligencia artificial y su capacidad
de escalar y generar un impacto real
en el mercado.

2

VU Security: compaiiia de proteccion de
identidad y fraude con sede en Argentina.
Bunler DB: startup uruguaya especiali-
zada en analitica de datos y marketing
science.

N° de inversiones afio 2023

2018

Fecha de creacion

miientras que aceleran su crecimiento
con acceso exclusivo y tecnalogias
avanzad

STARTUPS DESTACADAS

Obralink: Automatiza la ejecucion de
Procesos constrictivos a traves de
tecnologia e innovacion. Esta solucion
legé a la empresa en 2018, cuando aun
no tenia validado su modelo de negocio
y tampoce solucién. Junto con el CEQ de
Qoralink se trabai6 para crecer en

las.

tando oportunidades para crear ideas
que logren probar en la industria con el
fin de pilotear y luego escalar para que

126.654
320.543
['INo Definida

5

Pablo Ivelic, Vincent Prenzel, Javiera Becerra, Rodrigo Sin-

“Lo clave de

estro modelo de

corporate venture
capital es nuestro

enfoque estratégico

hacia la

colahoracién con
startups que tienen

el potencial de

toda la industria y la organizacién se transformar la

vean benzficiaclas.

0 industria”.
RODRIGO SANCHEZ

N° de inversiones afio 2023

2022

Afio de creacidn

Gerente de Innovacion y
Transformacion del

Grupo Echeverria
Tzquierdo

“El programa ha
estado guiado por
nuestra vision de
convertirnos en el
partner de soluciones
de voladura premium
preferido en todas las
principales regiones
mineras”.

PABLO BUSQUET
CFO Enaex

ENAEX CVC Y SU ENFOQUE EN
"HUMANIZAR" LA MINERTA

OBJETIVOS

Buscan impulsar la innovacion tecnologica,
fomentar la colaboracion y el ecosistema de
innovacion y optimizar la sostenibilidad
operacional.

PROPUESTA DE VALOR

Ofrecen inversién estratégica y oportunida-
st eobats

des de negocio

con acceso exclusivo y tecnologias avanzadas.

STARTUPS DESTACADAS

MTI Group: compaiia australiana que disefia,
desarrolla, fabrica y distribuye accesorios que
optimizan los procesos de perforacion y vola-
dura en la mineria.

Plasma 4 TH: empresa que ofrece un servicio
de fractura de roca mediante tecnologia Plas-
ma, la cual no losiva, es segura y sus-

b ]
acceso a nuevas mercados y que las startups
se beneficien sobre su experiencia y equipo
para crecer y mejorar operativamente.
Adems, trabajan en colaboracidn y ofrecen
pilotos controlados para escalar de manera
efectiva mientras que brindan acceso a st
ecosistema y condiciones especiales para
crecer. Asimismo, aceleran su crecimiento

Stefano Delucchi, Berta Pasten, Pablo Busquet, Janet Awad,

Pablo Martinez y Enris

que Steffens.

tentable. 1 uso de asta tecnologia no explosiva
garantiza evacuaciones minmas, bajas vibra-
ciones y bajos decibeles.

O-Pithlast: brinda servicios técnicos y solu-
ciones dirigidas a la optimizacion de voladuras
de roca para pequefias, medianas y grandes
empresas mineras.

DIFERENCIADORES

Un aspecto relevante en la estrategia del
programa de corporate vnture copital (CVC)
de Enaex es su enfoque en “humanizar” la
mineria. Tnvierten en startups que se alineen
con ¢l proposito de la empresa, desarrollando
soluciones que mejoran la calidad de vida de
los trabajadores y las comunidades locales.
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FALABELLA VENTURES Y SU PRIMER "EXIT"

“Somos un socio
estratégico para
estas empresas
emergentes,
proporciondndoles
una plataforma
tinica para la

OBJETIVOS

Tnvertir en iniciativas con capacidacies que
complementen y potencien a su ecosistema,
promover la innovacion corporativa y explorar
nuevas tecnologias que le permitan a la empre-
sa obtener ventajas competitivas.

TESIS DE INVERSION

Tdentificar startups con soluciones tecnoldgi-

cas innovadoras y escalables que puedan

agregar valor al grupo Falabella, Buscan

invertir alrededor de US$ 10 millones anuales
i Ihopotencialidie

yla
expansién
regional”.
ARTURO ZACHARIAS
Gerente Finance,

Strategy & Partmerships
de Falabella Ventures.

en
crecimiento en rondas en las que co-invertien
con atros fondos,

PROPUESTA DE VALOR

Ofrecen inversidn estratégica y oportunidades
de negocio como proveedor estratégico o
acceso a nuevos mercados.

STARTUPS DESTACADAS

Pismo: una fintech brasilefia con la que lleva-
bban varios anos trabajando juntos en Falabella
Financiero. A fines de 2021, participaron de su
ronda de financiamiento, con la que lograron
levantar més de US$ 100 millones. Luego a
mediados del 2023, Visa decidio adquirirlos por
US$1.000 millones, convirtiéndose, ademas de
su primer “exit”, en el primer unicornio de su
portafalio,

DIFERENCIADORES
Ademdas del programa de inversiones Ventu-
res, el CVC maneja el programa Falabella
Link, desde el cual conectzn al Grupo Fala-
bella con emprendimientos mediante la
realizacion de "pruebas piloto" que permiten
explorar nuevas tacnologias para mejorar sus
capacidades y promover una cultura de
innovacion
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MACERENa PEREZ

ARTURO
ZACHARIAS,
Gerente de
Finance, Strategy
& Partnerships
de Falabella
Ventures

José Pascual y el equipo detrés de Cencosud Ventures.

CENCOSUD VENTURES Y

CERCOSUD.

VISUALIZAR OPORTUNIDADES

PARA TODA LA COMPARNT

OBJETIVOS

Invertir en aquellas startups que agreguen valor y siner-
gia a las distintas dreas y negocios de la compania, acele-
rando y potenciando su evolucion digital, Ademds, capi-
talizar sus ventajas competitivas {valorizar lo que ya
tienen, apalancados con startups) y acelerar su arribo al
mercado,

TESIS DE INVERSION

Invierten en Series Pre-A y A, con tickets desde
US$300 mil a US$ 5 millones, porcentajes de 5% a 15%.
Tienen mucho foco en el uso de los fondos para desarro-
llar la startup a lo largo de Cencosud, con particular
interés en retoittech.

PROPUESTA DE VALOR

Financian unidades (con capex y opex) que le dan servicio
alas startups en las que participan.

Adems ofecen inversion estratégica y oportunidades de
negocio como proveedor estratégico o acceso a nusvos
imercados, acceso a su experiencia y equipo para crecer y
mejorar operativamente, también trabajan en colabora-
cién ofreciendo pilotos controlados para escalar. Aceleran
su crecimiento con acceso exclusivo y tecnologias avan-
zadas, y brindan acceso a las startups a su ecosistema y
condiciones especiales para crecer.

STARTUPS DESTACADAS

Mimo: un Saa$ de Live Commerce que lieva la unién del
livestream y el comercio electrdnico a los sitios web y
aplicaciones de las marcas.

Vopero: plataforma de moda circular y sustentable para
comprar y revender prendas de ropa.

DIFERENCIADORES

Crean y financian areas internas para darle servicios a las
startups, lo que les permite desarrollar capacidades a su
corporalivo. Ademds, ponen foco en una plataforma

tiva - equipo ¢ ia en el i de
la startup a lo largo de la corporacion.
También crean startups internas (venture stucio), que
son propiedad 100% de Cencosud.
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A

“Destaco la
capacidad del
equipo de
adaptarse y
visualizar
oportunidades
para las
distintas dreas
y negocios de
Cencosud”.

JOSE ANTONIO
PASCUAL

Head g,

Cencasud Ventures

www.litoralpress.cl



