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Noticia general

Titulo: Venta de Empresas Banmédica, una sefial de incertidumbre

Venta de Empresas Banmédica,

una senal

Tras el reciente anuncio del conglomerado
United Health Group (UHG) de vender el total
de sus compaiiias en Latinoamérica, entre ellas
las isapres ganmédica y Vida Tres, sumado a la
renuncia del gerente general de Clinica Santa Ma-
ria, buque 1nsignia de la compania, se observa un
ambiente enrarecido que revive la incertidumbre
en cuanto al modelo de salud privada en gesta-
cion, y los cambios que eventualmente afecten a
pacientes y a médicos involucrados en dicho eco-
sistema.

Este enorme conglomerado con presencia en
varios paises de la region, entre ellos Brasil, hoy
analiza la venta de todas sus operaciones en La-
tinoamérica y Chile no representa mas del 0.5%
de sus activos. Lo importante no es la venta en
si. De llevarse a cabo, lo més probable es que no
pase nada en el corto plazo. Lo que podria ocurrir
en el tiempo es que algunos pacientes migren a
otras ISAPRES nuevas que les ofrezcan un plan
mas atractivo y competitivo. Esto genera un pro-
blema para aquellos pacientes con enfermedades
graves de alto costo, con patologias cronicas y el
segmento mas envejecido que no puede cambiar-
se y queda cautivo. Si el gescreme de la cartera
mantiene a los mas riesgosos, se hace caro man-
tenerlos en el tiempo con la consecuente alza de
precios y la eventual migracion a Fonasa. No obs-
tante, segun palabras del mismo controlador, la
calidad y la oportunidad en el acceso a prestacio-
nes de salud, seguirdn cumpliendo con el mismo
estandar que hasta ahora.

A mi parecer, lo mas_preocupante es entender
este hito como una SENAL de las repercusiones
de la Ley Corta de isapres que comienza su apli-
cacion en septiembre de este ano. Atn no sabe-
mos qué sucedera con la salud privada en Chile y
las derivadas que traera el nuevo escenario, tanto

ara pacientes como para trabajadores de la sa-
ud. Los médicos de la salud privada venimos ex-
perimentando gran incertidumbre de hace varios
anos. Dos procesos constitucionales fallidos, una
reforma tributaria a la salud privada, la pandemia
con todas sus repercusiones y finalmente la ley

e incertidumbre

Dr. Sebastian Coda, vicepresidente de la
Federacion Médica de Chile y presidente de
la Agrupacion Médica Santa Maria (AMSM)

corta de isapres.

Si analizamos en detalle el rubro de los médi-
cos, encontramos que un 20% ejerce exclusiva-
mente en el sector privado y mas del 50% lo hace
de forma mixta, atendiendo en hospitales, clini-
cas o centros meédicos privados. Asi, comprende-
mos el impacto de las politicas pblicas en ambos
sistemas.

La sefial de esta intencion de venta desenca-
dena cambios en otros actores del ecosistema,
1sapres sin las mismas espaldas que las que tie-
ne Banmédica. Ya sabemos de un par de isapres
que preparan su lanzamiento y que no cargaran en
sus espaldas con el peso de la deuda del proceso
previo y puede que ello desestabilice al merca-
do de los cotizantes. No se trata de que la salud

rivada no tenga futuro, creo que existe una po-
Elacién critica que puede y desea acceder a una
atencion oportuna y de calidad, y no piensa mi-
grar al sistema publico, pero debera esperar a ver
ué cambios ocurren para tomar la decision mas
avorable.

Necesitamos un régimen de salud publico y
privado que le dé certezas a nuestros pacientes y
médicos. Actualmente, hay personas que piden a
sus tratantes operarse pronto, ante la eventualidad
de perder la cobertura por el quiebre de su Isapre,
una sensacion alarmante que desprotege a nuestra
sociedad, especialmente a los mas vulnerables en
edad y salud.
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